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Resumen

El objetivo principal de la presente tesis, es optimizar el proceso de compra y
venta en la empresa Tecnologia Integral de Pesaje E.l.LR.L (Tecnipesa). para
ello se optimizara dicho proceso el cual permite una atencion rapida al cliente,
registrando sus datos en menos tiempo y evitar asi la duplicidad de datos que
se generaba con el uso de la herramienta Excel, usada anteriormente como
administrador de informacion de la empresa. Conocemos la importancia que
tiene un sistema de control para optimizar los procesos de compra y venta que
va realizar la empresa como almacenar, procesar e intercambiar toda clase de
informacion, a estos procesos de manera rapida y eficiente, es por ello que la
implementacion de un sistema de control desarrollado con metodologia RUP,
con plataforma Windows, el entorno de desarrollo Netbeans con lenguaje de
programacion Java y usando el motor de base de datos MYSQL. Esto es
importante ya que la empresa podra almacenar gran cantidad de informacion
de la compra de repuestos y materiales para la futura produccioén de equipos y
ventas en la empresa, que debe ser procesada mas rapida para poder
satisfacer los procesos de compra y venta, ademas de la atencién eficaz al
cliente y la de ser competitivo en el mercado. De esta forma la Empresa,
decidio informatizar y optimizar sus procesos para utilizar menos recursos,
disminuir el tiempo por proceso, realizar mejoras en el trabajo y servicio al

cliente, brindando informacién confiable para la toma de decisiones.

Palabras claves: Sistema de control, proceso, compras, ventas, competitivo,

recursos, tiempo, servicio.
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Abstract

The main objective of this thesis is to optimize the process of buying and selling
in the company Integral Weighing Technology EIRL (Tecnipesa)., For that the
process which allows rapid customer were optimized, recording their data in
less time and avoid duplication of data generated using the Excel tool, formerly
used as information manager of the company. We know the importance of a
control system to optimize procurement processes and sales will make the
company and store, process and exchange all information, these processes
quickly and efficiently, which is why the implementation of a system control
developed with RUP with Windows, the development environment NetBeans
with Java programming language and using the engine MYSQL database
platform. This is important because the company can store large amounts of
information purchases of spare parts and materials for future equipment
production and sales in the company, which must be processed faster to satisfy
these processes, effective customer service and be competitive in the market.
Thus the Company, decided to computerize and optimize its processes to use
fewer resources, reduce process time, improvements in work and customer

service, providing reliable information for decision-making.

Keywords: control system, process, purchasing, sales, competitive, resources,

time, service.
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Introduccion

El desarrollo de la tesis se llevé a cabo en la empresa Tecnologia Integral de
Pesaje E.I.R.L. (Tecnipesa) empresa de venta de equipos de pesaje, en la que
se realiz6 un diagnostico de la situacion actual y detectandose problemas en
los procesos de compra y venta. De igual manera la mala gestion de
informacion, duplicidad de datos, perdida de informaciéon y demora en atencién

al cliente.

El principal propdsito que tiene esta investigacion, es la implementacion de un
software en la empresa, lo cual ayudara a optimizar los procesos de compra y
venta, para ello realizaremos el analisis, disefio y desarrollo de un sistema de
control en plataforma Microsoft, con el entorno de desarrollo Netbeans, en
lenguaje de programacion Java y usando el motor de base de datos MYSQL.
Esto ayudard a tener una mejor gestion para el beneficio de la empresa como

satisfaccion para el cliente.
La presente investigacion se estructuro de la siguiente manera:

En el primer capitulo, se recopild la informacion y se hizo el diagnéstico de la
situacion actual de la empresa, dando a conocer su mision y vision, asi como

también los procesos principales del negocio en su cadena de valor.

En el segundo capitulo, identificamos y formulamos el problema principal, para
definir nuestro objetivo general y los especificos respectivamente. A su vez se

realizo la justificacion de la investigacion con sus alcances y limitaciones.

En el tercer capitulo, se fundamenté las bases tedricas de la investigacion,
vimos los antecedentes, se especificd sobre los sistemas de informacién, asi
como la metodologia empleada Proceso Unificado Racional (RUP) usada en el

desarrollo de la aplicacion.

En el cuarto capitulo, realizamos la planificacion del proyecto Software
recopilando informacion, presentando los modelos del negocio y del sistema,
donde se explica a detalle el funcionamiento de los procesos involucrados,
determinando asi los requerimientos del sistema para optimizar los procesos,

desarrollando e implementado las base de datos, aplicacién y monitoreo.



Y finalmente en el quinto capitulo, detallamos los costos y beneficios tomados
en cuenta para el desarrollo e implementacion del sistema en la empresa asi

como su posterior andlisis de dichos indicadores.



CAPITULO I: ASPECTOS GENERALES



1.1. DIAGNOSTICO DE LA ORGANIZACION

1.1.1 Datos de la organizacion

A. Razon social: Tecnologia Integral de Pesaje E.I.R.L.
B. Nombre comercial: TECNIPESA
C. Giro del negocio:

Venta mayoritaria de maquinaria, equipos y materiales de pesaje.
Asesoria de Software y soporte técnico. Servicio y venta de

repuestos de sistema de pesaje.

e Fabricamos:
a. Ensaque
b. Tolvas
c. Balanzas de camiones

d. Balanzas electrénica

e Comercializamos:
a.Celdas de carga
b.Indicadores de peso
c.Impresoras

d.Tableros de proteccion eléctrica

e Soporte Técnico:

a.Evaluacion y reparacion de equipos de pesaje

D. RUC : 20513920432

E. Teléfono: 528-7653 / 994044229 (GERENTE GENERAL) RENE
VERSATEGUI BASILIO

F. Ubicacién: Jr. Justo Arias Aranguez Nro. 373 Los Olivos Lima

Peru



G. Fecha inicio actividades: 04 / Septiembre / 2006

H. Resefa historica:
TECNIPESA nace un 04 de septiembre del 2006, con la firme

conviccion de brindar productos y servicios de calidad en

sistemas de pesaje.

Somos una empresa peruana lider en el mercado de control de
para lo cual

y venta de balanzas electronicas,
Implementamos sistemas de

pesaje
investigamos, desarrollamos e
pesaje y automatizacion para la industria, trabajando con los

diferentes sectores de la produccion en nuestro pais.

1.1.2 Localizacion de la empresa

La empresa se encuentra ubicada en Jr. Justo Arias Aranguez 373,
de apreciar en la figura 1.

Los Olivos 15306 como se pue

T
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Figura 1. Ubicacion de la empresa Tecnipesa (Google Maps, 2016)

En la figura se aprecia la ubicacion de la empresa Tecnipesa ubicado en el

Distrito de Los Olivos. Adaptado de Google Maps, Copyright 2016.



1.1.3. Diagnd@stico estratégico

A. Misién

B.

Utilizar nuestras ventajas de conocimiento de mercado,
distribucion, mercadeo y tecnologia en beneficio de nuestros

clientes y representados.

Contar con colaboradores competentes, motivados,
disciplinados y honrados, ofrecerles seguridad; buen ambiente
y armonia en el trabajo; darles un trato justo y velar por su

bienestar.

Mantener nuestras relaciones con clientes, proveedores,
colaboradores y socios en un clima de confianza, seguridad y

optimismo.

Brindar soluciones rapidas que otorgue a nuestros clientes una
respuesta inmediata, evitando retrasos en temas de

produccion y pérdida de dinero.

Vision

Aspiramos a convertirnos en ser lideres a nivel nacional e

internacional en comercializacion de balanzas, desarrollo e

innovacion de sistemas automaticos de pesaje, mantenimiento y

servicio.



C. Anélisis FODA

Tabla 1. Analisis Foda

ANALISIS FODA

OPORTUNIDADES

Alianza Estratégica Con Empresas
Reconocidas En El Mercado.

TLC (TRATADO LIBRE DE
COMERCIO).
AMENAZAS
COMPETENCIA  POTENCIAL

DENTRO DEL MERCADO.

Aparicion de Nuevas
Competencias dentro Del
Mercado.

MACRO ENTORNO
ENTORNO ECONOMICO
Crisis Econdmica En El Pais.
ENTORNO NATURAL

Clientes Potenciales En El Area

Pesquero, Agricola, Minero E
Industrial Resulten Afectados Por
Desastres Naturales Y Abria

Perdidas Importantes De Clientes.

Como se puede apreciar en la tabla 1 se describe el andlisis interno las fortalezas y
oportunidades (FO) y el andlisis externo lo que no se puede controlar (DA) de la
empresa continua cuya mayor fortaleza esta dividido en tres Areas. Area de

servicio de calidad. Area Administrativa con experiencia en el mercado. Area de

FORTALEZAS

AREA DE SERVICIO

Calidad, Lealtad, Honestidad.

AREA ADMINISTRATIVA

Experiencia del personal ejecutivo en el
rubro por més de 8 afios.

AREA DE VENTAS

Respeto, Solidaridad, Trabajo en equipo.

ESTANDARES DE PRODUCCION DE
ACUERDO A LA LEY

Manejo de estandares de procesos de
produccion de acuerdo a la ley.

ESTUDIO A FONDO DE LAS
EMPRESAS COMPETIDORAS
Estudiar bien a las empresas

competidoras para determinar posibles
debilidades en atenci6on al cliente e
implementar nuevas soluciones para
dichas debilidades y satisfacer a los
clientes completamente.

ventas con trabajo en equipo.

DEBILIDADES

Mal gestiona miento
administrativo dentro de la
empresa.

PREMIOS POR MERITOS

Que cada trabajador se sienta
revalorado, premiado o]
reconocido por su esfuerzo.

TECNOLOGIA

Segun la disposicion de cada
proveedor en el exterior facilita
tecnologias nuevas para una
mejor implementacién de los
sistemas que se comercializan.



D. Organigrama

e Nominal
Gerencia General
Ventas
/ Logistica
Coordinador de
Ventas
Vendedorl
Recursos
Humanos
Vendedor2

Administracién

Vendedor3 \

Area
Administrativa

Contabilidad

Serviciosy
Produccion

Coordinador de Soporte Al .
; maceén
Tecnico Asistentes
cordinacion
Tecnico 1 .
Coordinadorde | |

Produccion

Tecnico 3 —
Soluciones y exactitud en pesaje

TECNIPESA

Figura 2. Organigrama Nominal de la empresa Tecnipesa (Area de
Administracion de la Empresa Tecnipesa)

En la figura se aprecia la estructura de todas las areas que tiene la empresa



e Funcional

LOGISTICA
N B R
Evaluacion de Control de Planificacion de
Requerimiento A ) Distribucion de
. imventario .
de materiales. Equipos
J J J
—L— o | . [ I |
R I I Administrar Programar Distribuir los
Cotizacidn de . N
Materiales/Repu ordende vehiculos para Equipossegun
Pedidodelos la distribucion elpedidodel
estos . N A
Verificarstock Clientes. de Equipos. Cliente.
existencia de
Elaboracionde materiales
ordenesde [repuestos en
compra. elalmacen
(Solicitar
faltantesa
proveedaores)
\ Y,
Figura 3. Organigrama Funcional de la empresa Area de Logistica
(Tecnipesa, 2014)
En la figura se aprecia los procesos del Area de Logistica
e
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Figura 4. Organigrama Funcional de la empresa Area de Ventas

(Tecnipesa, 2014)

En la figura se aprecia los procesos del Area de Ventas.



ACTIVIDADES DESOPORTE

1.1.4 Cadena de valor

Es el analisis e identificacion de todos los procesos de negocio de la

empresa, definidos en sus actividades principales del negocio y las

actividades de apoyo.

Representacion legal.
cumgplimiento de las normas legales estableddas por &l ministerio de producdon.
Ley M2 28405: Ley de Rotulade de Productes Industriales Manufacturados

Contratacion del Personal. Desgido de Personzl.

GESTION DE RECURSOS HUMANOS Remuneracion/Compensacon del Personal.

Capadtacion del Personzl.

ACTIVIDADES PRIMARIAS

COMPRAS

Comgra de equipos de compute impresoras para requerimientos de oficing.

Eld= logistica =valla | Elalmacens=romcbe  Los tecnimsde Los tecnims de Conocer sstrategias | Atencidn de quejas y
el requerimientade laorden decompay  produccidn reslizan soports seencanzan d= wentadela sug=rencas d= b
miaterizles y realiza las campras =l gracesa d= de ladistribucidn = COmpetencia chantes s para
repusstas delos dals=m Shesy hlada d= FEE s g = Publicidad d= satisfacer las
técnicos de R i a ipas. necesidadas
producsidn. Mo e ::::::_ah Fue: industrisles del

. Pasa siguisnts Los tecnicos d= Estudic dz mermda chente.
Dezpuss varifica =l warificay hace un Soparts realizan con respect 3 que
l\epﬂl:edemdde contral de chidady e tipo de equis Brand e
almacen y sinohay por ultima slmacena . 25m 3 has wtilizan demntro del tEcnico & instalacidn
mate ks y los matzrialasy - pG_l:I:Il:E - e mercado de contral de los equipos a los
repusstes slabara repusastas yelabora ;ﬁm:::‘ de pesape chantes.
unaarden '?e un inwvantariods = lacal
camgra hac=nda Shracén. fresmes - Procesamientos de
una sotizacidn. Pedidos. Realizacin

de Ventas.

Figura 5. Cadena de Valor de la empresa (Tecnipesa, 2014)

En la figura se aprecia el orden de los procesos del negocio mediante la estructura
de cadena de valor.
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CAPITULO II: PLANTEAMIENTO Y
FORMULACION DEL PROBLEMA

11



2.1. DEFINICION DEL PROBLEMA

En la empresa Tecnipesa, el manejo de documentacion se lleva a traves
del Microsoft Office Excel 2010 todos los registros como reportes de la
compra de materiales, repuestos de los proveedores y la venta de
equipos de pesaje a los clientes. Al realizar el proceso de venta como
también el registro del personal de la empresa (vendedores, almaceneros)
y el de usuarios externos (proveedores, clientes), se realizan manera
fisica, lo cual han sido un proceso sumamente tedioso debido a que llega

a consumir mucho tiempo.

También el tiempo que lleva en hacer los reportes de registros de las
compras y ventas por dia, mes y afios todo en Microsoft office Excel 2010
para luego ser filtrado todos los datos por fechas, clientes, proveedores,
etc. Por consiguiente, exige una ardua elaboracion por parte de una o
mas personas laborando en distintas areas, en este caso los almaceneros
gue van a hacer los registros ademas los reportes de las compras a los
proveedores como también los reportes de vendedores que van a hacer
los registros y reportes de las ventas, donde existe el problema de
duplicidad de datos. Todo esto genera pérdida de tiempo al momento de
entregar los reportes al area de logistica y administracion para que

puedan analizar y ver como va la empresa y que todo esté en orden.

Otro problema identificado es la demora cuando un cliente nuevo se
acerca al local a realizar compra de equipos 0 a consultar/cotizar equipos,
el vendedor le muestra los equipos directamente, pero solo los equipos
que tienen en el local y si no lo tienen lo busca por internet o en el dltimo
de los casos le muestra un folleto con algunos equipos. Todo este
proceso genera un retraso importante ya que lleva un par de horas
realizarlo en consecuencia genera insatisfaccion en los clientes por la
demora en la atencion. Actualmente, no existen reportes personalizados

por vendedor, cliente y proveedor.
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2.1.1. Formulacion del problema general

De acuerdo a las problematicas mencionadas anteriormente, se
plantea dar alguna alternativa de solucion al siguiente problema de
investigacion:

¢,Como se podré optimizar los procesos de compra y venta en la
empresa Tecnipesa?

2.1.2. Formulacién de los problemas especificos

P.E.1: ¢Como eliminar los problemas de duplicidad de datos en la

Empresa Tecnipesa?

P.E.2: ¢COmo se podra mejorar el tiempo de atencién al cliente que

muestra el proceso de ventas de la Empresa Tecnipesa?

P.E.3: ¢De qué manera un sistema de Ventas optimizara la toma de
decisiones con reportes personalizados por vendedor,

cliente, proveedor y fecha de los procesos de compra, venta
y actualizacién de Stock?

2.2. DEFINICION DE LOS OBJETIVOS DE LA INVESTIGACION

2.2.1. Objetivo general

Implementar un sistema de control para optimizar los procesos de
compra y venta de la empresa Tecnipesa.
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2.2.2. Objetivos especificos

O.E.1: Implementar una base de datos para eliminar los problemas
de duplicidad de datos en la empresa TECNIPESA.

0.E.2: Implementar el médulo de ventas para mejorar el tiempo de
atenciéon al cliente durante el proceso de venta de la
Empresa TECNIPESA.

0.E.3: Implementar el médulo de reportes para filtrar los registros y
reportes personalizados en corto tiempo de las compra y
venta de la empresa TECNIPESA.

2.3. JUSTIFICACION DE LA INVESTIGACION

2.3.1. Justificacién técnica

El sistema de control se implementard ya que la empresa
TECNIPESA no cuenta con ningun tipo de sistema eficiente para
gestionar los procesos de compra y venta. Por lo que, con la
implementacion de este nuevo sistema se solucionara todos los
problemas que actualmente presenta la empresa. Con estos
aportes que brindara nuestro sistema de control de compra y venta
reducird en gran medida la realizacion de estos procesos comunes
en la empresa TECNIPESA.

2.3.2. Justificacién econdmica

En el proceso de ventas que actualmente se ve en la empresa, en
cuanto a su realizacion y atencion al cliente, es muy lenta y esto
genera insatisfaccion en el cliente por la demora, en consecuencia
esto genera pérdidas econOmicas para unas futuras ventas con el
mismo cliente.

Es asi que con este sistema, se lograra un ahorro importante en

millares de papel, fotocopias, energia y personal que procesé datos
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Esto serd un ahorro en costos al mes de aproximadamente S/.

12,000.00 nuevos soles.

2.3.3. Justificacién social

Al implementar un sistema de control reducira el tiempo y mejorara
la optimizacion de la venta y el cliente saldra satisfecho al realizar
una compra o0 cotizacién de un equipo. La cual generard una
expectativa positiva en el cliente para su proxima compra en
TECNIPESA.

Otro punto importante es que actualmente en el control de las
ventas, cada vendedor realiza un reporte de su ventas
desorganizadamente en distintos documentos de Excel lo cual
demora mucho este proceso y esto genera pérdidas econémicas
en la empresa; ya que el administrador no esta informado a tiempo
en cuanto al control de ventas para tener un presupuesto para

futuras compras a los proveedores.

2.4. ALCANCES Y LIMITACIONES DE LA INVESTIGACION

2.4.1. Alcances

El proyecto en desarrollo tiene como alcance optimizar todos los
procesos de compra y venta en una empresa comercializadora de

equipos.

Los aspectos puntuales que comprende la investigacion estan
referidos a la optimizacion de los procesos en las areas de compra
y venta, para los empleados de la empresa y usuarios externos

como los clientes.

El Sistema de Ventas para la empresa TECNIPESA, esta dirigido a

todas aquellas personas o empresas que deseen vender sus
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productos; la empresa desea facilitar y mejorar el proceso de
comercializacion de sus productos y servicios poniéndolos al
alcance de cualquier cliente.

Se implementaran los siguientes modulos:

A. Mddulo de venta y compra de productos, concentrando la
informacion sobre el stock de productos ya sea a vender y
comprar productos de sus respectivos proveedores y la
cantidad de ventas que se realizan por dia y mes obteniendo
estos a través en vistas dinamicas en formularios, brindando
informacion real almacenada en una Base de Datos
actualizada, que servira para realizar andlisis de cuentas y

cuadrar montos econémicos.

B. Brindara data histérica de las operaciones transaccionales
de la empresa por medio del médulo de reportes que
facilitaran, mejorardn y permitirdn una adecuada toma de
decisiones por parte de la gerencia de la empresa, esto
ayudara a tener la mejor gestidén posible en futuro en cuanto
a las decisiones a tomar en mejores inversiones y reducir

gastos.

C. El sistema también podra emitir recibos, boletas y facturas,
esto ayudara a optimizar el tiempo de gestionar los procesos
de produccion, ya que facilitara de inmediato la rapida

inicializacion de produccion o ensamblaje de equipos.

D. También se implementara el médulo de copias de seguridad
del sistema (Backups).
Entonces, el sistema que se implantara en la empresa, agilizara los
procesos de compra y venta de esta, asi como también facilitara
las tareas operativas, optimizara el uso de los recursos,

principalmente de tiempo y de costos, mejorara el proceso de toma
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de decisiones, aumentard la rentabilidad gracias a que se tendra un
mejor control sobre el funcionamiento de las principales actividades

y permitira a la empresa ser mas competitiva.

2.4.2. Limitaciones

Lo que podria limitar en la optimizacion de este proyecto es el
ataque de virus o fallas en la PC, ya que esto perjudicaria el
rendimiento y proceso optimo del software de guardar los registros
de compra, venta y clientes, por lo tanto es recomendable dar
mantenimiento a la pc para garantizar el buen uso de este sistema

de compra y venta.

Otra de las limitaciones seria la cantidad de registros que
soportaria la base de datos MYSQL y la recuperaciéon de
informacion en el sistema, analisis de datos y por ultimo el costo de

este sistema de compra y ventas.

El sistema no contemplard ningan tipo de operacion relacionada
con la gestion financiera, si bien el sistema mantiene un registro de
las ventas este tiene por finalidad solo dar apoyo al control de

ventas en el area de clientes.

El sistema no incluye operaciones que tengan algun tipo de

relacion con la contabilidad de la empresa.
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CAPITULO lll: FUNDAMENTO TEORICO
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3.1. ANTECEDENTES

3.1.1. Internacionales

A. El sistema es importante, Gtil y eficiente para la empresa, el
acceso y procesamiento de la informacion sera rapido y seguro;
de manera que la empresa mediante reporte estadisticos tendra
la toma de decisiones de manera correcta y mucho mas

confiable.

A través del desarrollo de este trabajo el sistema ser4d una
herramienta de utilidad para la empresa, permitird el acceso y manejo
de la informacién de forma rapida y confiable; apoyando a los
gerentes en la toma de decisiones para realizar la adquisicion
eficiente de mercaderia mediante informacion estadisticas de
demandas. (Choque, 2010, p.6)

B. El sistema de escritorio construido ayudara a tener un mejor
apoyo y desempefio en el control de ventas de registros en el
sistema como también obtener facturas y otros tipos de

documentos de las ventas.

El proyecto presentado en este informe, consiste en el disefio y
construccion de una aplicacién de escritorio, que permita contribuir y
dar apoyo a las labores del area de clientes de la imprenta
Gutenberg. El sistema construido permitira llevar un control de las
ventas que se registren en el sistema y también permitira generar
facturas y otros documentos de dichas ventas en un formato definido,
que mejorara la apariencia de estos documentos. (Ulloa, 2010, p.5).

3.1.2. Nacionales

A. El sistema de informacion orientado a objetos ayudara a
obtener los costos de produccion por producto con la ayuda de

la informacién confiable que procese el sistema.

El objetivo de esta tesis es realizar el andlisis y disefio de un sistema

de informacién de costeo por procesos aplicado a las industrias
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vitivinicolas, utilizando una metodologia orientada a objetos. Disefiar
un sistema de informacibn que permita obtener el costo de
produccion por producto a partir del valor de todos los insumos y
productos en proceso que componen el producto terminado. (Yi,
2008, p.2).

B. El sistema de inteligencia de negocios da una ventaja
competitiva ya que con el uso del Data Mart de Compras, el
Data Mart de Ventas, los procesos de extraccion, carga de
datos y los reportes permitirdn hacer el analisis de informacion

de manera mas segura y confiable.

El uso de esta herramienta se traduce en: una ventaja competitiva y
son muchas las empresas que se han beneficiado por la
implementacién de un sistema de inteligencia de negocios, ademas
se pronostica que con el tiempo se convertira en una necesidad de
toda empresa. Como solucién de Inteligencia de Negocios se disefia
un Data Mart de Compras y un Data Mart de Ventas, luego se
realizan los procesos de extraccion, transformacion y carga de datos,
para finalmente explotar los datos mediante reportes que permitan

hacer el andlisis de la informacion. (Rodriguez, 2011, p.2).

3.2. MARCO TEORICO

3.2.1. Sistemas de Informacion

Segun Cohen (2009) Un sistema de informacién es un conjunto de
elementos que interacttan entre si con el fin de apoyar las

actividades de una empresa 0 negocio.

Primero, el equipo computacional: el hardware necesario para que

el sistema de informacion pueda operar.

Segundo, el recurso humano que interactia con el Sistema de
Informacidn, el cual estad formado por las personas que utilizan el

sistema.
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Por ultimo, un sistema de informacion realiza cuatro actividades

bésicas: entrada, almacenamiento, procesamiento y salida de

informacion.

A. Actividades que realiza un Sistema de Informacion

Entrada de Informacion

Es el proceso mediante el cual el Sistema de Informacion
toma los datos que requiere para procesar la informacion.
Las entradas pueden ser manuales o automaticas. Las
manuales son aquellas que se proporcionan en forma
directa por el usuario, mientras que las automaticas son
datos o informacién que provienen o son tomados de
otros sistemas 0 modulos. Esto Udltimo se denomina

interfaces automaticas.

Las unidades tipicas de entrada de datos a
las computadoras son  las  terminales, las cintas
magnéticas, las unidades de diskette, los codigos de
barras, los escaner, la voz, los monitores sensibles al tacto,

el teclado y el mouse, entre otras.

Almacenamiento de Informacion

El almacenamiento es una de las actividades o
capacidades mas importantes que tiene una computadora,
ya que a través de esta propiedad el sistema puede
recordar la informacion guardada en la seccién o proceso
anterior. Esta informacidbn suele ser almacenada
en estructuras de informacion denominadas archivos. La
unidad tipica de almacenamiento son los discos
magnéticos o discos duros, los discos flexibles o diskettes y

los discos compactos (CD-ROM).
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Procesamiento de Informacioén

Es la capacidad del Sistema de Informacion para efectuar
calculos de acuerdo con una secuencia
de operaciones preestablecida. Estos calculos pueden
efectuarse con datos introducidos recientemente en el
sistema o bien con datos que estan almacenados. Esta
caracteristica de los sistemas permite la transformacion de
datos fuente en informacién que puede ser utilizada para
la toma de decisiones, lo que hace posible, entre otras
cosas, que un tomador de decisiones genere una
proyeccién financiera a partir de los datos que contiene
un estado de resultados o un balance general de un afo

base.

Salida de Informacion

La salida es la capacidad de un Sistema de Informacion
para sacar la informacion procesada o bien datos de
entrada al exterior. Las unidades tipicas de salida son
las impresoras, terminales, diskettes, cintas magnéticas, la
voz, los graficado res y los plotters, entre otros. Es
importante aclarar que la salida de un Sistema de
Informacién puede constituir la entrada a otro Sistema de
Informaciéon o modulo. En este caso, también existe una
interface automatica de salida. Por ejemplo, el Sistema
de Control de Clientes tiene una interface automéatica de
salida con el Sistema de Contabilidad, ya que genera las
polizas contables de los movimientos procesales de los

clientes.

“Un sistema de informacion es un conjunto de elementos que
interactdan entre si con el fin de apoyar las actividades de una

empresa o negocio” (Cohen, 2009, p.20)
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B. Elementos Operacionales de los Sistemas De Informacion

Segun Kendall K. (2005) de acuerdo a su naturaleza se dividen

en componentes fisicos y componentes funcionales.

e Componentes Fisicos

El hardware que es un conjunto de dispositivos fisicos y
circuitos electrénicos que constituyen el computador, se
refiere a todas las partes eléctricas y mecanicas que
forman parte del sistema. El hardware estd compuesto por
los siguientes elementos: CPU (Unidad Central de
Procesamiento), su mision consiste en coordinar, controlar

y realizar todas las operaciones del sistema.

e Periféricos de Entrada

Son los encargados de introducir los datos del sistema (el

teclado, mouse, scanner, entre otros).

e Periféricos de Salida

Son los dispositivos cuya funcion es la de escoger y
proporcionar al exterior los datos que se realizan en el

sistema.

e Unidad de Almacenamiento

Son los dispositivos donde se guarda la informacién

obtenida o integrada al sistema.

e Componentes Funcionales

El Software: se refiere a la parte intangible, es un conjunto
de programas a través de los cuales se logra hacer trabajar
al Hardware, que es la parte l6gica que dota al equipo
fisico de capacidad para realizar cualquier tipo de trabajo.

23



Beneficios de los Sistemas de Informacién

Acceso rapido a la informacién y por ende mejora en la
atencion a los usuarios. Mayor motivacion en los medios
para anticipar los requerimientos de las directivas.
Generacion de informes e indicadores, que permiten
corregir fallas dificiles de detectar y controlar con un
sistema manual.

Posibilidad de planear y generar proyectos institucionales
soportados en sistemas de informacion que presentan
elementos claros y sustentados.

Evita pérdida de tiempo recopilando informacién que ya
esta almacenada en bases de datos que se pueden
compartir.

Impulso a la creaciéon de grupos de trabajo e investigacion
debido a la facilidad para encontrar y manipular la

informacion.

Rubros de los Sistemas de Informacién

Hardware, son los equipos necesarios para el

procesamiento de la informacion.

Software, es la adquisicibn o desarrollo de
aplicaciones a la medida y programas

genéricos en el &mbito comercial.

Personal. Son aquellas que intervienen en el
sistema para procesar, controlar y administra

la informacion.

Otros, generacion de informes, formatos,

estandarizacion de procesos, entre otros.

“Los elementos operacionales de los sistemas de informacion se
dividen en dos componentes fisicos y funcionales” (Kendall,
2005, p.75)
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3.2.2. Sistemas de Control Automaético

Segun Kuo (1996), una de las preguntas que comunmente se hace
un novato en sistemas de control es: ¢Qué es un sistema de
control? Para responder a esta pregunta, se puede decir que en
nuestra vida diaria existen numerosos objetivos que necesitan
cumplirse. Por ejemplo, en el ambito doméstico, se requiere regular
la temperatura y humedad de las casas y edificios para tener un
ambiente comodo. Para transportacion, se requiere controlar que
un automovil o aeroplano se muevan de un lugar a otro en una
forma segura y exacta. En la industria, los procesos de
manufactura tienen un sin nimero de objetivos para productos que
satisficieran requerimientos de precision y costo. Un ser humano es
capaz de realizar una gran cantidad de tareas, incluyendo tomar
decisiones. Alguna de estas tareas tales como coger objetos y
caminar de un punto a otro se realizan en una forma rutinaria. Bajo
ciertas condiciones, algunas de estas tareas se realizan de la mejor
forma posible. Asi por ejemplo, un atleta que corre una distancia de
100 metros tiene el objetivo de correr dicha distancia en el menor
tiempo posible. Por otro lado, un corredor de maraton no solo debe
correr la distancia lo mas rapido posible sino también debe
controlar el consumo de energia y desarrollar la mejor estrategia
para la carrera. La busqueda para alcanzar tales “objetivos”
requiere normalmente utilizar un sistema de control que implante

ciertas estrategias de monitoreo.

En afos recientes, los sistemas de control han asumido un papel
cada vez mas importante en el desarrollo y avance de la civilizacion
moderna y la tecnologia. Practicamente, cada aspecto de las
actividades de nuestra vida diaria esta afectado por algun tipo de
sistema de control. Los sistemas de control se encuentran en gran

cantidad en todos los sectores de la industria, tales como control de
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calidad de los productos manufacturados, lineas de ensamble
automatico, control de maquinas-herramienta, tecnologia espacial y
sistemas de armas, control por computadora, sistemas de
transportes, sistemas de potencia, roboética y muchos otros. Aun el
control de inventarios y los sistemas econdémicos y sociales se

pueden visualizar a través de la teoria de control automatico.

“Los sistemas de control han asumido un papel cada vez mas
importante en el desarrollo y avance de la civilizacion moderna y
la tecnologia.” (Kuo, 1996, p.1-3)

3.2.3. Gestién y Optimizacion de Procesos

La gestion de procesos inspirada en la vision sistémica presenta
una vision integral de cambio en la organizacion, logrando
sinergizar los conceptos de sistema, gestién y procesos. Es asi
gue, sistema es un todo mucho mas alla de la suma de las partes,
donde hay mucha energia. Sin embargo, gestion viene de gestar o
dar a luz y esta por sobre administrar u operar, es una labor
sistémica, creativa, reflexiva y cuestionadora. Por consiguiente, ve
los procesos como medio para cumplir el propésito de la
organizacion y los organiza como sea mas conveniente para ese
fin. Procesos es la forma cédmo hacemos las cosas. Desde detectar

una necesidad hasta elaborar y vender un producto.

La gestibn de procesos ve a los procesos como creaciones
humanas, con todas las posibilidades de accién sobre ellos:
disefiar, describir, documentar, comparar, eliminar, modificar,
alinear o redisefiar, entre otras. Reconoce que los procesos no
pueden estar abandonados a su suerte y establece formas de
intervencién que tienen por objetivo cumplir la estrategia de la

organizacion y mejorar en multiples aspectos deseables: eficiencia,
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atencién al cliente, calidad, productividad y muchos otros. Acepta
que no tiene finalidad por si misma, sino que es un medio para
lograr grandes metas organizacionales. La gestion de procesos
ayuda a la organizacion en la forma de enfocar el cambio, sea cual
sea. Desde un cambio pequefio que reduce el nimero de copias de
un formulario, hasta el cambio mayor que significa aplicar
integralidad o tecnologia para reducir el ciclo de otorgar un servicio
desde 35 a 6 dias. Lo que sucede en la practica es que algunos
proyectos de cambio se orientan mas hacia la gestion de la calidad
e incorporan alguna forma de mejora continua. En otros casos,
podrian ser llamados de redisefio, porque tienen objetivos mas

ambiciosos y existe la predisposicion de realizar cambios mayores.

A. Beneficios de la gestion de procesos

Con la gestion de procesos podemos obtener amplios beneficios,

por ejemplo:

e Conocer lo que hacemos y cémo lo hacemos, asi también

tomamos conciencia de nuestras fortalezas y carencias.

e Aplicar formulas de costeo a los procesos, a nivel de las
actividades, para saber realmente cuanto cuestan nuestros

productos o servicios.
e Realizar el mejoramiento por el solo hecho de describir un
proceso. Este es uno de los beneficios de tomar consciencia Si

es que estamos avanzando con progreso el plan de proyecto.

e Estar mas cerca de una certificacion en normas ISO 9001 y

otras.
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e Aplicar métodos de mejora continua y aseguramiento de

calidad que nos permitirdn aumentar la eficiencia y la eficacia.

e Comparar nuestros procesos con las mejores practicas del

medio y asi aprender y mejorar.

e Redisefiar un proceso para obtener rendimientos muchos

mayores.

e Fortalecer la gestion del conocimiento, porque cada proceso

levantado es conocimiento formal de la organizacion.

e Innovar a diferentes niveles de profundidad: proceso, actividad

y tarea.

e Facilitar el emprendimiento porque todo nuevo negocio debe
sustentarse en procesos del negocio que deben estar bien
definidos. Podemos afirmar que el disefio del nuevo proceso

es lo que sustentara operacionalmente el emprendimiento.

e Realizar verdaderamente control de gestién, porque parte del
cambio en los procesos consiste en obtener informacién
relevante, tal como incorporar indicadores en tiempo real y

adecuadamente comparados en el tiempo.

“La gestion de procesos inspirada en la visién sistémica presenta

una vision integral del cambio en la organizacion.” (Bravo, 2011,
p-6)
3.3. MARCO METODOLOGICO

3.3.1. Tipo de Investigacion

El presente trabajo esta realizado bajo requerimientos y normas
para garantizar un software de calidad. Por ello es importante
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escoger una metodologia que se adapte a todos los estandares y
requerimientos para el analisis, implementacion y documentacion

de acuerdo a las necesidades de la empresa.

3.3.2. Metodologia RUP

El antecedente mas importante acerca del RUP se ubica en 1967
con la Metodologia Ericsson (Ericsson Approach) elaborada por
Ivar Jacobson, una aproximacion de desarrollo basada en
componentes, que introdujo el concepto de Caso de Uso. Entre los
afios de 1987 a 1995 Jacobson fundé la compafiia Objectory AB y
lanza el proceso de desarrollo Objectory (abreviacién de Object

Factory).

Posteriormente en 1995 Rational Software Corporation adquiere
entre 1995 y 1997 se desarrolla Rational Objectory Process (ROP)
a partir de Objectory 3.8 y del Enfoque Rational (Rational

Approach) adoptando UML como lenguaje de modelado.

Desde ese entonces y a la cabeza de Grady Booch, Ivar Jacobson
y Rumbaugh, Rational Software desarroll6 e incorpor6é diversos
elementos para expandir ROP, destacandose especialmente el
flujo de trabajo conocido como modelado del negocio. En junio del
1998 se lanza Rational Unified Process. (Jacobson, Booch y
Rumbaugh, 1998)

A. Proceso dirigido a casos de uso del negocio

Los Casos de Uso son una técnica de captura de requisitos
gue fuerza a pensar en términos de importancia para el usuario
y no solo en términos de funciones que seria bueno
contemplar. Se define un Caso de Uso como un fragmento de
funcionalidad del sistema que proporciona al usuario un valor
afadido. Los Casos de Uso representan los requisitos

funcionales del sistema.
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Los Casos de Uso no solo inician el proceso de desarrollo sino
establecen la transaccion entre los distintos artefactos que son
generados en las diferentes actividades del proceso de
desarrollo. Basandose en los Casos de Uso se crean los
modelos de andlisis y disefio, posteriormente se genera la
implementacion que los lleva a cabo, ayuda a verificar la
adecuada implementacion de cada caso de uso en el producto

final.

Proceso iterativo e incremental

RUP propone tener un proceso iterativo e incremental en
donde el trabajo se divide en partes mas pequefias o mini
proyectos, permitiendo generar un equilibrio entre casos de uso
y arquitectura. Cada mini proyecto se puede ver como una
iteracion (un recorrido mas o menos completo a lo largo de

todos los flujos de trabajo

RUP divide el proceso en cuatro fases, dentro de las cuales se
realizan varias iteraciones en numero variable segun el
proyecto y en las que se hace un mayor o menor hincapié en

los distintas actividades.

e Fase de Inicio

Se enfocan hacia la comprension del problema y la
tecnologia, la delimitacion del ambito del proyecto, la
eliminacién de los riesgos criticos, y al establecimiento
de una baseline de la arquitectura. Durante la fase de
inicio las iteraciones hacen mayor énfasis en actividades

modelado del negocio y de requisitos.

e Fase de elaboracién
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3.4. MARCO LEGAL

Las iteraciones se orientan al desarrollo de la baseline
de la arquitectura, abarcan mas los flujos de trabajo de
requerimientos, modelo de negocios (refinamiento),
analisis, disefio y una parte de implementacion orientado

a la baseline de la arquitectura.
Fase de construccion

Se lleva a cabo la construccidon del producto por medio
de una serie de iteraciones. Para cada iteracion se
selecciona algunos Casos de Uso, se refina su analisis y
disefio y se procede a su implementacién y pruebas. Se
realiza una pequefia cascada para cada ciclo. Se
realizan tantas iteraciones hasta que se termine la

implementacion de la nueva version del producto.

Fase de transicion

Se pretende garantizar que se tiene un producto
preparado para su entrega a la comunidad de usuarios.
Como se puede observar en cada fase participan todas
las disciplinas, pero que dependiendo de la fase el

esfuerzo dedicado a una disciplina varia

“El proceso de software propuesto por RUP tiene tres
caracteristicas esenciales: esta dirigido por los Casos de Uso,
estd centrado en la arquitectura y es iterativo e incremental”
(Jacobson, Booch y Rumbaugh, 1998, p.35)

3.4.1. Norma N°165-2012-CE-PJ - Aprueban el Plan Estratégico de

Tecnologias de Informacidon del Poder Judicial
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. Nombre Entidad
Poder Judicial (PJ)

. Tipo De Norma

Resolucion Administrativa

. Descripcion
Aprueban El Plan Estratégico De Tecnologias De Informacién Del
Poder Judicial, Periodo 2012 — 2016

. Fecha Creaci6n
04/09/2012

. Documento

Resolucion Administrativa N° 165-2012-CE-PJ

. Resumen

Aprueban el Plan Estratégico de Tecnologias de Informacion del
Poder Judicial, periodo 2012-2016

. Resolucion Administrativa
N° 165-2012-CE-PJ - Lima, 20 de agosto de 2012

. Visto

El Oficio N° 1645-2012-GG/PJ cursado por el Gerente General del
Poder Judicial, remitiendo el Plan Estratégico de Tecnologias de
Informacion del Poder Judicial 2012 - 2016.

Considerando

e Primero

Que mediante Resolucion Administrativa de la Presidencia del
Poder Judicial N° 386-2011-P-PJ, del 4 de noviembre de
2011, se dispuso la conformacion de dos Comités, uno a nivel

Gerencial y otro Operativo, integrados por funcionarios y
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especialistas idéneos en el conocimiento de las materias
relacionadas con la formulacién de la propuesta del Plan
Estratégico de Tecnologias de Informacién del Poder Judicial,
periodo 2012 - 2016, con el fin de evaluar los denominados
‘entregables” que serian elaborados por la empresa BDO
Consulting, encargada de brindar apoyo a este Poder del

Estado para el desarrollo del mencionado plan estratégico.

Segundo

Que, al respecto, mediante Oficio N° 1645-2012-GG/PJ, y
conforme a lo expuesto en la fecha por el Gerente General del
Poder Judicial, se confirma que los “entregables” elaborados
por la empresa BDO Consulting han sido revisados y
aprobados por los Comités Operativo y Gerencial establecidos
para dicho propésito. En mérito de ello, el Gerente General
somete a consideracion de este Organo de Gobierno el
proyecto de Plan Estratégico de Tecnologias de Informacién
del Poder Judicial, periodo 2012 - 2016, teniendo en cuenta
gue acorde con la propuesta desarrollada se ha establecido
de manera precisa el enfoque tecnoldgico que tendra la
institucion en los préximos cuatro afios, asi como la forma en
que este enfoque se habra de aplicar en sus procesos y

servicios.

Tercero

Que, siendo esto asi, resulta claro que la propuesta
presentada deviene en instrumento clave para el logro de los
objetivos estratégicos y la modernizacion del Poder Judicial.
En ese sentido, la incorporacién del mencionado documento y
el adecuado uso de la tecnologia en la ejecucion de los
procesos de este Poder del Estado, entre otros aspectos,

coadyuvaran a alcanzar excelencia operacional, asegurar la
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transparencia, fortalecer la imagen institucional, y su relacion
con el entorno a través de servicios de justicia efectivos,

eficientes y oportunos.

Por estos fundamentos; en mérito al Acuerdo N° 773-2012 de la

cuadragésima segunda sesion del Consejo Ejecutivo del Poder

Judicial de la fecha, adoptado con la intervencion de los sefiores San

Martin Castro, Walde Jauregui, Vasquez Silva, Chaparro Guerra y

Palacios Dextre, sin la intervencion del sefior Almenara Bryson por

encontrarse de licencia, en uso de las atribuciones conferidas por el

articulo 82° del Texto Unico Ordenado de la Ley Organica del Poder

Judicial. Por unanimidad.

J. Se Resuelve

Articulo Primero

Aprobar el Plan Estratégico de Tecnologias de Informacién
del Poder Judicial, periodo 2012 - 2016, presentado por la
Gerencia General del Poder Judicial; el mismo que en
documento adjunto forma parte integrante de la presente

resolucion.

Articulo Segundo

Transcribir la presente resolucion al Presidente del Poder
Judicial, Oficina de Control de la Magistratura del Poder
Judicial, Presidencia de las Cortes Superiores de Justicia del
pais, y a la Gerencia General del Poder Judicial, para su
conocimiento y fines consiguientes.

Registrese, publiqguese, comuniquese y cimplase.

César San Martin Castro

Presidente / 835558
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3.4.2. Norma N° 179-2004-PCM - Aprueban uso obligatorio de la
Norma Técnica Peruana “NTP-ISO/IEC 12207:2004 Tecnologia

de la Informacioén.

A. Nombre Entidad
Presidencia del Consejo de Ministros (PCM/ONGEI).

B. Tipo de Norma

Resolucion Ministerial

C. Descripcion
Aprueban uso obligatorio de la Norma Técnica Peruana “NTP-
ISO/IEC 12207:2004 Tecnologia de la Informacion. "Procesos
del ciclo de vida del software, 12 edicion” En Entidades del

Sistema Nacional de Informéatica.

D. Fecha Creacion
15/06/2004

E. Documento
Resolucion Ministerial N° 179-2004-PCM.

F. Resumen
Aprueban uso obligatorio de la Norma Técnica Peruana “NTP-
ISO/IEC 12207:2004 Tecnologia de la Informacion. Procesos
del ciclo de vida del software. 12 Ediciéon “en entidades del

Sistema Nacional de Informéatica

G. Resolucion Ministerial
N° 179-2004-PCM, Lima, 14 de junio de 2004
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H. Considerando

Que, de conformidad con el articulo 2° del Decreto Supremo
N° 066-2003-PCM vy el numeral 3.10 del articulo 3° y articulo
22° del Reglamento de Organizacion y Funciones de la
Presidencia del Consejo de Ministros, aprobado por el Decreto
Supremo N° 067-2003-PCM, la Presidencia del Consejo de
Ministros se encarga de normar, coordinar, integrar y promover
el desarrollo de la actividad informatica en la Administracion
Pulblica, impulsando y fomentando el uso de las nuevas
tecnologias de la informacién para la modernizacion vy
desarrollo del Estado, actia como ente rector del Sistema
Nacional de Informatica, y dirige y supervisa la politica
nacional de informatica y gobierno electrénico; Que, mediante
Resolucién Comision de Reglamentos Técnicos y Comerciales
N° 0048-2004/CRT-INDECOPI del 13 de mayo de 2004 se
aprobé como Norma Técnica Peruana la “NTP-ISO/IEC
12207:2004 Tecnologia de la Informacion. Procesos del ciclo
de vida del software. 12 Edicidon”; Que, la Oficina Nacional de
Gobierno Electronico e Informética - ONGEI de la Presidencia
del Consejo de Ministros, en coordinacién con el Instituto
Nacional de Defensa de la Competencia y de la Proteccion de
la Propiedad Intelectual — INDECOPI, ha recomendado la
aplicacién y uso obligatorio de la Norma Técnica Peruana
antes mencionada en todas las entidades integrantes del
Sistema Nacional de Informatica, con la finalidad de coadyuvar
a la creacion de la infraestructura de Gobierno Electronico, por
constituir el software un componente fundamental para dicho
objetivo; De conformidad con lo dispuesto por el Decreto
Legislativo N° 560 - Ley del Poder Ejecutivo y el Reglamento
de Organizacion y Funciones de la Presidencia del Consejo de
Ministros, aprobado por Decreto Supremo N° 067-2003-PCM.
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I. Se Resuelve

e Articulo Primero

Aprobar el uso obligatorio de la Norma Técnica Peruana
“NTP-ISO/IEC  12207:2004 TECNOLOGIA DE LA
INFORMACION. Procesos del ciclo de vida del software. 12
Edicidon”, en todas las Entidades integrantes del Sistema
Nacional de Informética, documento que sera publicado en

el portal de la Presidencia del Consejo de Ministros.

e Articulo Segundo

La Norma Técnica Peruana sefialada en el articulo
precedente, se aplicard a partir del dia siguiente de la
publicacién de la presente Resolucion Ministerial, teniendo
las Entidades antes mencionadas un plazo de dieciocho
(18) meses para su implantacion, por lo que deberan
considerar en sus respectivos Planes Operativos
Informaticos (POI) las actividades necesarias con esa
finalidad. Registrese, comuniquese y publiquese.

Carlos Ferrero

Presidente del Consejo de Ministros

3.4.3. Norma N°108-2012-CE-PJ - Aprueban Directiva "Normas que
regulan el uso de la Tecnologia de Informacion y

Comunicaciones en el Poder Judicial".

A. Nombre Entidad
Poder Judicial (PJ)

B. Tipo De Norma

Decreto Supremo

C. Descripcion
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Aprueban Directiva "Normas que regulan el uso de la

Tecnologia de Informacion y Comunicaciones en el Poder

Judicial".

D. Fecha Creacién
03/07/2012

E. Documento
Resolucion Administrativa N° 108-2012-CE-PJ

F. Resumen

Aprueban Directiva “Normas que regulan el uso de la

Tecnologia de Informacion y Comunicaciones en el Poder

Judicial”

G. Resolucién Administrativa
N° 108-2012-CE-PJ, Lima, 15 de junio de 2012

H. Visto
El Oficio N° 1425-2012-GG-PJ, cursado por la Gerencia
General del Poder Judicial.

|I.Considerando

Primero

Que el Gerente General del Poder Judicial remite el
Memorandum N° 596-2012-GI-GG/PJ, mediante el cual el
Gerente de Informética presenta proyecto de Directiva
denominada “Normas que regulan el uso de las Tecnologias

de Informaciéon y Comunicaciones en el Poder Judicial”.

Segundo
Que para los efectos de las labores de caracter jurisdiccional
y administrativo el Poder Judicial cuenta con una Plataforma

de Tecnologias de Informacion y Comunicaciones, entendida
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esta como el conjunto de servicios, redes, software y
dispositivos de hardware que se integran en sistemas de
informacion interconectados y complementarios, can la
finalidad de gestionar datos e informacion de manera
efectiva, mejorando la productividad interna y los servicios
que se brindan a la ciudadania, en la transparencia

institucional.

Tercero

Que en la “Tercera Conferencia Ministerial sobre la Sociedad
de la Informacion - LAC 2015”, llevada a cabo en Lima -
Pertd, los Estados de América Latina y el Caribe
concurrentes, suscribieron la Declaracion de Lima, por la
cual se comprometen, entre otros, a la formulacién de
politicas publicas que contemplen la incorporaciéon de
Tecnologias de la Informacion y la Comunicacion para el

desarrollo de manera transversal.

Cuarto

Que el Decreto Supremo N° 066-2011-PCM, que aprueba el
“Plan para el Desarrollo de la Sociedad de la Informacién y
el Conocimiento, Agenda Digital 2.0”, prevé como uno de
sus objetivos “Garantizar mejores oportunidades de uso y
apropiacion de las TIC que aseguren la inclusion social, y el
acceso a los servicios sociales que permita el ejercicio pleno
de la ciudadania". Estableciéndose como estrategia
fortalecer el acceso a la informacién y los servicios de
justicia mediante el uso intensivo de las TIC. Se precisa que
al igual que para los enfoques de salud, las TIC son una
herramienta necesaria para impulsar la modernizacién
tecnoldgica de la administracion de justicia en el pais, lo cual
resulta imprescindible para dar respuesta a la creciente
demanda judicial. Para lograrlo, se debe dotar de los medios

asi como fortalecer las capacidades de los funcionarios y
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sistema de administracidén de justicia para que cambien usos
y costumbres y puedan implementar una justicia inmersa en

la era de la informacion.

Quinto

Que para el logro y cumplimiento del objetivo previsto,
resulta necesario que este Poder del Estado dicte las pautas
respectivas para el correcto uso de su Plataforma
Tecnologica, en prevision de preservar los bienes
institucionales, incluyendo en esta no solo a los bienes
materiales que la componen, sino a la informacion contenida
en ellos, orientadas a brindar servicios al ciudadano que
posibiliten inclusion social, y el ejercicio pleno de sus
derechos; identificando claramente que las Tecnologias de
Informacién y Comunicaciones (TIC), no son un fin en si
mismas, sino un instrumento en la busqueda de un
desarrollo humano mas equitativo y sostenible que haga
posible mayor crecimiento econémico, el logro de mejores
empleos y aumento de la competitividad, inductora de la
inclusion social. Por estos fundamentos; en mérito al
Acuerdo N° 453- 2012 de la vigésima novena sesion del
Consejo Ejecutivo del Poder Judicial de la fecha, adoptado
con la intervencién de los sefiores San Martin Castro,
Almenara Bryson, Walde Jauregui, Vasquez Silva y Palacios
Dextre, sin la intervencion del sefior Chaparro Guerra quien
se encuentra de licencia, en uso de las atribuciones
conferidas por el articulo 82° de! Texto Unico Ordenado de

la Ley Organica del Poder Judicial. Por unanimidad.
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3.5. ARQUITECTURA DEL SISTEMA

3.5.1. Plataforma tecnoldgica a usar

En el desarrollo del sistema que cumple con mejorar la funcion de
optimizar los procesos de compra y venta con el objetivo evitar
duplicidad de datos y mejorar la eficiencia de tiempo al hacer

ingreso de registros ya sea de compras y ventas en menos tiempo.

Se requirid la arquitectura Cliente-Servidor donde el usuario
ingresara al sistema a través del login. Una vez que se accedio al
sistema, el usuario realiza el llenado de los datos en el formulario y
serd enviado al servidor donde este a su vez los recibe y mostrara
un mensaje de conformidad, una vez que accedié al formulario
principal, tendra la disposicién para crear, modificar o borrar como
también hacer reportes y consultas de productos ya sea de

cualquier area de trabajo de la empresa.

Los registros seran enviados al servidor de manera automatica que
mediante las validaciones correspondientes los formularios, le
enviara al usuario un mensaje informandole si se ha ejecutado
correctamente la consulta y se guardard la informacién en el
sistema para las futuras consultas y toma de decisiones de la

empresa tomando la informacién real del sistema.
A. Componentes de Hardware

El servidor del sistema se encuentra implementado sobre un
procesador Intel(R) Core(TM) i5-2326. CPU de @ 2.20Ghz con
memoria instalada de 4.00 GB, bajo un sistema operativo

Windows 7 Ultimate.

B. Componentes de Software

La plataforma de desarrollo del cliente y la interfaz de usuario
estd basado NetBeans es un producto libre y gratuito sin
restricciones de uso. Es asi que NetBeans permite crear
aplicaciones de escritorio, un potente debugger integrado e

interfaz de grafica sencilla, ademas tiene librerias disponibles
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para el uso de la conexion de base de datos MySQL mediante la
APl JDBC (Java Database Connectivity).

Disefio de Datos

Los datos que se enviaran al servidor se encuentran ordenadas

mediante un id o llave primaria que con la ayuda de la base de

datos identificara de forma Unica a cada fila de la tabla.

D. Descripcion detallada del Sistema

Se tiene dos componentes basicos del sistema.

Cliente
La laptop/ computadora donde se realiza el llenado de los

datos dentro de un formulario el cual sera enviado al servidor.

Servidor
La consulta del cliente es recibida adecuadamente vy
enseguida el sistema mostrara un mensaje de conformidad a

la operacion satisfactoria que se realizo.

A continuacion se detallara el funcionamiento del sistema.

E. Restricciones del Sistema

Solo se podra acceder a la aplicacion desde el ordenador
donde esta instalada y esta aplicacion solo podra acceder a

esos datos.

Las aplicaciones de escritorio dependen del ordenador donde
estan instaladas, en términos practicos, tendremos que tener
el ordenador en las mejores condiciones para que esta se

ejecute correctamente.
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Figura 6. Arquitectura del sistema

En la figura se define la arquitectura base del sistema el cual consta de los

componentes de hardware y software, la plataforma, interfaz de desarrollo,

motor de base de datos. La arquitectura a desarrollarse se realizara en

plataforma Windows con el entorno de desarrollo Netbeans, en lenguaje de

programacion Java y usando el motor de base de datos MYSQL
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4.1. LEVANTAMIENTO DE INFORMACION

4.1.1 Planificacién del proyecto

Se realizé un cronograma de actividades con las fechas de ejecucion
como el modo de uso y distribucién de los recursos tanto fisicos
como de personal, el cual se encuentra divididas por fases que a su

vez incluye un inicio y final programado. (Ver anexo A)

4.1.2 Recopilacion de informacién

A. Cuestionarios
Persona: Rene Verastegui Basilio (Ver anexo B1)

Cargo: Gerente.

B. Entrevistas
Persona: Rene Verastegui Basilio (Ver anexo C1)

Cargo: Gerente.

4.1.3. Requerimientos documentales

A. Documentacion de entrada
Contamos con la documentacibn de las compras asi como
proformas de proveedores, orden de compras y registros de
compras. Estos documentos serdn Utiles para el desarrollo del
sistema de control tanto para el ingreso de la informacion asi como

para el proceso correcto. (Ver anexo D1).

B. Documentacion de salida
Contamos con los reportes de ventas y las cotizaciones para los
clientes el cual sera util para el desarrollo del sistema de control
en cuanto a la salida de informaciéon una vez terminado el

proceso. (Ver anexo D2)
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4.1.4. Flujo Grama del Sistema actual a investigar

A. Flujo grama del Negocio.
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Figura 7. Flujo grama del Negocio

En la figura se aprecia los procesos de compra, produccion y venta en la
empresa Tecnipesa.




B. Flujo grama del Sistema.

............................. . El gerents puderealizar Conunas
H Personalizadas Respecto alas Compns por
Realizar Consufas de “.ieee. Eemplo. Aqueproveedoresyquatipn ce
Cumpmp_anl’:mm articulos se compro mas dusrante el ultimo o
Articulo) para realizar futuras negodiaziones de oudin.

Loguear en el
Sistema

Gerente

Bl gerente puede realizar Congubas.
Perscnalizadas Respecto alas Vertas por
Ejemplo. A quecliente se e vendiomisy que
Vendedor realizomasventas para poder reaizar
futuras negociacionss depromacionss conel
diente yrecompensar al vendeder por su
trabajo reskado.

Aealzar Consitas e
Wentas por [Cliente,
Vendedor)

Flujo Grama del Sistema de Contral para Optimizar Procesos de Compra ¥ venta

Gerar actura

8 Registrar Verta
de Equipos

Loguear enel
Sistema

Realizar Mantenimienta
de Clientes Registrar,
Modificar, Eliminar)

Seleccionar
Aticulos (Matersls
yComponentes)
para el Ensambiad
de Equipos

il

Equipes
Ensamblados

Realizar Mantenimients
de Equipos Ersam blados
[Registrar, Modificar,
Eliminar)

Asignar un Periodo
e Tiempo de-
Ensamblado

&
Asigrar un Precio Final
L4 2 .

los Eqpos
Esamblados

r

Clientes

Vendedor

Ustarios

Aticuios
L
Componentes)

{%sm,
eporte de

Consular Stock

Ll de Aticuios Stock de
Articulos Materigls y s
Componentes) Materidlesy ticulos
Redlizar Manterimiento Componntes) [MIIEFIH)'.
de Ancios nteiales y oo
Companentes)
Registrar, Modificar,

Eliminar)

&

Loguear enel
Sistema.

[

Registrar Compra
de Articulos
[Materides y

Componertes)

%Eenem

Reporte de.

Comprs por
Dia, Mes y Ao

Realizar Mantenim énta

[Registrar, Modificar,
Eliminar)

Compras

Reallzar Mantenimiento
de Empleados (Registrar,
Wodificar, Biminar]

Realizar Mantenimiento
de Usuarios (Registrar,
Modificar, Eliminar)

Administracior

Figura 8. Flujo grama del Sistema

En la figura se aprecia los procesos en el desarrollo del sistema.




4.2. MODELAMIENTO
4.2.1. Modelo de Negocio y/o Mapa de Procesos

A. ldentificacion de actores y trabajadores del Negocio

Tabla 2. Actores del Negocio

ACTORES DEL NEGOCIO DESCRIPCION

Entidad que provee todo tipo de materiales y
\ componentes a TECNIPESA para el
ensamblado de equipos de pesaje.

PROVEEDOR

Persona o entidad cliente de TECNIPESA.

\

CLIENTE

En la siguiente tabla se muestra los principales actores del negocio quienes

intervienen directamente en los procesos del negocio.

Tabla 3. Trabajadores del Negocio

TRABAJADORES DEL NEGOCIO DESCRIPCION

Se encarga de realizar todo el proceso de venta.
Le muestra al cliente la lista de equipos de
acuerdo a las caracteristicas que este le brinda.
Se encarga de cerrar la venta con el cliente.

Le brinda una serie de beneficios al cliente al
Vendedor comprar los productos: soporte técnico,
distribucion e instalacion de los equipos en los
locales de los clientes.

Se encarga de controlar las entradas y salidas de
los materiales, insumos y componentes del
almacén.

Realiza reportes de stock que posteriormente le
entrega al area de logistica.

Almacenero Realiza la compra directa con algunos
proveedores llevando una orden de compra.
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)

Tecnico de Produccién

Se encarga de ensamblar los equipos de pesaje.

)

Tecnico de Soporte

Se encarga de ir a los locales de los clientes a
instalar y arreglar toda clase de problemas que
pueda tener los equipos de pesaje.

)

Distribuidor

Se encarga de repartir los equipos de pesaje
juntamente con el técnico de soporte para que
este los instale.

)

Logistico

Se encarga de recibir los requerimientos de
materiales, insumos, componentes de los
técnicos fabricantes.

Posteriormente verifica el stock de materiales en
almacén si no hay realiza las cotizaciones
directamente con los proveedores y prepara una
orden de compra si se va a realizar la compra.

Si las compras son pequefas le entrega la orden
de compra con el dinero en efectivo al
almacenero para que este las realice
directamente.

Si las compras son grandes se realiza una
transferencia y se le envia por correo electrénico
la orden de compra al proveedor para que este
posteriormente las esté trayendo al almacén del
local.

En la siguiente tabla se muestra los trabajadores del negocio, cada uno

desempefidndose en una area o proceso del negocio.
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B. Especificaciones del Casos de Uso del Negocio

Tabla 4. Casos de Uso del Negocio

CASOS DE USO DEL NEGOCIO DESCRIPCION
| Proceso donde la empresa realiza la
CUNO1 compra de Materiales/Componentes a los
Comprar Materiales/Componentes Proveedores.
Proceso en el cual se realiza el
CUNO2 ensamblado de los equipos electrénicos de
pesaje.
Ensamblar Equipos de Pesaje
Procesos en el cual el vendedor realiza las
CUNO3 _ _ ventas de Equipos a los clientes.
Vender Equipos de Pesaje
“‘ Proceso donde se distribuyen los equipos y
CUNO4 se hace su respectiva instalacién de los
Distribuir Equipos de Pesaje equipos en los locales de los clientes.

En la siguiente tabla se muestra los casos de uso del negocio o también llamados

procesos del negocio.

50



C. Objetivos del Negocio

Tabla 5. Objetivos del Negocio

OBJETIVOS DEL NEGOCIO

DESCRIPCION

Acelerar la Produccién de Equipos

(from OBJETIVOS DEL NEGOCIO)

Objetivo planteado a corto plazo acelerar la
produccion de equipos.

A cuantos mas equipos terminados mas
ventas terminadas y mayor atencién a nuevos
clientes.

Brindar Capacitacién Constante a los Técnicos
(from OBJETIVOS DEL NEGOCIO)

Objetivo planteado a corto plazo brindar
capacitacién constante a los técnicos de
produccion.

A cuantos mas técnicos capacitados mejora la
calidad de los equipos vendidos y el servicio
de soporte técnico.

Satisfacer las Necesidades Industriales del

Cliente
(from OBJETIVOS DEL NEGOCIO)

Objetivo planteado a corto plazo satisfacer las
necesidades industriales del cliente.

Cada cliente satisfecho recomienda el servicio
de nuestra empresa teniendo buena imagen
de servicio hacia los nuevos clientes.

Incrementar las Ventas en un 20% Anual

(from OBJETIVOS DEL NEGOCIO)

Objetivo planteado a largo plazo incrementar
las ventas a un 20 por ciento anual.

Mejor calidad de servicio genera més clientes
incrementando las ventas mensuales y
anuales obteniendo una taza de crecimiento
optimo.
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Aumentar las utilidades ventas incrementando las ventas y esto a su

(from OBJETIVOS DEL NEGOCIO)

Objetivo planteado a largo plazo aumentar
utilidades.

Mejorando la calidad de servicio genera mas

vez aumenta las utilidades en la empresa.

Abrir Nuevas Tiendas en el Mercado
(from OBJETIVOS DEL NEGOCIO)

/ Objetivo planteado a largo plazo abrir nuevas
tiendas en el mercado.

Aumentando las utilidades en la empresa
genera mas inversion en nuevos locales para
expandir la empresa.

En la siguiente tabla, se muestra los objetivos del negocio a corto, mediano y largo

plazo.

OBJETIVOS DEL NEGOCIO @

Abrir Nuevas Tiendas en el Mercado

&

Aumentar las utilidades
|

@

7z Incrementar las Ventas en un 20% Anual =

W |
) . . . Brindar Capacitacion Constante a los Técnicos
Satisfacer las Necesidades Industriales del Cliente @ p

Acelerar la Produccion de Equipos

Figura 9. Diagrama de Obijetivos del Negocio

En la figura se aprecia el orden de los objetivos del negocio.
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D. Diagrama de actividades del Casos de Uso del Negocio
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Figura 10. Diagrama de Casos de Uso del Negocio

Como se muestra en la figura se detalla las actividades del proceso de

compra.



E. Modelo general del Caso de Uso de Negocio

DIAGRAMA GENERAL DE CASOS DE USO DEL NEGOCIO

~
<
Aumentar las utilidades Abrir Nuevas Tiendas en el Mercado
(from OBJETIVOS DEL NEGOCIO)
(from OBJETIVOS DEL NEGOCIO)
Incrementar las Ventas en un 20% Anual -
- (from OBJETIVOS DEL NEGOCIO) T
Acelerar la Produccién de Equipos Brindar Capacitacién Constante a los Técnicos Satisfacer las Necesidades Industriales del
(from OBJETIVOS DEL NEGOCIO) Cliente

(from OBJETIVOS DEL NEGOCIO)
(from OBJETIVOS DEL NEGOCIO)

Ensamblar Equipos de Pesaje @

(from CASOS DE USO DEL NEGOCIO)
Vender Equiposde Pesaje

(from CASOS DE USO DEL NEGOCIO)

2 — X

Comprar Materialess/Componentes
Proveedor

(from CASOS DE USO DEL NEGOCIO)
(from ACTORES DEL NEGOCIO)

Cliente
(from ACTORES DEL NEGOCIO) @

Distribuir Equipos de Pesaje

(from CASOS DE USO DEL NEGOCIO)

Figura 11. Modelo de Casos de Uso del Negocio

Como se muestra en la figura se detalla el diagrama general de los casos de uso o procesos del Negocio.
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F. Modelo de Andlisis del negocio

e Entidades del Negocio

a. Origen: Interna, Externa

b. Tipo: Recurso, Formulario o documento impreso

Tabla 6. Entidades del Negocio

electronicos) ya acabados y listos para

NOMBRE DESCRIPCION ORIGEN | TIPO
w;’
/ Es el documento donde se anota todas
— las especificaciones y caracteristicas I F
sobre el equipo que desea el cliente.
Documento_Pedido
‘{
\
/ Es el comprobante de pago que se
— = realiza por la compra de un producto. I/E F
Documento_Factura
/‘, Son recursos (materiales, insumos,
( componentes) que se compran para el
“ / ensamblado de los equipos de pesaje E R
e electrénicos.
Materiales_Componentes
' Son los productos que ofrece
f/ TECNIPESA (equipos de pesaje | R

Equipos_Pesaje

su comercializacion.
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O

Vehiculos

Son los medios de transporte para la
distribucion de los equipos de pesaje.

—
.

Documento_Requerimiento_Materiale]

Es el documento que contiene todo los
materiales e insumos que necesita el
técnico de produccion para la fabricacion
de un nuevo equipo de pesaje.

=

Documento_Orden_Compra

Es el documento donde se especifica
todo lo que se va a comprar al
proveedor, detallando el modo de pago si
se va a realizar en efectivo o
transferencia.

Documento_Stock_Alamcen

Es el documento donde se controla las
entradas y salidas de materiales,
insumos, repuestos del almacén.

.

Dinero

Recurso para el pago de un bien o
servicio de cualquier tipo.

I/E

En la siguiente tabla se muestra las entidades del negocio que pueden ser

documentos, formularios o recursos de origen interno y externo.
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e Especificacion/Descripciéon de Casos de Uso del
Negocio

a. Caso de uso del Negocio Comprar Materiales /
Componentes

Tabla 7. Casos de Uso del Negocio Comprar Materiales/Componentes

1.- Proceso de Negocio Comprar Materiales/Componentes

2.- Objetivo Contar con todos los materiales y componentes para el
ensamblado de equipos de pesaje.

3.- Actores Actores del negocio:
1. Proveedor.
Trabajadores del negocio:
1. Logistico.
2. Almacenero.

4.- Precondiciones

2. Contar con los mejores Proveedores del mercado para que el técnico de produccién
tenga todos los materiales y componentes de primera calidad a su disposicion.

5

3 El Trabajador Logistico realiza y entrega un documento orden de compra.

4. El Actor del Negocio Proveedor realiza un documento de pedido.

5. El Trabajador Logistico realiza el pago.

6 El Actor del Negocio Proveedor realiza y entrega un documento factura.

7 El Actor del Negocio Proveedor entrega los materiales y componentes.

8 El Trabajador Almacenero recibe y revisa los materiales y componentes que
ingresan al almacén.

9. El Trabajador Logistico registra la compra.

6.- Pos condiciones

10. Registrar cantidad de materiales y componentes que ingresan al almacén.

7.- Requisito Fundamental

11. Para realizar la compra de materiales y componentes a los proveedores

obligatoriamente el Trabajador Logistico tiene que realizar un documento formal de
Orden de Compra.

En la siguiente tabla se muestran el detalle de los flujos del caso de uso del

negocio comprar materiales y componentes.
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- Diagrama de Clases

DIAGRAMA DE CLASES DEL NEGOCIO - COMPRAR MATERIALES / COMPONENTES

Documento_Orden_Compra

(from ENTIDADES DEL NEGOCIO)

realiza / entrega

Documento_Pedido

T entrega (from ENTIDADES DEL NEGOCIO)
—

Logistico

(from TRABAJADORES DEL NEGOCIO)

Dinero

\

Proveedor

realiza / entre
(from ENTIDADES DEL NEGOCIO)

(from ACTORES DEL NEGOCIO)

Almacenero

recibe / revisa

(from TRABAJADORES DEL NEGOCIO) Documento_Factura

(from ENTIDADES DEL NEGOCIO)

Materiales_Componentes

(from ENTIDADES DEL NEGOCIO)

Figura 12. Diagrama de clases del negocio — Comprar materiales /
componentes

Como se muestra en la figura se detalla los pasos que se realiza en el caso de

uso del negocio comprar materiales / componentes asi como los trabajadores,
actores y entidades del negocio que estan involucrados en el proceso.
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- Diagrama de Actividades
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Figura 13. Diagrama de actividades — Comprar materiales / componentes

En la figura se muestra la secuencia de desarrollo de actividades en el caso de uso del negocio comprar materiales / componentes



b. Caso de uso del Negocio Ensamblar Equipos de

Pesaje

Tabla 8. Casos de Uso del Negocio Ensamblar Equipos de Pesaje

1.- Proceso de Negocio Ensamblar Equipos de Pesaje

2.- Objetivo Tener como producto final un equipo de buena calidad

para satisfacer las necesidades industriales del cliente.

3.- Actores Trabajadores del negocio:
1. Vendedor.
2. Logistico.
3. Almacenero.
4, Técnico de Produccién.

4.- Precondiciones

1. Entregar todos los materiales y componentes que pide el técnico de produccién en
su documento de requerimientos para que asi el cliente adquiera un equipo de
buena calidad.

5.- Flujos

1. El Trabajador Vendedor realiza y entrega un documento de pedido.

2. El Trabajador Técnico de Produccion realiza y entrega un documento de

requerimiento de materiales.

3. El Trabajador Logistico revisa el documento stock de almacén si no hay necesidad

de comprar materiales autoriza la entrega de materiales.

4. El Trabajador Almacenero entrega los materiales al Trabajador Técnico de

Produccion.
5. El Trabajador Técnico de Produccién realiza el ensamblado de los equipos de

pesaje.

6.- Pos condiciones

1.

Registrar cantidad de materiales y componentes que salen del almacén.

7.- Requisito Fundamental

1.

Para pedir los materiales y componentes en el proceso de ensamblado
obligatoriamente el Trabajador Técnico de produccién tiene que realizar un
documento formal de Requerimientos.

En la siguiente tabla se muestran el detalle de los flujos del caso de uso del

negocio ensamblar equipos de pesaje
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- Diagrama de Clases
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Figura 14. Diagrama de clases del negocio - Ensamblar equipos de pesaje
Como se muestra en la figura se detalla los pasos que se realizan en el caso de

uso del negocio ensamblar equipos de pesaje asi como los trabajadores, actores
y entidades del negocio que estan involucrados en el proceso.
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- Diagrama de Actividades
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Figura 15. Diagrama de actividades — Ensamblar equipos de pesaje

En la figura se muestra la secuencia de desarrollo de actividades en el caso de
uso del negocio ensamblar equipos de pesaje
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c. Caso de uso del Negocio Vender Equipos de Pesaje

Tabla 9. Casos de Uso del Negocio Vender Equipos de Pesaje

1.- Proceso de Negocio

2.- Objetivo

3.- Actores

4.- Precondiciones

Vender Equipos de Pesaje

Tener una venta exitosa ofreciendo al cliente un
producto de muy buena calidad con un servicio
exclusivo después de la venta como asesorias técnicas
constates para la manipulacion de los equipos y servicio
de soporte técnico cuando se malogran los equipos.

Actores del Negocio:
1. Cliente.

Trabajadores del negocio:
1. Vendedor.

1. Mantener un promedio de ventas por semana sin decaer.

5.- Flujos

oM wNE

6.- Pos condiciones

El Actor de Negocio Cliente entrega documento orden de compra.
El Actor de Negocio Cliente hace el pedido.

El Trabajador Vendedor realiza el documento de pedido.

El Actor de Negocio Cliente realiza el pago.

El Trabajador Vendedor realiza y entrega un documento factura.
El Trabajador Vendedor registra la venta.

1. Registrar cantidad de equipos que se venden.

7.- Requisito Fundamental

1. Para realizar la venta obligatoriamente el Trabajador Vendedor tiene que realizar un
documento formal de Pedido.

En la siguiente tabla se muestra el detalle de los flujos del caso de uso del negocio

vender equipos de pesaje
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- Diagrama de Clases

DIAGRAMA DE CLASES DEL NEGOCIO VENDER EQUIPOS DE PESAJE
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Figura 16. Diagrama de clases del negocio - Vender equipos de pesaje
Como se muestra en la figura se detalla los pasos que se realizan en el caso de

uso del negocio vender equipos de pesaje asi como los trabajadores, actores y
entidades del negocio que estan involucrados en el proceso.
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- Diagrama de Actividades
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Figura 17. Diagrama de actividades — Vender equipos de pesaje

En la figura se muestra la secuencia de desarrollo de actividades en el caso de
uso del negocio vender equipos de pesaje
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d. Caso de uso del Negocio Distribuir Equipos de
Pesaje

Tabla 10. Casos de Uso del Negocio Distribuir Equipos de Pesaje

Proceso de Negocio Distribuir Equipos de Pesaje

Objetivo Satisfacer todas las necesidades industriales del cliente
ofreciendo el servicio de distribucion de equipos, en la
cual consiste en llevar todos los equipos e instalarlos en
el local del cliente.

Actores Actores del Negocio:
1. Cliente.

Trabajadores del negocio:

1. Técnico de Produccion.
2. Distribuidor.
3. Técnico de Soporte.

Precondiciones

Distribuir e instalar todos los equipos pedidos por el cliente.
Flujos

El Trabajador Técnico de Produccién entrega los equipos de pesaje terminados.

El Trabajador Distribuidor alista vehiculos de transporte.

El Trabajador Distribuidor reparte los equipos de pesaje

El Trabajador Técnico de Soporte instala los equipos de pesaje.

El Actor de Negocio Cliente verifica la instalacion y funcionamiento de los equipos.
Pos condiciones

Dejar al cliente satisfecho con la instalacién de su equipo.

Requisito Fundamental

Para realizar la distribucion de los equipos el distribuidor debe contar con un guia de
remision.

En la siguiente tabla, se muestra el detalle de los flujos del caso de uso del negocio

distribuir equipos de pesaje
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- Diagrama de Clases

DIAGRAMA DE CLASES DEL NEGOCIO DISTRIBUIR EQUIPOS DE PESAJE
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Figura 18. Diagrama de clases del negocio — Distribuir equipos de pesaje
Como se muestra en la figura se detalla los pasos que se realizan en el caso de

uso del negocio distribuir equipos de pesaje asi como los trabajadores, actores y
entidades del negocio que estan involucrados en el proceso.
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Figura 19. Diagrama de actividades — Distribuir equipos de pesaje
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4.2.2. Modelo del Sistema

A. Diagrama de Casos de Uso del Sistema
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Figura 20. Diagrama de casos de uso del sistema

En la figura se muestra los procesos involucrados en el desarrollo del sistema junto con los usuarios que van interactuar con el sistema.
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B. Documentacion del Flujo de Eventos

Tabla 11. Realizar Mantenimiento de Empleados

Nombre Caso | Realizar Mantenimiento de Empleados

Uso:

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcazar Linares Robert Arturo
Fecha: 03/06/2014

Descripcién: Permite realizar el mantenimiento de empleados en el sistema.
Actores: Administrador

Precondiciones: | El Administrador debe haber sido registrado (id y password) y validado en
la Base de Datos del Sistema.

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el administrador procede al registro de los

empleados.
6. El sistema comprueba la validez de los datos, si los datos no

son correctos, se avisa al usuario y se cierra la aplicacion.

7. En cualquier momento el usuario decide abandonar la
aplicacion.

Pos condiciones: Los empleados han sido registrados correctamente.
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En la siguiente tabla se muestra como se realizé la plantilla de documentacion del

sistema para cada uno de los casos de uso del sistema, los cuales han sido

identificados en los procesos del negocio para poder definir el desarrollo del

sistema.

Tabla 12. Realizar Mantenimiento de Usuarios

Nombre Caso
Uso:

Realizar Mantenimiento de Usuarios

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcdzar Linares Robert Arturo
Fecha: 03/06/2014

Descripcion: Permite realizar el mantenimiento de usuarios en el sistema.
Actores: Administrador

Precondiciones:

El Administrador debe haber sido registrado (id y password) y validado en

la Base de Datos del Sistema.

Flujo Normal: Pasos | Accion

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.-- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo
contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el administrador procede al registro de los
usuarios gque van a interactuar con el sistema para generarles
su ID y password.

Flujo Alternativo: | Pasos | Accion

6. El sistema comprueba la validez de los datos, para generar los
id y password de cada usuario.

7. En cualquier momento el usuario decide abandonar la

aplicacion.

Pos condiciones:

Los usuarios han sido registrados correctamente.
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Tabla 13. Registrar Proveedores

Nombre Caso
Uso:

Registrar Proveedores

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcdzar Linares Robert Arturo
Fecha: 03/06/2014

Descripcion: Permite realizar el mantenimiento de Proveedores.
Actores: Logistico

Precondiciones:

El Usuario Logistico debe haber sido registrado (id y password) y
validado en la Base de Datos del Sistema.

Flujo Normal:

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.-- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el usuario logistico procede al registro de
proveedores (crear, modificar, eliminar).

Flujo Alternativo:

6. El sistema comprueba la validez de los datos, para realizar el
registro de proveedores.

7. En cualguier momento el usuario decide abandonar la
aplicacion.

Pos condiciones:

Los proveedores han sido registrados correctamente.




Tabla 14. Registrar Articulos

Nombre Caso Registrar Articulos

Uso:

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcazar Linares Robert Arturo

Fecha: 03/06/2014

Descripcién: Permite realizar el mantenimiento de Articulos.

Actores: Logistico

Precondiciones: | El Usuario Logistico debe haber sido registrado (id y password) y
validado en la Base de Datos del Sistema.

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el usuario logistico procede al registro de
articulos (crear, modificar, eliminar).

6. El sistema comprueba la validez de los datos, para realizar el
registro de articulos.

7. En cualguier momento el usuario decide abandonar la
aplicacion.
Pos condiciones: Los articulos han sido registrados correctamente.
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Tabla 15. Registrar Compra

Nombre Caso
Uso:

Registrar Compra

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcazar Linares Robert Arturo
Fecha: 03/06/2014

Descripcién: Permite realizar el registro de una Compra.

Actores: Logistico

Precondiciones:

El Usuario Logistico debe haber sido registrado (id y pasword) y validado
en la Base de Datos del Sistema.

Flujo Normal:

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el usuario logistico procede al registro de
compra donde selecciona los articulos que se han comprado y
el proveedor a quien se compro.

Flujo Alternativo:

6. El sistema comprueba la validez de los datos, para realizar el
registro de la compra.

7. En cualquier momento el usuario decide abandonar la
aplicacion.

Pos condiciones:

La compra ha sido registrada correctamente.
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Tabla 16. Registrar Clientes

Nombre Caso Registrar Clientes

Uso:

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcazar Linares Robert Arturo

Fecha: 05/06/2014

Descripcién: Permite realizar el mantenimiento de Clientes.

Actores: Vendedor

Precondiciones: | El Usuario Vendedor debe haber sido registrado (id y password) y
validado en la Base de Datos del Sistema.

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el usuario vendedor procede al registro de
clientes (crear, modificar, eliminar).

6. El sistema comprueba la validez de los datos, para realizar el
registro de clientes.

7. En cualquier momento el usuario decide abandonar la
aplicacion.

Pos condiciones: Los clientes han sido registrados correctamente.
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Tabla 17. Registrar Equipos

Nombre Caso Registrar Equipos

Uso:

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcazar Linares Robert Arturo

Fecha: 05/06/2014

Descripcién: Permite realizar el mantenimiento de Equipos.

Actores: Vendedor

Precondiciones: | El Usuario Vendedor debe haber sido registrado (id y password) y
validado en la Base de Datos del Sistema.

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el usuario vendedor procede al registro de
equipos (crear, maodificar, eliminar).

6. El sistema comprueba la validez de los datos, para realizar el
registro de equipos.

7. En cualquier momento el usuario decide abandonar la
aplicacion.

Pos condiciones: Los equipos han sido registrados correctamente.
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Tabla 18. Registrar Equipos Ensamblados

Nombre Caso Producir Equipos Ensamblados

Uso:

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcazar Linares Robert Arturo

Fecha: 05/06/2014

Descripcioén: Permite realizar el registro de la produccion de Equipos ensamblados.
Actores: Vendedor

Precondiciones: | El Usuario Vendedor debe haber sido registrado (id y password) y
validado en la Base de Datos del Sistema.

Flujo Normal: Pasos | Accion

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el usuario vendedor procede al registro de
la produccion de equipos ensamblados.

6.- Seleccién el equipo y autométicamente le aparece los articulos
gue conforman dicho equipo. Ingresa la cantidad de equipos a
producir y automaticamente se multiplica la cantidad de
articulos con la cantidad de productos.

Flujo Alternativo: | Pasos | Accion

6. El sistema comprueba la validez de los datos, para realizar el
registro de produccion de equipos.

7. En cualguier momento el usuario decide abandonar la
aplicacion.
Pos condiciones: La produccion de un equipo ha sido registrada correctamente.
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Tabla 19. Registrar Venta

Nombre Caso Registrar Venta

Uso:

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcazar Linares Robert Arturo

Fecha: 05/06/2014

Descripcién: Permite realizar el registro de una Venta.

Actores: Vendedor.

Precondiciones: | El Usuario Vendedor debe haber sido registrado (id y password) y
validado en la Base de Datos del Sistema.

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el usuario vendedor procede al registro de
venta donde selecciona los equipos ensamblados terminados
gue han pasado por el proceso de produccién y el cliente a
quien se le va a vender.

6. El sistema comprueba la validez de los datos, para realizar el
registro de la venta.

7. En cualguier momento el usuario decide abandonar Ila
aplicacion.
Pos condiciones: La venta ha sido registrada correctamente.
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Tabla 20. Generar Reporte de compras por (Dia, Mes, Afio)

Nombre Caso Generar Reporte de Compras por (Dia, Mes, Afio)

Uso:

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcazar Linares Robert Arturo

Fecha: 10/06/2014

Descripcién: Permite generar Reportes personalizados por Dia, Mes, Afio.

Actores: Logistico.

Precondiciones: | El Usuario Logistico debe haber sido registrado (id y password) y
validado en la Base de Datos del Sistema.

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el usuario logistico procede a generar
reportes personalizados de compras filtrando por Dia, Mes,

Afio.
6. El sistema comprueba la validez de los datos, para poder

obtener reportes de Compras por fechas.

7. En cualquier momento el usuario decide abandonar la
aplicacion.
Pos condiciones: Los reportes de compras han sido generados correctamente.
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Tabla 21. Generar Reporte de Ventas por (Dia, Mes, Afio)

Nombre Caso Generar Reporte de Ventas por (Dia, Mes, Afio)

Uso:

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcazar Linares Robert Arturo

Fecha: 10/06/2014

Descripcién: Permite generar Reportes personalizados por Dia, Mes, Afio.

Actores: Vendedor.

Precondiciones: | El Usuario Vendedor debe haber sido registrado (id y password) y
validado en la Base de Datos del Sistema.

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el usuario vendedor procede a generar
reportes personalizados de ventas filtrando por Dia, Mes, Afio.

6. El sistema comprueba la validez de los datos, para poder
obtener reportes de Ventas por fechas.

7. En cualguier momento el usuario decide abandonar la
aplicacion.
Pos condiciones: Los reportes de ventas han sido generados correctamente.
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Tabla 22. Consultar Compras por (Proveedor, Material)

Nombre Caso Consultar Compras por (Proveedor, Material)

Uso:

Autor: Llanos Basilio Cristhian — Balcazar Linares Robert Arturo

Fecha: 10/06/2014

Descripcién: Permite consultar por compras filtrados por Proveedor, Material.

Actores: Gerente.

Precondiciones: | El Usuario Gerente debe haber sido registrado (id y password) y validado
en la Base de Datos del Sistema.

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el usuario gerente procede a realizar las
consultas filtrando por proveedor o materiales.

6. El sistema comprueba la validez de los datos, para poder
obtener consultas por proveedor, material.

7. En cualguier momento el usuario decide abandonar la
aplicacion.
Pos condiciones: Las consultas han sido realizadas correctamente.
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Tabla 23. Consultar Ventas por (Cliente, Vendedor)

Nombre Caso
Uso:

Autor:

Consultar Ventas por (Cliente, Vendedor)

Llanos Basilio Cristhian — Balcazar Linares Robert Arturo

Fecha:

10/06/2014

Descripcion:

Permite consultar por compras filtrados por Cliente, Vendedor

Actores:

Gerente.

Precondiciones:

El Usuario Gerente debe haber sido registrado (id y password) y validado
en la Base de Datos del Sistema.

Flujo Normal:

1.- El CU comienza cuando el actor usuario ingresa al Sistema
mediante un programa ejecutable.

2.- El sistema muestra una interfaz para introducir los datos al
sistema.

3.- El usuario introduce los datos al formulario.

4.- El sistema comprueba la validez de los datos.

5.- Si los datos son correctos entonces se ingresa al sistema, de lo

contrario el sistema indica que se verifiquen los datos, una vez
ingresado al sistema el usuario gerente procede a realizar las
consultas.

Flujo Alternativo:

6. El sistema comprueba la validez de los datos, para poder
obtener consultas por cliente, vendedor.

7. En cualguier momento el usuario decide abandonar la
aplicacion.

Pos condiciones:

Las consultas han sido realizadas correctamente.




C. Diagrama de interaccién por cada Caso de Uso.

e Diagrama de Secuencia

a. Diagrama de Secuencia/ Mantenimiento de Empleados
© O

X O O O O

-nterfaz Login Administrador Mantenimiento de Empleados Empleados Mod
1: Ingresa los Datos: Usuario y Password
2: Presiona Boton Ingresar
3: Valida los datos Ingresados.
l 4: Invoca Interfaz Home Principal
5: Muestra |rfterfaz Home Principal
6: En la Seccidn Presiona Boton <
[ 7: Envia 1‘ de del
[ 8: Invoca Interfaz Mantenimiento de Empleados
9: Muestra Interfdz Mantenimiento de Empleados
—]
10: Presiona Boton (Registrar, Actualizar, Borrar)
11} Realiza (Registrar, Actualizar, Borrar) Empleado
12: Presiona Boton Guardar
13: Valida Datos Ingresados
14: Consulta Validacién
15: Dewleve Consulta H
16: Flalua Consulta
=
17: Consuita Correcta
18: Confirma Consulta Correcta
19: Solicita (Registrar, Modificar, Eliminar) Empleado
20: Envia Respesta de la Orden de Envio para (Registrar, Modificar, Elinfinar) Empleado
2T, Se realiza (Registro, Modificacion, Eliminacion) Empleagio
S
22: Carga un mefidaje el asido
23: Muestra mensaje el a sido

En la figura se muestra la secuencia de pasos interviniendo actores del sistema, interfaces y controles en cuanto a la realizacién para cada uno

de los casos de uso del sistema.
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b. Diagrama de Secuencia/ Mantenimiento de Usuarios
O -O O ~O O O

: Control Validar Usuario : : Control Cargar Interfaz : Inte Mantenimientc i Control Validacion de Datos Usuarios
Mantenimiento de Usuarios i Eliminar)

—Interfaz Login
1: Ingresa los Datos: Usuario y Password
‘ 2: Presiona Boton Ingresar j
J 3: Valida los datos Ingresados
L ‘ 4: Invoca Interfaz Home Principal
J 5: Muestra frierfaz Home Principal
6: En la Seccjon Mantenimiento Presiona Boton Ysuarios
7: Ehvia Requerimiento de Mantenimiento de Usuarios
J 8 |nvoca Interfaz Mantenimiento de Usuarios
J 9: Muestra Interfaz [Mantenimiento de Usuarios
10: Presiona Boton (Registrar, Actualizar, Borrar) T
11} Realiza (Registrar, Modificar, Eliminar) Usuario
12: Presiona Boton Guardar
[_L 13: Valida Datos Ingresados
14: Consulta Validacion
15: Dewielve Consulta
16: Ejalua Consulta
17: Consulta Correcta
18: Confirma Consulta Correcta
19: Solicita (Registrar, Modificar, Eliminar) Usuario
20: Envia Respyesta de la Orden de Envio para (Registrar, Modificar, Eliminar) Usuario
21: [Se realiza el (Registro, } ) Usubrio
22: Carga un mensaje el Usuario a sido (I M D
23: Muestra mensaje el Usuario a sido Tt
‘

Figura 22. Diagrama de Secuencia / Mantenimiento de Usuarios
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c. Diagrama de Secuencia / Registro de Proveedores

= O O O a® O @)

: Interfaz Home Principal —~-Control Cargar Interfaz  Interfaz Registrar Proveedores : Control Validacién de Datos para .
Registrar Proveedores el Registro de Proveedores - Prowedores

: Interfaz Login
: Control Validar Usuario
Logistico

1: Ingresa los Datos: Usuario y Password

2: Presiona Boton Ingresar

3: Valida los datos Ingresados

J 1 Invoca Interfaz Home Principal

5: Muestral Interfaz Home Principal

6: En la Seccién Mantenimiento Presiona Boton Proveedores T

ento de Mantenimiento de Proveedores

7: Envia Requer

8: Invo ; Interfaz Mantenimiento de Proveedores

—

9: Muestra Interfaz Mantenimiento de Proveedores

10: Presjona Boton Registrar

11: Realiza e| Registro de Proveedores

12: Pregiona Boton Guardar

T 13: Valida Datos Ingresados

14: Consulta Validacion

-
]

15: Dewleve Consulta
16: |Evalua Consulta
=1
T 17: Consulta Correcta
18: Confirma Consulta Correcta
L 19: Solicita Registrar Proveedor

20:]Envia Respuesta de la Orden de Envio para Registrar Provegdor

21: Se realiza el Registro del Proveedor

22: Carga un mensaje el Proveedor a sido Registrado Satisfactoriamente

23: Muestra mensaje el Provegdor a sido Registrado Satisfactoriamen

=

Figura 23. Diagrama de Secuencia/ Registro de Proveedores
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: Logistico 1

d. Diagrama de Secuencia/ Registro de Articulos

@

: Interfaz Login

1: Ingresa los Datos: Usuario y Password

2: Presiona Boton Ingresar

3: Valida los datos Ingresados

O

: Control Validar Usuario

4: Invoca Interfaz Home Principal

@

: Interfaz Home Principal

Articulos

O

: Control Cargar Interfaz Registrar

y Componentes)

5: Muestra |nterfaz Home Principal
6: En la Seccién Mantenimiento Presiona Boton Artjculos
7: Envig|Re imiento de Mantenimiento de A

10: Presiona Boton Registrar

rticulos

;| Invoca Interfaz Mantenimiento de Articulos

9: Muestra Interfaz| Mantenimiento de Articulos

11: Realiza el Registro de Articulos

12: Presiona Boton Guardar

22: Carga un men;

@

: Interfaz Registrar Articulos

O

: Control Validaci6n de Datos

O

Pm—|

13: Valida Datos Ingresados

: Articulos
14: Consulta Validacion
15: Dewlewe Consulta L
16: [Evalua Consulta
=—
17: Consulta Correcta

18: Confirma Consulta Correcta

19: Solicita Registrar Articulos

0: Envia Respuesta de la Orden de Envio para Registrar Articulos|

21: Se realiza el Registro de Aticulos

saje el Articulo a sido Registrado $atisfactoriamente

23: Muestra mensaje el Articyl

a sido Registrado Satisfactoriar

pm—]

Figura 24. Diagrama de Secuencia/ Registro de Articulos
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e. Diagrama de Secuencia/ Registrar Compra

@

—~

A O

O

_: Logistico 1 : Interfaz Login : Control Validar Usuario  Interfaz Home Principal
Logistico

1: Ingresa los Datos: Usuario y Password

2: Presiona Boton Ingresar

6: En la Seccién Comp

3: Valida los datos Ingresados.

ras Presiona Boton Compra de Matgriales y Insumos

4: Invoca Interfaz Home Principal

5: Muestra [nterfaz Home Principal

pe—]

O O O O

: Control Cargar Interfaz  _: Interfaz Registrar Compra

Registrar Compra

nvia Requerimiento de Registrar Compra

10: Presiona L{star Proveedores; Selecciona Proveedpr

8:

ca Interfaz Registrar Col

: Control Validacion de Datos .
para el Registro de Compra - Compras

pra

9: Muestra i

terfaz Registrar Compra

p—]

11: Presiona Listar|Forma de Pago; Selecciona Forma de

Pago

12: Presiona Boton Agregar Artici

los para Listar y Seleccionar Articulos| que se va a Comprar

13: Presiona Boton Guardar

24: Muestra mensaje la Com|

14: Valida Datos Ingresados

15: Consulta Validacion

16: Dewlewe Consulta

17: Epalua Consulta

18: Consulta Correcta

19: Confirma Consulta Correcta) }

20: Solicita Registrar Compra

21: Envia de la Orden de Envio para Registrar Compra

22 Ise realiza el Registro de la Compra

23: Carga un mensaje la Compra a sido Registrado Satigfactoriamente

a a sido Registrado Satisfactoriamente

Figura 25. Diagrama de Secuencia / Registrar Compra
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f. Diagrama de Secuencia/ Registrar Cliente

= O O O O ) - O

—Vendedor 1 —Interfaz Login
¢ Ingrega los Datos: Usuario y Pgssword

1 Presiona Boton Ingresai

. : Valida los datos Ingresado:

J a: 1 ;oca Interfaz Home Pringipal
J 5: Muestra nterfaz Home Principal
=

6: En la Seccign Mantenimiento Presiona Bpton Clientes

U 7: Envia Ry erimiento de Mantenimiento de Clientes

8: In cla Interfaz Mantenimiento de Cleintes

J 9: Muestra Interfgz| Mantenimiento de Clientes

=m—]

10: Presiona Boton Registrar

11:|Realiza el Registro de Clientes

12: Presiona Boton Guardar

T T 13: Valida Datos Ingresados

—
L J

\T‘ 14: Consulta Validacion

15: Dewleve Consulta

16: yalua Consulta
=

17: Consulta Correcta

18: Confirma Consulta Correcta

19: Solicita Registrar Cliente

20: Envia Respuesta de la Orden de Envio para Regjstrar Cliente

21: Se realiza el Registro del Cliente

22: Carga un mensaje el Cliente a sido Registrado [Satisfactoriamente

23: Muestra mensaje el Cliente a sido Registrado Satisfactorlamente

= m—]

Figura 26. Diagrama de Secuencia/ Registrar Cliente



g. Diagrama de Secuencia/ Registrar Equipo

X O O O O o O @]

- Interfaz Login  Control Validar Usuario  Interfaz Home Principal
Vendedor Equipos Ensamblados para el Registro de Equipos

~Vendedor 1

J1: Ingresa los Datos: Usuario y Password‘

‘ 2: Presiona Boton Ingresar ‘

J 3: Valida los datos Ingresados
U 4: Invoca Interfaz Home Principal
1 5: Muestra |riterfaz Home Principal
=—
6: En la Seccidn Mantenimiento Presiona Boton Equipos T
7: Envia Requerimiento de Mantenimiento de Equipos
L 8: Invgca Interfaz Mantenimiento de Equipos

9: Muestra Interfaz| Mantenimiento de Equipos

p—]

0: Presiona Boton Registrar

11: Lista y Selecciona Articulos

12: Asigna un Perio de Tiempo de Ensambladd

13: Asigna un Precio Final a los Equipos Ensamblados

fL4: Presiona Boton Guardar

15: Valida Datos Ingresados

U 16: Consulta Validacion

17: Dewileve Consulta

18: lua Consulta
=—

19: Consulta Correcta

20: Confirma Consulta Correcta

21: Solicita Registrar Equipos

22: Envia Respuesta de la Orden de Envio para Regjistrar Equipos

23: Se realiza el Registro de Equipos

24: Carga un menjsaje el Equipo a sido Registrado Satisfactoriamente

25: Muestra mensaje el Equipg a sido Registrado Satisfaclorianjm nte

Figura 27. Diagrama de Secuencia / Registrar Equipo



1: Ingresa Jos Datos: Usuario y Password

=

Vendedor 1

6: En la Seccién Produccid

h. Diagrama de Secuencia/ Producir EqQuipos Ensamblados

: Presiona Boton Ingresar

: Interfaz Login

n presiona Boton Prod

lida los datos Ingresgdos

O O —

: Control Validar Usuario
Vendedor

4: Jnvoca Interfaz Home Principal

terfaz Home Principal

—

lcir Equipos Ensamblados

[]

10: Presiona Boton Registrar

@

: Interfaz Home Principal : Control Cargar Interfaz
Producir Equipos.

8:

7: Envia requerimiento de Registro de Producc)

on de Equipo

ca Interfaz Produccion de E
—_— =

O

: Interfaz Producir Equipo

9: Muestra Interfaz Ma|

11: Busca el Equipo con su lista de articulos que contiene

12: Ingrdsia la cantidad de equipos y

automaticamente la lig

ta de articulos que conform

an el equipo sus cantidades se

multiplican por la cantidad de

13: Presiong

el boton guardar si la cantidad de quipos produci|

idos no coincide con la cant

idad de articulos registrados en

el sistema aparece un mens:

14: Si es correcto la gantidad de equipos co

la cantidad de articulos si

procede al registro de producd

ion equipo ensamblado

15: Por ujt

mo presiona el boton buscar y le muestra una lis

a de los equipos producido

s para poder asignarle su estad

en produccion o producido

aj

quipos

Produccion de Equipo

g de error

16: Valida Datos Ingresados

O

Registro de Produccion de un Equipo

dra que pueda aparecer en el registro d euna

19:

24:

—

venta

17: Consulta Validacion

=

{alua Consulta

18: Dewileve Consulta

20: Consulta Correcta

1: Confirma Consulta Correc(%

22: Consulta Val

]

idacion

O

¥ O

23: Dewlleve Consulta

H

L

{alua Consulta

25: Consulta c

rrecta

26: Confirma Consul

a Correcta

——

Figura 28. Diagrama de Secuencia / Producir equipos ensamblados
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I. Diagrama de Secuencia/ Registrar Venta

N O O

Vendedor

1: Ingresa los Datos: Usuario y Password

2 Presiona Boton Ingresdr

lida los datos Ingresg

6: En la Seccioén Ventas Presiona Boton Gen

dos

voca Interfaz Home Pring

erar Venta de Equipos

10: Presi:

7: Em

5: Muestra Interfaz Home Principal

O O

: Control Cargar Interfaz  _ Interfaz Registrar Venta
Registrar Venta

ipal

=

fia Requerimiento de Registrgr Venta

ona Listar Clientes; Sele

J 8: [nvoca Interfaz Registrar Venta

9: Muestra |y

cciona Clientes

erfaz Registras Venta

—

11: Presiona Lis!

ar Forma de Pago; Sele

cciona Forma de Pago

12: Presjona Boton Agregar Equipos para Listar y Seleq

icionar el Equipo que se va a|Vender

13: Presiona Boton Gu:

ardar

23: Carga un mu

24 Muestra mensaje la Ve

14: Valida Datos Ingresados

O

22:

ehsaje la Venta a sido Registrado S

@)

15: Consulta Validacion

16: Dewleve Consulta

Malua Consulta

PN—

18: Consulta Correcta

: Confirma Consulta Correq

21: Envia Respuesta de la Orden de Envio par:

20: Solicita Registrar Venta

Registrar Venta

e realiza el Registro de la nta

isfactoriamente

a sido Registrado Satisfactoriam

P=S—

te

Figura 29. Diagrama de Secuencia / Registrar Venta
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j. Diag

rama de Secuencia/ Generar Reporte de Compras por (Dia, Mes, Afios)

A -O O -O O O O

Logistico 1 ~nterfaz Login _ Control Validar Usuario. ~Interiaz Home Principal _ Control Cargar Interfaz. - Compras
Logistico Reporte de Compras

1: Ingresa los Datos: Usuario y Password

2: Presiona Boton Ingresar

3: Valida los datos Ingresados

J

6: En la Seccién Reportes Presiona Boton Reporte de| Compras

4: Invoca Interfaz Home Principal

5: Muestra |nterfaz Home Principal

Pm—

7: Envig Requerimiento para realizar reporte de compras

J ws: Invoca Interfaz Reporte de Compras

J 9: Muestra Interfaz Reporte de Compras

—

10: Ingresa un rango de fechas para filtrar y sacar el reporte de compras por (Dia, Mes, Afio)

11: Solicita Generar Reporte de Compras filtrados por un rango de fechas ingresados

12: Envia Respuesta de la Orden de Generar Reporte de Compras filtfados por un rango de fechas ingresados

13: Presiona el boton Aceptar

14: Se realiza el Reporte |de Compras filtrados por un r:

go de fechas ingresados

15: Carga Lista de Compras filtfados por un rango de fechas ihgresados con un total al final

=

: Muestra Lista de Compras filtrados por un rango de fechas ingresados con un total al final

=m—

Figura 30. Diagrama de Secuencia/ Generar Reporte de Compras por (Dias, Mes, Afio)
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k. Diagrama de Secuencia/ Generar Reporte de Ventas por (Dia, Mes, Afios)

A -O O O O -O O

_: Interfaz Login _ Control Validar Usuario - Int Report Vent: _ Ventas
Vendedor Reporte de Ventas

: Ingresa los Datos: Usuario y Passwor#

2: Presiona Boton Ingresar

3: Valida los datos Ingresados

U 4: Invoca Interfaz Home Principal
J 5: Muestra |nterfaz Home Principal
p=m—
6: En la Seccion Reportes Presiona Boton Reporte de Ventas
U 7: Envia Requerimiento para realizar reporte de Ventas

]

8: Invoca Interfaz Reporte de Ventas

J 9: Muestra Interfaz Reporte de Ventas

D—

10: Ingresa un rango de fechas para filtrar y sacar el reporte de ventas por (Dia, Mes, Afio)

11: Solicita Generar Reporte de Ventas filtrados por un rango de fechas ingresados

12: Envia Respuesta de la Ordehlde Generar Reporte de Ventas filtrados parlun rango de fechas ingresados

13: Presiona el boton Aceptar

14: Se realiza el Reporte de Ventas filtrados por un rango de fechas ingresados

15: Carga Lista de Ventas filtrados por un rango de fechas ingresados [con un total al final

: Muestra Lista de Ventas filtrados por yin rango de fechas ingresados con un total al final

P—

.

Figura 31. Diagrama de Secuencia/ Generar Reporte de Ventas por (Dias, Mes, Afio)



|. Diagrama de Secuencia/ Consultar Compras por (Proveedor, Material)

@

. " !

1: Ingresa los Datos: Usuario y Password

2: Presiona Boton Ingresar

6: En la Seccioén Constltas Presiona Boton Consulta de

3: Valida los datos Ingresados

O

: Control Validar Usuario
Gerente

D D O

: Interfaz Home Principal

I

4: Invoca Interfaz Home Principal

terfaz Home Principal

lerimiento para realizar consulta

o]

10: Selecciona [Proveedor o Articulo en un checkbox|

Int
: Compras

de compras

}nvoca Interfaz Consultas Compras

J 9: Muestra Inteffaz Consultas Compras

pm—

11: Escribe el Nombre del Proveedor o Articulo

12: Presiona el boton Consultar

13: Solicita Consultar una compra por Proveedor o Articulo

14: Envia Respuesta de la Orden de Consulta de una compra por Proveedor o Articulo

15: Se realiza la Consulta de la Compra filtrando par Proveedor o Articulo

16: Carga Lista de Compras por Proveedor o Articulo

17: Muestra Lista de las coampras filtrado por Proveedor|o Articulo

m—
|

Figura 32. Diagrama de Secuencia / Consultar Compras por (Proveedor, Material)



m. Diagrama de Secuencia / Consultar Ventas por (Cliente, Vendedor)

C)@Q

X al

. Gerente . Interfaz Login

1: Ingresa los Datos: Usuario y Password

2: Presiona Boton Ingresar

: Valida los datos Ingresados

O

Gerente

6: En la Secci6én Consultas Presiona Boton Consulta de Ventas

%; Invoca Interfaz Home Principal

J 5: Muestra

-O

: Interfaz Home Principal

—

7: Envia Re(y

10: Selecciona Cliente o Vendedor en un chec

terfaz Home Principal

erimiento para realizar consult

Consultas Ventas

box

8: Invo

a de Ventas

Interfaz Consultas|Ventas

: Ventas

9: Muestra Interfaz Consultas Ventas

11: Escribe el Nombre del Cliente o Vended

or

12:| Presiona el boton Consultar

14: Envia Respuesta de la ©

15:

17: M

—

13: Solicita Ccnpsultar una venta por Vendedor o Cliente

den de Consulta de una Menta por Vendedor o Cliente

Se realiza la Cong

16: Carga

uestra Lista de las

Ita de la Venta filtrando por Vendedor o Cliente

ta de Ventas por Vendedor o Cliente

entas filtrado por Vendedor o Cliente

Figura 33. Diagrama de Secuencia / Consultar Ventas por (Cliente, Vendedor)
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\

e Diagrama de Actividades
a. Diagrama de Actividades / Mantenimiento de Empleados
.Inicio
Y
7 los D

atos: Usuario y
~siona Boton Ingresar

: Interfaz Login
los datos
ados

~

: Control Validar Usuario
Administrador

‘imiento
ados

: Interfaz Home Principal

9s

: Control Cargar Interfaz
Mantenimiento de Empleados

v
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Figura 34. Diagrama de Actividades / Mantenimiento de empleados

En la figura se muestra la secuencia de desarrollo de actividades para cada uno
de los casos de uso del sistema.
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b. Diagrama de Actividades / Mantenimiento de Usuarios

. Inicio

's Datos: Usuario y
siona Boton Ingresar

. Interfaz Login

: Control Validar Usuario
Administrador

‘nto

: Interfaz Home Principal

=
: Control Cargar Interfaz
Mantenimiento de Usuarios
/:Interfaz Mantenimiento de
z— Usuarios
: Control Validacion de Datos
iste

Usuarios (Registrar, Modific...

tra Mensaje: "El Usuario ya> @
a sido Registrado”
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Figura 35. Diagrama de Actividades / Mantenimiento de usuarios
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c. Diagrama de Actividades / Registro de Proveedores
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| Muestra Mensaje: "El Proveedor a
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Figura 36. Diagrama de Actividades / Registro de Proveedores
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d. Diagrama de Actividades / Registro de Articulos
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\ Muestra Mensaje: "El Articulo a sido
Registrado Satisfactoriamente”

Figura 37. Diagrama de Actividades / Registro de Articulos
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e. Diagrama de Actividades / Registrar Compra
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Figura 38. Diagrama de Actividades / Registrar Compra
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f. Diagrama de Actividades / Registrar Cliente
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Figura 39. Diagrama de Actividades / Registrar Cliente
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g. Diagrama de Actividades / Registrar Equipo
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Figura 40. Diagrama de Actividades / Registrar Equipo

102



h. Diagrama de Actividades / Producir Equipos
Ensamblados

N tnicig

*ns: Usuario y Password y
~ton Ingresar

Interfaz Login

: Control Validar Usuario Vendedor

: Interfaz Home Principal

: Control Cargar Interfaz Producir Equipos

Presiona el boton guardar si la cantidad de quipos producidos no coincide con
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Fin
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Figura 41. Diagrama de Actividades / Producir Equipos Ensamblados
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i. Diagrama de Actividades / Registrar Venta
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!

Presiona
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Figura 42. Diagrama de Actividades / Registrar Venta
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J. Diagrama de Actividades / Generar Reporte de Compras
por (Dia, Mes, Aios)
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Presiona el
boton Aceptar

. Interfaz Reporte de Compras

Fin

Figura 43. Diagrama de Actividades / Generar Reporte de Compras por (Dia,
Mes, Afio)
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k. Diagrama de Actividades / Generar Reporte de Ventas
por (Dia, Mes, Aios)
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|
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Fin

Figura 44. Diagrama de Actividades / Generar Reporte de Ventas por (Dia,
Mes, Afio)
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I. Diagrama de Actividades / Consultar Compras por
(Proveedor, Material)

Q Inicio
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Figura 45. Diagrama de Actividades / Consultar Compras por (Proveedor,
Material)
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m. Diagrama de Actividades/ Consultar Ventas por (Cliente,
Vendedor)
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N

Presiona el boton
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Figura 46. Diagrama de Actividades / Consultar Ventas por (Cliente,
Vendedor)
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D. Diagrama de Clases
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Figura 47. Diagrama de Clases

En la figura se muestra una representacion grafica de la estructura del sistema que se implementé en Tecnipesa.
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E. Diagrama de desplieque

Ventas
Administrador

Produccion

|

Bervidor Sistema Reportes Fenidor Base de
Tecnipesa Datos
Mantenimiento

Usuarios .

Compras

Figura 48. Diagrama de Despliegue

En la figura se muestra el modelamiento de la disposicion fisica de los componentes de software utilizando el Lenguaje Unificado de Modelo
(UML).
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F. Diagrama de Componentes

Sistema

Tecnipesa.exe

&7 ¥ ¥ 4 S
Registrar Registrar Registrar Reqistrar Registrar Reqistrar
Clientes.dll Personal dil Equipos.dil Proveedores.dl Compras.dll Yentas.dll

Temipesa
Figura 49. Diagrama de Componentes

En la figura se muestra la dependencia de los componentes en la realizacion del proyecto.

Registrar
Usuarios.dll

Registrar
Articulos.dll
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4.3. DETERMINACION DE REQUERIMIENTOS DEL SISTEMA

4.3.1. Requerimientos Funcionales

Tabla 24. Requerimientos Funcionales

Seccién de Mantenimiento

Tipo de Requerimiento Caédigo Descripcion

Equipos ensamblados RF-01 - Registrar datos de equipos por cédigo, nombre,
caracteristicas, modelo, precio.
- Buscar registros de equipos.
- Eliminar los registros de equipos.

Clientes RF-02 - Registrar datos de Clientes por RUC/DNI,
ubicacion (departamento, provincia, distrito),
direccidn, teléfono, sector.

- Actualizar los registros de Clientes.
- Buscar registros del Cliente.
- Eliminar registro del cliente.

Personal RF-03 - Registrar datos del personal por DNI, Nombres,
Apellidos, ubicacién (departamento, provincia,
distrito), direccion, cargo, estado.

- Actualizar datos del personal.
- Buscar datos del personal.
- Eliminar datos del personal.

Proveedor RF-04 - Registrar datos del proveedor por RUC/DNI,
razén social, Apellidos, nacional (departamento,
provincia, distrito), internacional (pais, estado),
direccidn, teléfono.

- Actualizar datos del proveedor
- Buscar datos del proveedor.
- Eliminar datos del proveedor.

Usuario RF-05 - Registrar datos del usuario por usuario,
contrasefa, repetir contrasefia, personal, estado.
- Actualizar datos del usuario.
- Buscar datos del usuario.
- Eliminar datos del usuario.

Articulos RF-06 - Registrar datos de articulos por categoria
(componente, material), nombre, marca, modelo,
espesor, longitud, calidad.

- Buscar datos de articulos.
- Eliminar datos del articulo.

Tipo de cambio RF-07 - Modificar tipo de cambio.
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Tipo de Requerimiento

Lista de equipos
ensamblados

Lista de clientes

Lista de articulos

Lista de proveedores

Reporte de compras

Reporte de ventas

Tipo de Requerimiento

Secciéon de Reportes

Caédigo

RF-08

RF-09

RF-10

RF-11

RF-12

RF-13

Descripcién

- Generar reporte de equipos ensamblados por
nombre, caracteristicas, modelo, stock actual.

- Generar vista por tipos de tamanos.

- Imprimir reporte.

- Generar reporte de clientes por RUC, nombre,
teléfono, direccidn, estado.

- Generar vista por tipos de tamafios.

- Imprimir reporte.

- Generar reporte de articulos por nombre, marca,
modelo, categoria, stock actual.

- Generar vista por tipos de tamafos.

- Imprimir reporte.

- Generar reporte de proveedores por nombre,
marca, modelo, categoria, stock actual.

- Generar vista por tipos de tamafios.

- Imprimir reporte.

- Obtener reporte de compras mediante filtro por
fechas.

- Generar reporte de compras por numero,
proveedor, fecha, documento, serie o/c, monto,
forma pago, estado.

- Generar vista por tipos de tamafios.

- Imprimir reporte.

- Obtener reporte de ventas mediante filtro por
fechas.

- Generar reporte de ventas por nimero, cliente,
fecha, documento, serie o/c, monto, forma pago,
estado.

- Generar vista por tipos de tamafios.

- Imprimir reporte.

Seccién de Produccién

Producir Equipos Ensamblados

Cédigo Descripcién

RF-14 - Registrar datos de produccién por fecha

inicio, fecha fin, cantidad, tipo de equipo y
estado/fase.

- Actualizar datos de produccion.

- Buscar datos de produccién.
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Seccioén de Compras

Tipo de Requerimiento Cdédigo
Compra de materiales e insumos RF-15
Consulta de compras RF-16
Anular compra RF-17

Descripcién

Registrar datos de compra proveedor,
direccion, ruc, fecha, numero factura,
orden de compra y condicion de pago.

- Consultar compra por nombre de
articulo o material, proveedor y fechas.

- Anular compra mediante filtros por
cédigo de documento, codigo del
proveedor y fecha de documento.

Seccién de Ventas

Tipo de Requerimiento Cédigo
Generar venta de equipos RF-18
Consulta de ventas RF-19
Anular ventas RF-20

Descripcion

- Registrar datos de venta por proveedor,
direccion, ruc, fecha, nimero factura,
orden de compra y condicién de pago.

- Consultar ventas por codigo, cliente,
empleado, tipo documento y fechas.

- Anular venta mediante filtros por cédigo
de documento, codigo del cliente y fecha
de documento.

En la siguiente tabla se muestra y detalla todos los requerimientos funcionales lo

que va a tener la aplicacion dividida por secciones: Mantenimiento, Reportes,

Produccion, Compras, Ventas.
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4.3.2. Requerimientos No Funcionales

Tabla 25. Requerimientos No Funcionales

Tipo de Requerimiento

Interfaces de usuario

Seguridad
I

a

S

Requisitos del sistema

Usabilidad
n

Caddigo

RNF-01

RNF-02

RNF-03

RNF-04

Descripcién

Los reportes mostraran el logotipo y el nombre de
la institucion.

A cada usuario se le asignard un usuario del
sistema y una clave, los cuales permitiran el
ingreso al sistema.

Activacion del firewall para un mejor control del
software

El sistema deberd trabajar en cualquier
computador con requerimientos minimos Pentium
IV o superior, 2 GB de memoria RAM y disco duro
de 300 Gb o0 400 Gb.

Se requiere que el sistema sea facil y dindmico.

Tabla se muestra y detalla todos los requerimientos no funcionales son aquello

relacionados con atributos de calidad.

115



4.4. DESARROLLO

4.4.1. Disefio e implementacion de la Base de Datos

A. Modelo Conceptual

tb_usuario

tb_cargo

tb_moneda

En la figura se muestra el esquema conceptual de la base de datos.

ubigeo

tb_sector_cliente

tb_personal

to_cliente

to_venta

tb_stock_equipo

th_estado_dients

tb_equipo

tb_detalle_compra

tb_produccion

tb_articulo

tb_detalle_venta

tb_estado_compra

tb_compra

h_stock_arficulo

tb_detalle_produccion

tb_ensamblado

to_proveedor

tb_estado_proveedor

Figura 50. Modelo Conceptual

ciudades

paises
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B. Modelo Légico
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Figura 51. Modelo Légico

En la figura se muestra el esquema ldgico de la base de datos mas detallado identificando los atributos principales.
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C. Modelo Fisico.
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th_moneda veh_nombres uch_codige_venta
&int_id_moneda | | ¢/ch-apelidos vch_guia
o\.-ch_ — gvch_direccion gveh_n_oc
oveh_descripcion| | #niid_estado uch_c_pago
odec_valor olnt_ld_estado_personaq‘“w pdat_fecha
- Teint_id_ubigeo 1 @vch_son
pint_id_cargo dec_sub_total
dec_p_igv
Gdec_igv 1.
1 dec_total
tb_estado_compra Boint_id_cliente
Ebint_id_estado_compra %:Ei—ﬁjztrasgigfma
veh_descripcion _10_p

&int_id_equipo

tb_estado_cliente

4 int_id_estado_cliente

gwch_descripcion

—y

"\

tb_equipo

&yint_id_equipo

_@im_id_stock_equipo L
Sint_stock_actual | «

geh_codigo
gvch_nombre
gveh_caracteristicas

tb_produccion

Eo—

&int_id_produccion

dat_fecha_inicio
dat_fecha_fin

t_detalle_produccion

Eint_id_detalle_produccion
&int_cantidad
int_id_estado_detalle_produccion

Tint_id_articulo

ovch_modglo 1 *o?nt__canﬁdad 9 -?oint_id_produccion
&dec_precio 1 @intid_estado
int_id_estado_equipo int_id_estado_produccion
’ heint_id_equipo 1.*

4 tb_ensamblado

ib_detalle_compra Eint_id_ensamblado
Q}!nt_id_dleta lle_compra to_articulo 1 oint:c ant dad
¢int_cantidad Eint_id_articulo dec_predo_unit
dec_precio_unit vch_nombre Feint id_arficulo
dec_precio_total vch_marca Tpint_id_equipo
fpint_id_articulo « | gvch_modelo Roint_id_proveedor
Tint_id_compra T 1

to_detalle_venta
&yint_id_detalle_venta
gdec_predo_unit
gdec_predo_total
int_cantidad
Teint_id_equipo
{¥int_id_venta

tb_estado_venta

&int_id_estado_venta
gweh_descripcion

ry

-
i

tb_compra

Eint_id_compra
gwvech_codigo_compra
$vch_guia
gch_n_oc
$Vch_c_pago
(dat_fecha
$vch_son
dec_sub_total
gdec_p_igv
dec_igv

Spint_id_estado_compra

MYgint_id_personal

Tint_id_proveedaor

gvch_espesor
gveh_longitud
gveh_calidad
int_id_categoria
gint_id_estado_articulo

-

L 1“*

4

T

4 &

th_stock_arficulo

Eint_id_stock_articulo
Sint_stock_actual
Spint_id_articulo

gdec_total 1.

th_prave edor

&int_id_proveedor
gch_codigo_proveedor
gvch_razon_social
gvch_direccion
gch_telefono

HpidCiudades

Fpint_id_estado_proveedor

Tpint_id_ubigeo

—
T

tb_estado_proveedor

@int_id_e stado_proveedor

vch_descripcion

Figura 52. Modelo Fisico

ciudades

EhidCiudades
Ciudad
pCodigo

1

17

4

paises

%Codigo
Pais

En la figura se muestra el esquema fisico de la base de datos donde se aprecian las tablas con sus respectivos atributos con tipos de datos y
relaciones con multiplicidad.
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4.4.2. Disefio de la Interfaz del sistema

A. Formularios de acceso de seguridad. (Niveles de acceso)

e Login de acceso

li’] Sistema de Control

BTECNIPESA

Soluciones y exactitud en pesaje

USUARIO :

SISTEMA DE GONTROL

Figura 53. Login de acceso

En la figura se muestra los tipos de acceso de seguridad del sistema para cada
usuario (Logistico, Vendedor, Administrador, Gerente) cada uno con su
respectiva contrasefia. Para ello detallaremos los permisos y accesos de los
usuarios segun sus roles.
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B. Menu Principal del sistema

e Formulario principal

MANTENIMIENTO

* , Equipos
Ensamblados

l.l Client
ientes

(45 Proveedores

x Articulos ‘

Lista de
ww Equipos
sy Ensamblados

™ Listade
4ak Clientes

N 40 Listade
% Articulos

Lista de
Proveedores

Reporte
3 de

Reporte de
Ventas

Compra de
Materiales

€ Insumos

Anular
Compra

Consulta
de
Compras

.

ECNIRE%\

Sistema de control

R

'0 Bienvenido al Sistema de Control TECNIREX, usuario, VERASTEGUI BASILLIO Rene

TECNIREX

Figura 54. Formulario Principal

En la figura se muestra el formulario principal por parte del usuario Gerente
donde recibe un mensaje de bienvenida mostrando sus datos para confirmar su

acceso a los médulos.

e Menu principal con los médulos de Produccion y

Ventas

PRODUCCION

¢ Producir Equipos Ensamblados

Generar
Venta

de Equipos

Consulta
de Ventas

Anular
Venta

Figura 55. Menu principal con los médulos de Produccién y Ventas

En la figura se muestra una parte del menu principal con los médulos de
produccion y ventas para los usuarios respectivos de esas areas.
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e Menu principal con los médulos de Mantenimiento,
Reportes, Compras

MANTENIMIENTO

o Equipos
. I Ensamblados:

. Lista de

mmm Equipos

Ensamblados

Compra de Consulta
A Materiales .% de
e Insumos : Compras

Figura 56. Menu principal con los médulos de Mantenimiento, Reportes,
Compras

En la figura se muestra una parte del menu principal con los médulos de
mantenimiento, Reportes y Compras.

C. Formularios de Procesos, mantenimiento tablas

principales, secundarias.

¢ Mantenimiento de equipos ensamblados
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e= Mantenimiento de Equipos Ensamblados =

Busqueda Especifica del Equipo

Mombre, Caracteristicas y

Modelo
M= CODIGO MOMBRE CARACTERISTICAS MOD
MANTENIMIENTO DE EQUIPOS ENSAMELADOS -
1 EQUO0000001 Balanza de Piso Soporta 2000 kg Bend
L 2 EQUO0000002 Balanza de Mesa Soporta 500 kg JPS
Cadigo 3 EQUOO0000003 Balanza de Mesa Soporta 300 kg JPS 4
Mombre 4 EQUO0000004 Balanza de Mesa Soporta 100 kg JPS
5 EQUOO000005 Sensor Magnetico Perimetral Emisor/ Receptor de 220v S
Caracteristicas
Modelo
Precio Receta
l | “* Registrar l Actualizar &% Buscar
E Guardar ® Cancelar x Eliminar
4 | [1T] 2

Figura 57. Mantenimiento de equipos ensamblados
En la figura se muestra el interfaz de mantenimiento de equipos ensamblados donde se puede crear, modificar y eliminar el registro.
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«x Mantenimiento de Cliente

DI, Razdan Social

= [Em

Busqueda Especifica de Cliente

MNe RUC/DMI RAZOM SOCIAL DIRECCIOMN
MANTENIMIENTO DE CLIENTE 1 20325288991 ANCHOVETA S.A.C. AV. INDUSTRIAL NRO. ...
2 20136165667 PESQUERA HAYDUK ... |AV. MANUEL OLGUIN ..
RUC/DMI [ 3 20505607231 PESQUERA RIBAUDC . |CAL. LOS COLIBRIES ...
. ) E 20278966004 PESQUERA CENTINE... |AV. PASEC DE LA REP....
FEEIT EEEE 5 20445205169 PESQUERA JADAS A, |MZA B LOTE. 4-5 LOTI..
& 20100385121 PESQUERA CAPRICO... |AV. PROLONG CENTE...
7 20492421821 MNEGOCIOS FRUTOS D...|AV. GENERAL GARZO...
Departamento ) 20521911221 AKZO NOBEL PERU S.... |[JR. MONTERROSA NR...
o 9 20361159048 CORPORACION PESQ... |AV. PASEC DE LA REP...
FIDLER 10 20159473148 PESQUERA DIAMANTE.. |CAL. AMADOR MERIMN...
Distrito 11 20517834255 INVERSIOMES PRISC... |AV. LA MOLINA NRO. 2.
12 20512865045 CFG INVESTMENT S.A_..|CAL. AMADOR MERIN...
13 20511821542 COMPAEFAS1A AMERI.. |NRO. 348- SECTOR ...
Direccién 14 20250763469 INVERSIOMES ADE S.... |CAL. LIBERTAD NRO. ..
. 15 20100065038 RESINPLAST S.A. CAL. BENJAMIN FRARM...
TelETnT 16 20498602003 AGROKASAE.LR.L. AV. PARRA NRO. 313A .
Sector n 17 20494586810 SUN FRUITS EXPORT... |NRO. S/N CAS. LIMON-...
18 20502072006 AGROINDUSTRIA CAM... [NRO. S/MN FND. LA FLO...
19 20224748711 CORPORACION PESC... |CAL. LOS FRESMOS ...
20 20492438635 MERCURIUS S.A.C. JR. JIROM JOAQUIN M...
. - 21 20100094135 EXSA S.A. AV. CAR. CARRETERA ..
I | ¥ Registrar l e — & &% Buscar J 22 20100154308 SAN FERNANDO SA AV. REPUBLICA DE PA...
23 20100344425 COMPUESTOS SINTE... |AV. AVENIDA OMICRO....
24 20165544995 TABLEROS PERUANO.._ |AV. CAR. CARRETERA ...
B I ® — P 25 20131529181 SEGURINDUSTRIA 54 AV, AVENIDA NICOLAS...
26 20372081831 AGRICOLA CHAPI 5.4, |AV. AVENIDA CAMING __.
27 20516323036 ANDINA DE DESARRO... |JR. JIROM CARLOS C...
28 20525651542 PESQUERA TIERRA C... |[SUB LOTE A#SHM
29 20461642706 AGRICOLA CERRO PR... |[JR. JIRON GENERAL __.
30 20445781313 PESQUERA MIGUEL A.. |CAL. CALLE PEDRO D...
31 20340584237 CAMPOSOL 5.4, CAL. CALLE FRANCIS...
32 20471791065 INDUSTRIA PROCESA.. |AV. AVENIDA INDUSTR...
33 204518909881 PROCESADORA LARA... |AV. CARRETERA A LA
34 20263322496 MNESTLE PERU S.A. AN, AVENIDA LOS CAS...

ANEAATE A DA

T Ty = NI =TT =N =1 =1 T

P NI~ =t =Tt A= BTN

| »

m

Figura 58. Mantenimiento de clientes

En la figura se muestra el interfaz de mantenimiento de clientes donde se puede crear, modificar y eliminar el registro.
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¥ Mantenimiento de Personal

MANTENIMIENTO DE PERSONAL

DI : =
Mombres

Apellidos

Departamento
Provincia

Distrito
Direccian

Cargo
Estado

Busqgueda Especifica de Personal

DMI, Nombres, Apellidos

Cargo de Personal

=-I=s

M= DI APELLIDOS Y MOMBRES DIRECCIOMN CARGO
1 48065212 YWerastegui Basillio, Rene Jr. Wizcardo y Guzman # 400 Urb. ... |Gerente
2 09480226 Robles, Clever Jr. Toribio rodriguez 314 Wentas
3 12343233 Gutiérrez, Miguel Jr. Torre Jazmin # 440 - Int.24. 2do...[Ventas
4 12345678 Gutiérrez, José Luis Jr. Carlo guitierrez. Logistic
5 AGT 32952 Huaman Maupa, Delia Awv. Brasil 1389 esquina con Jr. Lu... [Wentas
5] 45882220 Ferrofiail, Cynthia Jr. San Martin 450 cruce con Av. Li... [WVentas
v 54632122 Baca, Dario Cal. Luna Peralta s/n Urb. Balconc.. |Ventas
a8 48065214 Pacha Vega, José Ay Gregorio Escobedo 426 (A una. |[Técnico

Actualizar k &% Buscar

l | > Registrar

B svarcar @ Cancelar < Eliminar

(11

Figura 59. Mantenimiento de Personal

En la figura se muestra el interfaz de mantenimiento de Personal los trabajadores de la empresa donde se puede crear, modificar y eliminar el

registro.
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= Mantenimiento de Proveedor

DMI, Razdn Social

Busqueda Especifica de Proveedor

M= RUC,/DMI RAZOM SOCIAL DIRECCIOMN
MANTENIMIENTO DE PROVEEDOR 1 20474948006 MAESTRANZA DIESEL ... [AV. ARGENTINA NRO. 6...
2 20112273922 MAESTRO HOME CEMT...[AV. REPUBLICA DE PA...
ST (Y 3 20100302005 FABRICA DE METALES ... |[AV. REPUBLICA DE PA...
4 20289230724 SODIMAC PERU S.A AV AMGAMOS ESTE M...
Razén Social 5 20474286020 K & L FERRETERIA STA. [JR. AZANGARO NRO. 0.
6 20516957396 PERNOS TAPIAS.AC. |[JR MIGUEL ZAMORA N...
Internadonal 7 20100456495 POLIMETALES S.A.C.  |AV. ARGENTINA NRO. 2...
8 20514753483 CORPORACION PROM... [JR. AZANGARO NRO. 1...
9 20106836451 SEGO SEGURIDAD OP.. [AV. JAVIER PRADO EST...
T 10 WI54868-0272 RICE LAKE WEIGHING ... [230 W COLEMAN ST -P...
11 PI121123K1 ANYLOAD TRANSDUC... |SUITE 102-6994 GREE...
Estado 12 ICPO7007802 YAOHUA WEIGHING SY...[NO.4239, SHENDU RD. ...
13 20536318195 BAC THOR SAC AV, AVENIDA NICOLAS ..
14 20486255171 CORPORACION RIO B... |AV. CAL. CALLE GUAYA. .
15 20524352266 FERRETERIA PABLITO ... [AV. CAL. CALLE ESPARA
Direccidn 16 20127765279 COESTISA AV, AVENIDA NICOLAS ..
Telétonn 17 20522842878 STORE TECHE.LR.L. __ |AV. AVENIDA REPUBLI...
18 20514290663 HANDEL WELT SAC AV, AVENIDA COLONIA. ..
19 20111740438 VY F TECNOLOGIA CO... |AV. AVENIDA CANAVAL ..
20 20502257987 CORPORACION VEGA ... [AV. JR. JIROM BELAUN...
- 21 20522548252 ELECTRONICA CHAVE... [AV. JR. JIRON PARUROD...
| | % Registrar | Actualizar &% Buscar 22 20511465061 COVIPERU CONCESIO... [AV. AVENIDA JAVIER P...
23 20541645307 H & L FABRICACION E I.. [AV. JR. JIROM CARLOS ...
24 20502118278 ALLISON WORLD ELE... |AV. JR. JIRON PARURO...
B Guardar @ Cancelar 7< Eliminar 25 20537552752 SISI ELECTRONIC S.A.C. [AV. PARURD #1235
' 26 20472250572 CONSORCIO FERRET... |[AV. AVENIDA ARGENTI...
27 20511315337 IR. ELECTRONICA'S E.._[AV. JR. JIRON PUNO #&...
EE] 20519022451 CONSORCIO ELECTRL. [AV. JR. JIRON BAMBAS ...
29 20492466175 AVANCET OLARTE EIRL |AV. AVENIDA ARGENTI...
30 20100722713 COMERCIAL JCG SA AV, AVENIDA GUARDIA ...
21 20102167298 CODIZA SA AV, AVENIDA LOS PLATI...

Figura 60. Mantenimiento de Proveedores

En la figura se muestra el interfaz de mantenimiento de proveedores donde se puede crear, modificar y eliminar el registro.
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A Mantenimiento de Usuario

MANTENIMIENTO DE USUARIO

Busqueda Especifica de Usuario

Cuenta de Usuario

Personal :

=N

M= Cuenta de Usuario Personal de la Cuenta Estado de Cuenta

1 |administrador [Verastegui Basillio, Re.. |Habilitado

Usuario : Q
Contrasefia : =] ver
Repetir
Contrasefia
Personal : Mg
Estado

[ | & Registrar ] D Actualizar n Buscar

H Guardar ® Cancelar }'( Eliminar

En la figura se muestra el interfaz de mantenimiento de usuarios donde se puede crear, modificar y eliminar el registro.

Figura 61. Mantenimiento de Usuarios
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% Mantenimiento de Articulos

MANTENIMIENTO DE ARTICULOS

Categoria
Mombre
Marca
Modelo
Espesor
Longitud
Calidad

Busqueda Especifica del Articulo

g Guardar ® Cancelar

Articulo
Categoria -
M= PRODUCTO MARCA MODELO ESPESOR.
1 Indicador Controlador de Peso Rise Like Wate Systemn 920i
2 Celda de Carga Any Load 108lsmt
3 FPerno de 1/2 - Emisor
4 Ferno de 1/2 - Receptor
5 FPerno de 1/4 - Emisor
5] Ferno de 1/4 - Receptor
7 Perno Cabeza - 1/8 X 1/2
g8 FPlancha de Acero Inoxidable Ancho 3 Milim
2] Angulo Acero al Carbono
10 Patas de Jebe
11 Indicador Controlador de Peso Yaohua Scales alz
12 Celda de Carga Any Load 94|smt
13 FPlancha de Acero Inoxidable Ancho 3 Milim
14 Angulo Acero al Carbono
15 Celda de Carga Any Load TOlsmt
16 FPlancha de Acero Inoxidable Ancho 1.5 Mili
17 Angulo Acero al Carbono
18 Celda de Carga Any Load G5lsmt
“Bluu:ar 19 Angulo Acero al Carbono
20 Sensor Kepo Sego kp1103
x Eliminar 21 FPlancha de Acero Inoxidable Ancho 1 milim
22 Manguera Automotriz Medida 1/2
23 Cable de Celda Apantallado 4 hilos

LU

Figura 62. Mantenimiento de Articulos

En la figura se muestra el interfaz de mantenimiento de articulos donde se puede crear, modificar y eliminar el registro.
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) Tipo de Cambio

B TECNIPESA

Ti de Cambio dd Sistema Scoluciones y exactitud en pesaje
Moneda del Pais Sl
Tipo de Cambio uUss VENTA 2,80 ($ )

overman  [om s e control
l-_J Meodificar B Guardar ® Cancelar

Figura 63. Mantenimiento de Tipo de Cambio

En la figura se muestra el interfaz de mantenimiento de tipo de cambio en el sistema.
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(&)

D. Procesos de negocio de la empresa (Registro de compras, mantenimientos de produccion, registro de

ventas, reportes y consultas)

Bienvenido al Sistema de Cont{ O, Reporte de Lista de Clientes.
= -

DRI w0% -
- Lista de
=y Equipos 1
Ensamblados o5
REPORTE LISTA DE CLIENTES STECIIPESA
R.U.C. NOMBRE TELEFONO DIRECCION
20325288991 |ANCHOVETA S.A.C. 273039 AV. INDUSTRIAL NRO. 501 - CHINGHA
AV, MANUEL OLGUIN NRO. 501 INT. 701
— 20136165667 |PESQUERA HAYDUK S.A. 2112999 (R, HARAS TYBER - SANTIAGO DE SUR.
Materiales 20505607831 |PESQUERA RIBAUDO S.A. 4214621 | 2222537 [oAL. LOS COLIBRIES NRO. 104 - SAN
€ Insumos ISIDRO
20278966004 |[PESQUERA CENTINELA SA.C. 7194888 / 2427820 ﬁ:gg‘SEo DE LA REPUBLICA NRO. 2520
MZA. B LOTE. 4-5 LOTIZ IND. GRAN
20445205169 |PESQUERA JADA SA. 352829 pMzA. BLOTE 4.5 LOTIZ
[AV. PROLONG CENTENARIO NRO. 2620 2
20100388121 |PESQUERA CAPRICORNIO S.A. 5770633 / 5771211 Y PROLONG CENTENARIO NRO.Z
NEGOGIOS FRUTOS DEL MAR S. AV. GENERAL GARZON NRO. 973 (200
20492421821 [\°C 4332957 o JEa0S MARA
UR. MONTERROSA NRO. 256 INT. 701 URI
20521911221 |AKZO NOBEL PERU S.A.C. 44435286 CHACARILLA DEL ESTANQUE (OFICINA
CENTRUM) - SANTIAGO DE SURCO
CORPORACION PESQUERA AV. PASEO DE LA REPUBLICA NRO. 3832
Generar 20361159048 [SORPORACIO 4211293 | 4214591 o PASEQ DE A RET
de Equipos 20159473148 |PESQUERA DIAMANTE S.A. 5132000 CAL AMADOR MERING REVNANRO. 307
20517834255 [INVERSIONES PRISCO S.A.C. 2021111 /998301749  (AY- LA MOLINA NRO. 2830 URB. EL SAUC

DE LA RINCONADA - LA MOLINA

1

| r

Pagina 1 de 4

En la figura se muestra el interfaz de Reporte de lista de clientes.

Figura 64. Reporte Lista de Clientes

y exactitud en pesajs




REPORTE LISTA DE ARTICULOS

i
STECNIPESA

Solucianes y exactitud an pesaje

NOMBRE

MARCA

MODELO

CATEGORIA

ST

Indicador Controlador de Peso

Rise Like Wate Systemn  920i

Componente

Celda de Carga

lAny Load

108Ismt

Componente

Permno de 1/2 - Emisor

Material

Perno de 1/2 - Receptor

Material

Permo de 1/4 - Emisor

Material

Perno de 1/4 - Receptor

Material

Perno Cabeza - 1/8 X 1/2

Material

Plancha de Acero Inoxidable

Material

IAngulo Acero al Carbono

Material

Patas de Jebe

Material

Indicador Controlador de Peso

IYaohua Scales a12

Componente

Generar
Venta
de Equipos

Celda de Carga

lAny Load

94lsmt

Componente

Plancha de Acero Inoxidable

Material

IAngulo Acero al Carbono

Material

_ICelda de Cama

lAnv | oad

[70lsmt

I

Comnonente
|

m

NIPESA

y exactitud en pesaje

Pagina 1 de 2

Figura 65. Reporte Lista de Articulos
En la figura se muestra el interfaz de Reporte de lista de articulos.
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| £ Bienvenido al Sistema de Contmlrl‘di= Reporte de Lista de Pr dores, TR —

0 M 4 E]E]1 mn% -

= Iéista de exactitud en pesaje
- quipos
- Ensamblados P
— REPORTE LISTA DE PROVEEDORES STECNIPESA
Articulos ’ ¥ : !
R.U.C. NOMBRE TELEFONO DIRECCION
20474948006 |MAESTRANZA DIESEL S.A.C. 6277154 1 6277155  |AV. ARGENTINA NRO. 6194 - CALLAO
20112273922 |MAESTRO HOME CENTER S.A. 12557339 ’;L’h':éﬁ&%'m DE PANAMA NRO. 4679 -
FABRICA DE METALES ALEADOS AV. REPUBLICA DE PANAMA NRO, 3072 -|
20100302005 [ a737957 /4411100 [V RECLRL
20389230724 [SODIMAC PERU S.A 2119500 gb’h’gﬁ&“g)@s ESTE NROQ. 1805 INT. 2-
20474286020 f & L FERRETERIA STANLY E.IR. 4268647 UR. AZANGARO NRO. 970 INT. 186 - LIMA
20516957396 |PERNOS TAPIA SAC. 4238673 UR. MIGUEL ZAMORA NRO. 156 INT. 6 - LI
AV. ARGENTINA NRO. 2767 Z.I. ZONA

20100456495 |POLIMETALES SAC. 6193600/ 4523404 [\ ARCENTINA IE
20514753483 gORPORAC'O“ PROMATISA S.A. 4282000 UR. AZANGARO NRO. 1008 - LIMA
20106836451 [SEGO SEGURIDAD OPTIMA'S. A. 3102650/ 3192662 [aarin o nnao Loe NRO- 1529 URB

Generar

S WI54868-0272 |RICE LAKE WEIGHING SYSTEMS  [800-321-6703 / 715-234-9171 fi?(‘é” COLEMAN ST - POBOX 272, RICE

de Equipos
PI21123K1  |JANYLOAD TRANSDUCER CO.LTD. (604) 420-2130 gﬂgﬁ;gﬁ‘fg‘{,gﬁ%m’o” STREET,
ICP07007802 |[YAOHUA WEIGHING SYSTEM co | 86-21-67282822/86-21- INO.4239.SHENDU RD. MINHANG DISTRIC _

I

3

Pagina 1 de 2

Figura 66. Reporte Lista de Proveedores

En la figura se muestra el interfaz de Reporte de lista de proveedores.
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|£)| Bienvenido al Sistema de Cor{ ¥ Reporte de Compras. - - — . — o=l g
IR

REPO! 0 M« E]E]1 100% -

o Iéiste_lde sy exactitud en pesaje
quipos
- Ensamblados P
ﬂ REPORTE DE COMPRAS >TECTIPESA
ﬂ NUMERO PROVEEDOR FECHA |DOCUMENTO SERIE O/C MONTO FORMA PAG(
RICE LAKE WEIGHING
1 [RCE LA 03/10/2014|001-0004720  |RLW-0001245 23.020,000  Contado
ANYLOAD TRANSDUCER
v— 2 fNYLOR 03/10/2014|001-0005871  |ALT-0001222 162200  Contado |,
e 3 |PERNOSTAPIASA.C.  |03/10/2014[001-0006746  |PTS-0001234 134200  Contado
4  |POLIMETALESSAC.  |03/10/2014j001-0005681  |PSA-0001248 1536,00  Contado
Anular
VAOHUA WEIGHING
Compra 5 [eOHOMNE 05/10/2014{001-0007851  [YWS-0001022 2616000  Contado
6 [agr OADTRANSDUCER |55/10/2014 p01-0004213  |ALT-0001223 2354000  Contado
7 |PERNOSTAPIASA.C.  |05/10/2014[001-0004734  |PTS-0001235 1190,00  Contado
L2 8 |POLIMETALESSAC.  |05/10/2014[001-0005698  |PSA-0001249 125300  Contado
VAOHUA WEIGHING |
g [RomuATE 10/10/2014 001-0007872  [YWS-0001023 1.570,00  Contado
ANYLOAD TRANSDUCER
p— 10 YO8 10/10/2014 001-0004256  |ALT-0001224 1255000  Contado
Venta
L 11 |PERNOSTAPIASA.C.  |10/10/2014/001-0004756  |PTS-0001236 714000  Contado
12 |POLIMETALESSAC.  |10/10/2014j001-0005702  |PSA-0001250 54300  Contado
13 |YAOHUA WEIGHING 15/10/2014 001-0007860  IYWS-0001024 104600 Contado -
4 n »
Pagina 1 de 2

Figura 67. Reporte de Compras

En la figura se muestra el interfaz de Reporte de compras registradas.
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EH3 o] 1] P ]m]: & wo%

. Lista de
ww Equipos
L Ensamblados %
REPORTE DE VENTAS STECNIPESA
NUMERO CLIENTE FECHA | DOCUMENTO SERIE O/C MONTO FORMA PAG(
1 |ANCHOVETASAC. 05/10/2014[001-0007823  |ANC-0002147 9.639000  Contado
2 |PESQUERA HAYDUK S A. |05/10/2014[001-0007824  |PSH-0002346 9.639.00,  Contado
Compra de
; S 3 [[ESQUERARIBAUDOS. 105/10,2014001-0007825  [PSR-0007881 9.639,00,  Contado
' e Insumos

4  [NEGOCIOS FRUTOS DEL |44,16/20141001-0007826  JANC-0002148 1785000  Contado
MAR S.A.C.
CORPORACION

5  |PESQUERA COISHCO S. |10/10/2014 0010007827  [PSR-0007882 178500  Contado
A,

6 iESQUERA DIAMANTE S. | 10/10/2014[001-0007828  |PSR-0007883 178500  Contado

7 EEERS'ONES PRISCO 8. |16/10/2014 /001-0007829  |PSH-0002347 178500  Contado

8  |SEGURINDUSTRIASA  |10/10/2014[001-0007830  |ANC-0002149 178500  Contado

9 i“"' FRUITS EXPORTS S.|45/10/2014 /001-0007831  |PSR-0007884 161800  Contado
AGROINDUSTRIA CAMPO

10 [ORONDOST 15/10/2014/001-0007832  |ANG-0002150 161800  Contado
COMPUESTOS

1M 15/10/2014/001-0007833  |PSR-0007885 161800  Contado

12 PESOIIFRA IADA S A 22/10/2014 INN1-NNN7R/34 ANC-0NN2151 1 4|7F§ nn C.antadn

n »
Pagina 1 de 2

Figura 68. Reporte de Ventas

En la figura se muestra el interfaz de Reporte de ventas registradas.
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"f' Compra de Articulos F o
S TECNIPESA

Scluciones y exactitud en pesaje
7 Usuario Responsable :
TECNIPESA verastscursasuo,
Soluciones y exactitud en pesaje Rene
Sefiores
Direccidn : N°© Factura | -
RUEC: Orden de Compra : -
Fecha :|25/11/2014 ‘ Condicion de Pago : v:
ITEM CANT. ARTICULO PRECIO UNIT. PRECIO TOTAL
[ Agregar Articulo | [ Quitar Articulos ] Sub-Total
Som; 1GV 19,00 %
[ Guardar ] { Cancelar ] Total

Figura 69. Compra de Articulos
En la figura se muestra el interfaz de registro de compras.
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9 Consulta de Compras = [=cm

CONSULTAS: ' % TE CcCnNniPCEsSA

Seluciones y exactitud en pesaje

Buscar Compra: PROVEEDOR ~ |

N®FACT... PROVEE... ARTICULO MARCA FECHA CATEGO... STOCK PRECIO ... ESTADO
001-000... |RICE LAK...|Indicador...|Rise Like .../03/10/2... |Compon... |3 19344,60 |ACTIVO -
001-000... |ANYLOA... [Celda de... |Any Load [03/10/2... [Compon... |3 1362,93 |ACTIVO ||
001-000... [PERNOS ...|Perno de... 03/10/2... [Material |30 120,00 ACTIVO | _
001-000... [PERNOS ...|Perno de... 03/10/2... |Material |24 144,00 ACTIVO ||
001-000... [PERNOS ...|Perno de... 03/10/2... |Material |30 120,00 ACTIVO |
001-000... [PERNOS ...|Perno de... 03/10/2... [Material |24 144,00 ACTIVO
001-000... [PERNOS ...|Perno Ca... 03/10/2... [Material |60 600,00 ACTIVO
001-000... [POLIMET...|Patas de... 03/10/2... |Material |12 60,00 ACTIVO
001-000... [POLIMET...|Plancha ... 03/10/2... |Material |3 879,30 ACTIVO
001-000... [POLIMET...|Angulo A... 03/10/2... [Material |3 351,72 ACTIVO
001-000... [YAOHUA...|Indicador...|Yaohua ... [05/10/2... [Compon... |5 2198,25 |ACTIVO
001-000... [ANYLOA... [Celda de... |Any Load |05/10/2... [Compon... |5 1978,45 |ACTIVO o
ani..nnn DERRMNS Rarnn Ca nsi10l2 MMatarial 100 1000 00 ACTIVO
FILTRAR POR FECHA: ISf

MONTO TOTAL: 36175,99

Figura 70. Consulta de Compras
En la figura se muestra el interfaz de consulta de compras.
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trador” | VERASTEGUI BASILLIO, Rene

#< Anular Compra
Codigo de Documento Codigo del Proveedor
Scoluciones y exactitud en pesaje
Fecha de Documento &)
N®FACTURA COD. PROVEEDOR FECHA MONTO TOTAL ESTADO
001-0004720 WI154868-0272 03/10/2014 23.020/ACTIVO
001-0005871 PI121123K1 03/10/2014 1.622|ACTIVO
001-0006746 20516957396 03/10/2014 1.342|ACTIVO
001-0005681 20100456495 03/10/2014 1.536/ACTIVO
001-0007851 ICPO7007802 05/10/2014 2.616|ACTIVO
001-0004213 PI121123K1 05/10/2014 2.354|ACTIVO
001-0004734 20516957396 05/10/2014 1.180/ACTIVO
001-0005698 20100456495 05/10/2014 1.253|ACTIVO
0n1-n0N7872 ICPNZNN7ZR02 1n/10/2014 1 5znlacTivO ad

- ~ -
DATm www axr

=

Figura 71. Anular Compras

En la figura se muestra el interfaz para anular compras.
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#* Mantenimiento de Produccién

=R

MANTENIMIENTO DE PRODUCCION

Fecha Inicio Fecha Fin REQUERIMIENTO S
= = CAMT, ARTICULO
Cantidad Equipo Ensambladao
N
Estado/Fase
| & Reqistrar @ Actualizar g Guardar ® Cancelar k % Buscar J
Busqueda Especifica de Produccion
Equipo Fecha Inicio De E1
Estado/Fase ] Hasta "
M= EQUIFC CANTIDAD FECHA ESTADO
1 Balanza de Piso 3|2014-10-03 Terminado
2 Balanza de Mesa 5(2014-10-05 Terminado
2 Balanza de Mesa 3|2014-10-10 Terminado
4 Balanza de Mesa 2(2014-10-15 Terminado
5 Sensor Magnetica Perimetral 3|2014-10-20 Terminado

Figura 72. Mantenimiento de Produccién

En la figura se muestra el interfaz de mantenimiento de produccién.
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=% Ventas de Equipos Ensamblados

Tecnologia Integral de Pesaje E.I.LR.L. Usuario Responsable : 3/ TE C n I P E 5 H

Scluciones y exactitud en pesaje

/-r E C n l P E 5 Fl VERASTEGUI BASILLIO,

< N ; Rene
Scoluciones y exactitud en pesaje

Venta y Servicios de Equipos Electronicos de Pesaje
Jr. Justo Arias Aranguez Nro. 373 - Los Olivos - Lima - Pera
Teléfono: 5287653 Cel: 994044229 Email: tecnipesa@gmail.com

Sefiores @

Direccidn : N° Factura H
REE: ¢ Orden de Compra : -
Fecha :125/11/2014 ‘ Condicion de Pago : v:

ITEM CANT. EQUIPO PRECIO UNIT. PRECIO TOTAL

[ Agregar Equipo ][ Quitar Equipos ] Sub-Total

Son :

IGV 19,00 %

[ Guardar ] [ Cancelar ] Total

Figura 73. Registro de Venta

En la figura se muestra el interfaz de registro de venta.
138



trador” | VERASTEGUI BASILUIO, Rene

=% Consulta de Ventas
CONSULTAS:
Seluciones y exactitud en pesaje

Buscar Venta: | CODIGO ~ |
N= EMPLEADO CLIENTE FECHA N° FACTURA MONTO TO... ESTADO
1 Verastegui ... /ANCHOVET...|05/10/2014 |001-0007823|9639,00 ACTIVO £
2 Verastegui ... |PESQUERA... |05/10/2014 |001-0007824|9639,00 ACTIVO
3 Verastegui ... PESQUERA... |05/10/2014 |001-0007825/9639,00 ACTIVO
4 Verastegui ... NEGOCIOS ...|10/10/2014 |001-0007826|1785,00 ACTIVO
> Verastegui ... [CORPORAC... |10/10/2014 |001-0007827|1785,00 ACTIVO " =
6 Verastegui ... |PESQUERA... |10/10/2014 |001-0007828|1785,00 ACTIVO 3 -
7 Verastegui ... INVERSION...|10/10/2014 |001-0007829|1785,00 ACTIVO
8 Verastegui ... [SEGURIND... (10/10/2014 |001-0007830/1785,00 ACTIVO
9 Verastegui ... |[SUN FRUIT... |15/10/2014 |001-0007831|1618,00 ACTIVO
10 Verastegui ... |AGROINDU... |15/10/2014 |001-0007832|1618,00 ACTIVO =
11 Verastegui ... COMPUEST...|15/10/2014 |001-0007833|1618,00 ACTIVO
12 Verastegui ... PESQUERA... |22/10/2014 |001-0007834|1476,00 ACTIVO
) \laractaniii DESNAILIERA _ 122/1ni/2014 |nn1-nnn7e2s1476 00 ACTIVO >
FILTRAR POR FECHA: AL =

MONTO TOTAL: 47610,00

SALIR TEr e e e

Figura 74. Consulta de Ventas

En la figura se muestra el interfaz de consulta de ventas.
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A 2< Anular Ventas

Codigo de Documento Codigo del Cliente . % TE E n I P E 5 H

Seluciones y exactitud en pesaje

&1

Fecha de Documento

N°®FACTURA COD. CLIENTE FECHA MONTO TOTAL ESTADO

001-0007823 20325288991 05/10/2014 9.639|ACTIVO

001-0007824 20136165667 05/10/2014 9.639/ACTIVO

001-0007825 20505607831 05/10/2014 9.639|ACTIVO =

001-0007826 20492421821 10/10/2014 1.785|ACTIVO

001-0007827 20361159048 10/10/2014 1.785|ACTIVO -

001-0007828 20159473148 10/10/2014 1.785|ACTIVO ro
001-0007829 20517834255 10/10/2014 1.785|ACTIVO

001-0007830 20131529181 10/10/2014 1.785|ACTIVO

nn1-nNN7R31 2N4Q4S5R8A2110 1s5/1n/2n14 1 A1RIACTIVO B

- - -
DAmm wwew  axy

m

Figura 75. Anular Ventas

En la figura se muestra el interfaz para anular ventas.
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E. Disefio de los prototipos o del sistema.

MANTENIMIENTO

-

Clientes ‘

dad B
Personal m Lurb"-' Proveedores ‘

S
\/”‘\‘i Articulos ‘

s > Tipo de Cambio

Usuarios ‘

m

REPORTES
' Lista de — ‘
Equipos S
Lsaun g
“weid  Ensamblados dak Clientes |

N\ v Listade Lista de
/N, Articulos Tﬁ- Proveedores

-4 Reporte de ‘
iy Ventas

Compras

COMPRAS

~ Comprade

|
nm oma

\" Materiales
e Insumos

l’ de

Compras

~ Consulta ’

" Anular l
Compra

Figura 76. Disefio de prototipos del sistema

En la figura se muestra un prototipo del menu principal del sistema.
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4.5. APLICACION

4.5.1. Programacion

Una vez realizado el disefio de los prototipos del sistema se

presenta a continuacion los moédulos desarrollados para un correcto
y Optimo funcionamiento.

Al. Médulo de Administracién

e Modulo Equipos Ensamblados

Se registrara los datos de equipos ensamblados una vez que

se haya comprado los articulos o materiales para ensamblar.

== Mantenimiento de Equipos Ensamblados

=

MANTENIMIENTO DE EQUIPOS ENSAMEBLADOS

Cadigo
Mombre

Caracteristicas

EQUO0000001

Balanza de Piso

Soporta 2000 kg

Modelo Bench Mark TM HDP

Precio 5100,0 Receta |

‘ “* Registrar ‘ ‘ 7| Actualizar &% Buscar
H Guardar Cancelar #%, Eliminar

Figura 77. Mantenimiento de equipos ensamblados

En la figura se muestra los datos del equipo ensamblado, con el respectivo
cédigo, nombre, caracteristicas, modelo, precio como también la receta donde
podemos administrar los datos de equipos ensamblados con los botones
registrar, actualizar, buscar, guardar o eliminar.
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e Modulo Cliente

Se registrara todos los datos respectivamente en el sistema

de todos los clientes que hayan hecho un pedido

ws Mantenimiento de Cliente —_— ]
MANTENIMIENTO DE CLIENTE

RUC/DNI | 20118800371 | @)

Razdn Social . |PESQUERA JUANITA SRLTDA

Depatamento  © |LIMA

Provincia . [HUAURA

Distrito . |CALETA DE CARQUIN

Direccidn . |AV. CAL. CALLE SIETE

Teléfono . 2324208

Sector - |PESQUERD N

‘ ** Registrar ‘ ‘ " Actualizar &% Buscar

H Guardar L) Cancelar 2( Eliminar

Figura 78. Mantenimiento de clientes

En la figura se muestra los datos del cliente, con el respectivo RUC/DNI, razén
social, departamento, provincia, distrito, direccién, teléfono como también el
sector que es el dato que identifica por tipo de cliente para después poder
administrar los datos del cliente con los botones registrar, actualizar, buscar,
guardar o eliminar.
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e Moddulo Personal

Se registrara los datos del personal de la empresa, donde se
divide por tipos de personal (Gerente General, Técnico,
Ventas, Logistico), esto ayudara a tener un mejor control
también de sus respectivas areas de cada personal que

ocupan en sus respectivos cargos asignados por la empresa.

¥ Mantenimiento de Personal | = |i‘3.
MANTENIMIENTO DE PERSOMAL

DNI ; 48065214 R
Mombres o José
Apellidos . |PachaVYega
Depatamento | LIMA
Provincia o | LIMA
Distrito ;| JESUS MARIA
Direccidn o 3426 (A una cuadra de la Cal.Micaragua)
Cargo - | TA®cnico
Estado . |Habilitado

| “ Registrar ‘ ‘ " Actualizar #% Buscar ‘

H Guardar Cancelar #<, Eliminar ‘

Figura 79. Mantenimiento de personal

En la figura se muestra los datos del personal, con el respectivo DNI, hombres,
apellidos, provincia, distrito, direccion, cargo, estado como también el sector que
es el dato que identifica por tipo de cliente para después poder administrar los
datos del personal con los botones registrar, actualizar, buscar, guardar o
eliminar.
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e Moddulo Proveedor

En este formulario se registrara los datos de los proveedores
ya sea internacional o nacional y respectivamente por tipos de

articulos o materiales por proveedor.

& Mantenimiento de Proveedor — |

MANTENIMIENTO DE PROVEEDOR

RUC/DMI : 20102167296 -
Razdn Social o (CODIZA SA

Macional | Internaconal

Departamento . | LIMA
Provincia o [LIMA
Distrito . [LOS OLIvOs
Direccian oAV AVENIDA LOS PLATINGS #2300
Teléfono © |B283706
‘ “’ Registrar ‘ ‘ | Actualizar % Buscar

H Guardar w Cancelar 2(‘ Eliminar

Figura 80. Mantenimiento de proveedor

En la figura se muestra los datos del proveedor, con el respectivo DNI, razén
social eligiendo la ubicacidn nacional e internacional ya sea por departamento,
provincia, distrito, direccién, teléfono para después poder administrar los datos
del personal con los botones registrar, actualizar, buscar, guardar o eliminar.
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e Modulo Usuario

Aqui se registra los datos de usuario, definidos por tipo de
personal, lo cual a cada personal se le asignara una clave de
acceso al sistema dependiendo al area de gestion que realiza

en la empresa.

1 Mantenimiento de Usuario = (et

MANTENIMIENTO DE USUARIO

Usuario . |administrador ".:-:h
Contraseria | [essssssssssse ] ver
Repetir .
EU”trESEﬁE . abdddadaRRRR
Fersonal - | 2| VERASTEGUI BASILLIO, Rene | %
Estado © | Habilitado

‘ * Registrar ‘ ‘ ' | Actualizar ‘ % Buscar

1 - P .
U Guardar w Cancelar #< Eliminar

Figura 81. Mantenimiento de usuario
En la figura se muestra los datos del usuario, con la respectiva contrasefia,

ingresando el personal, estado para después poder administrar los datos del
usuario con los botones registrar, actualizar, buscar, guardar o eliminar.
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e Mobdulo Articulos

Aqui se registrara los datos de articulos comprados del

respectivo proveedor, por tipo de categoria (componente y

material).

0 Mantenimiento de Articulos

MANTENIMIENTO DE ARTICULOS

Categaoria Material

Mombre Cable de Celda Apantallado

Marca

Modelo

Espesaor 4 hilos

Longitud 4 metros de Largo

Calidad calibre 24 awag

‘ “” Registrar ‘ ‘ | Actualizar &% Buscar
i - g, PP .
H Guardar WY Cancelar 2( Eliminar

Figura 82. Mantenimiento de articulos

En la figura se muestra los datos del articulo, con la respectiva categoria,
nombre, marca, modelo, espesor, longitud y calidad para después poder
administrar los datos del articulo con los botones registrar, actualizar, buscar,

guardar o eliminar.
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e Modulo Tipo de cambio

En caso de que se procese en otra divisa 0 moneda aqui se
podra hacer el cambio a ddlares o soles, e incluso se puede
modificar el precio del dolar actualizado, en caso de no saber

en el botén dolar se accedera a internet para verificar el precio

del ddlar.
lE.'J'Tipu de Cambio i
Tipo de Cambio del Sistema
Moneda del Pais gl
Tipo de Cambio Us$ | VENTA 2,80 @
I.G.V. x Factura 19,00 %
‘ A Modificar H Guardar Cancelar

Figura 83. Mantenimiento tipo de cambio
En la figura se muestra el tipo de cambio del sistema, mostrando moneda del

pais ya sea en soles y en ddlares, como el I.G.V. para después poder administrar
los datos del tipo de cambio con los botones modificar y guardar.
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A2. Mddulo de los Procesos Principales

e Mobdulo Compras

Compra de materiales e insumos: El proceso de compra de
articulos ya sea materiales o componentes del respectivo

proveedor.

I3 Compra de Articulos EE

Usuario Responsable :

TECNMIPESA  verestecursasiro,

Saluciones y exactitud en pesaje Rene

Sefiores : ETALES ALEADOS S.A.

Direccion : TRO. 3972 - SURQUILLO N° Factura :/001-0004720

RU.C. :]20100302005 Orden de Compra : QWE-00]234-44

Fecha  :03/10/2014 Condicion de Pago : iContado vi
NEM  CANT.  ARTICULO PRECIOUNIT.  PRECIO TOTAL

2|Perno de 1/4 - Emisor 240
2|Perno de 1/2 - Receptor

2 Perno de 1/2 - Emisor

[ Agregar Articulo ] ’ Quitar Articulos ] Sub-Total 556.0
Son : |SEICIENTOS SESENTA Y DOS SOLES IGV|19.00 % 106.0

] Total 662.0

[ Guardar ] [ Cancelar

Figura 84. Registro de compra
En la figura se muestra en la compra de materiales e insumos de la factura de

compra ingresando los datos respectivos y los articulos para poder después
administrar y guardar.
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Moédulo Consulta Compras

En consulta de compras se podra hacer una consulta

mediante por tipos de filtros como textbox, proveedor, articulo

o fechas.

3 Consulta de Compras — x|
COMNSULTAS:
Buscar Compra: |pernos tapia :PR[}VEEDDR v:
M= FACTURA PROVEEDOR. ARTIC... MARCA FECHA CATEG... STOCK PRECIOT... ESTADO
001-0006746 |PERNOS TAP... |Perno ... 03/10f... |Material |60 800,00 ACTIVO
001-0006746 |PERNOS TAP... |Pemo ... 03/10f... |Material |30 120,00 ACTIVO
001-0006746 |PERNOS TAP... |Perno ... 03/10/... |Material |24 144,00 ACTIVO
001-0006746 |PERNOS TAP... |Perno ... 03/10f... |Material |30 120,00 ACTIVO
001-0006746 |PERNOS TAP... |Pemo ... 03/10f... |Material |24 144,00 ACTIVO
001-0004734 \PERNOS TAP... |Perno ... 05/10/... |Material |100 1000,00  |ACTIVO
001-0004756 |PERNOS TAP... |Pemo ... 10/10f... |Material |60 800,00 ACTIVO
001-0004764 |PERMNOS TAP... |Pemno ... 15/10/... |Material |40 400,00 ACTIVO
001-0004775 |PERNOS TAP... |Perno ... 20/10/... |Material |30 120,00 ACTIVO
001-0004775 |PERNOS TAP... |Pemo ... 20/10f... |Material |30 120,00 ACTIVO
FILTRAR POR FECHA: AL &Y

MONTO TOTAL: 3368,00

Figura 85. Consulta de compras

En la figura se muestra la consulta de compra, filtrando por tipo de proveedor
como también por fecha de inicio y fin, ademas se mostrara los datos filtrados en
la tabla o grilla donde al final se mostrara el monto total.
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Modulo Anular Compras

Aqui se anularan las compras de los registros de compras

desde la base de datos, haciendo filtros por coédigo de

documento, cédigo de proveedor o por fecha de documento,

pero por defecto saldran todos los datos.

2 Anular Compra

Codigo de Documento

Codigo del Proveedar

Fecha de Documento |03/10/2014

M FACTURA COD, PROVEEDOR.  FECHA MONTO TOTAL ESTADO
001-0004720 V154868-0272 03/10/2014 23.020|ACTIVO
001-0005871 PI121123K1 03/10/2014 1.622|ACTIVO
001-0006746 20516957396 03/10/2014 1.342|ACTIVO
(001-0005681 20100456495 03/10/2014 1.536{ACTIVO

Figura 86. Anular compras

En la figura se muestra la anulacién de compras, filtrando por tipo de proveedor,
documento y por fecha, donde una vez filtrado reportara los registros buscados
para después poder eliminar los registros que se deseen borrar.
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e Modulo Produccion

Se procede a registrar los equipos en produccion

especificando el inicio y fin.

& Mantenimiento de Produccion E@

MANTENIMIENTO DE PRODUCCION

Fecha Inicio Fecha Fin REQUERIMIENTOS

@ lie) CANT, ARTICULO

Cantidad Equipo Ensamblado

EstadoiFase :

. @ Registrar 7] Actualizar H Guardar ® Cancelar

Figura 87. Mantenimiento de produccion

En la figura se muestra el detalle sobre el ingreso de mantenimiento de
produccion por diferentes tipos de opciones como fecha de inicio y fecha fin,
cantidad equipo ensamblado y estado ademas se presenta un cuadro en la parte
derecha especificando lo que se estd ingresando, para después hacer la
administracion del mantenimiento de producciéon mediante los botones registrar,
actualizar, guardar y buscar.

152



e Modulo Venta

Aqui se procede al registro de las ventas.

=2 Ventas de Equipos Ensamblados =D X

Tecnologia Integral de Pesaje E.LLR.L. Usuario Responsable :

T E ': n I P E 5 Fl VERASTEGUI BASILLIO,

: B : Rene
Soluciones y exactitud en pesaje

Venta v Servicios de Equipos Electronicos de Pesaje
Jr. Justo Arias Aranguez Nro. 373 - Los Olivos - Lima - Pert
Teléfono: 5287653 Cel: 994044229 Email: tecnipesa@gmail.com

Sciiores : SQUERA RIBAUDO S.A.| (4]

Direccion : NRO. 104 - SAN ISIDRO| N° Factura :/001-0001255

R.U.C. : 20505607831 Orden de Compra :|WER-0012339

Fecha :10/01/2015 Condicion de Pago : :Contadc- v:

ITEM CANT. EQUIFO PRECIO UNIT. FRECIO TOTAL

[ Agregar Equipo ] [ Quitar Equipos Sllb-TOtEll 050

Son: IGV 19,00 % 0,0
Guardar ] [ Cancelar Total 050

Figura 88. Registro de Ventas
En la figura se muestra en la venta de materiales e insumos de la factura de

venta ingresando los datos respectivos y los articulos para poder después
administrar y guardar.
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e Modulo Consulta de Ventas

En consulta de ventas se podra hacer una consulta mediante

por tipos de filtros como textbox, cédigo, cliente, empleado o

fechas.

=% Consulta de Ventas X
COMSULTAS:
Buscar Venta: |pes :ECI_IENTE v:
M= EMPLEADO CLIENTE FECHA N® FACTURA MONTO TO... ESTADO
1 Verastegui ... |PESQUERA ...|05/10/2014 |001-0007824 |2639,00 ACTIVO
2 Verastegui ... |PESQUERA ...|05/10/2014 |001-0007825 |2639,00 ACTIVO
3 Verastegui ... |PESQUERA ...|10/10/2014 |001-0007828 |1785,00 ACTIVO
4 Verastegui ... |PESQUERA ...|22/10/2014 |001-0007834 |1476,00 ACTIVO
5 Verastegui... |PESQUERA ...|22/10/2014 |001-0007835 |1476,00 ACTIVO
FILTRAR POR FECHA: AL

MONTO TOTAL: 24015,00

Figura 89. Consulta de Ventas

En la figura se muestra la consulta de ventas, filtrando por tipo de cliente, y
ademas filtro por fecha de inicio y fin, donde una vez filtrado reportara los
registros buscados mostrando ademas el monto total con respecto al informe
filtrado.
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e Moddulo Anular Venta

Aqui se anularan las ventas de los registros de ventas desde

la base de datos, haciendo filtros por cédigo de documento,

codigo de proveedor o por fecha de documento, pero por

defecto saldran todos los datos

#. Anular Ventas =

Codigo de Documento Codigo del Cliente

Fecha de Documento |10/10/2014

M= FACTURA COD, CLIENTE FECHA MOMNTO TOTAL ESTADOQ

001-0007826 20492421821 10/10/2014 1.785/ACTIVO

001-0007827 20301159048 10/10/2014 1.785/ACTIVO

001-0007828 20159473148 10/10/2014 1.785|ACTIVO

001-0007829 20517834255 10/10/2014 1.785|ACTIVO

001-0007830 20131529181 10/10/2014 1.785/ACTIVO

Figura 90. Anular Ventas

En la figura se muestra la anulacion de ventas filtrando los documentos por

fechas.
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A3. Mddulo de Reportes

e Modulo Lista de equipos ensamblados

Se mostrara la lista de reportes de equipos ensamblados por

nombre, caracteristicas, modelo y stock actual.

-

G E““i"‘”‘..—'.-__a‘ﬂ‘ij
O] (1] 4][»]m]z @ w5
REPORTE LISTA DE EQUIPOS 5 '!'El:l'l“:'l:sﬂ
NOMBRE CARACTERISTICAS MODELO STOCK ACTUAL

Balanza de Pisa [Soparta 2000 kg Bench Mark TM HDP oo

Balanza de Mesa [Soporta 500 kg PS 2050 oo

Balanza de Mesa [Soporta 300 kg PS 2030 oo

Balanza de Mesa [Soporta 100 kg PS 2010 oo

Sensor Magnetico Perimetral Emisor | Receplor de 220v SA- 58 00

Impresa el 16/01/20162.21.05 PM Paginaidal
4 +

Pagina 1 de 1

Figura 91. Lista de equipos ensamblados

En la figura se muestra el reporte de equipos ensamblados, mostrando todos los
registros ingresados por nombre, caracteristicas, modelo y stock actual, también
en este formulario de reporte tiene otras opciones como aumentar tamafo,
guardar el reporte como archivo, imprimir y avanzar por si es que hay mas hojas
de datos.
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Moédulo Lista de clientes

Se mostrara la lista de reportes de clientes por RUC, nhombre,

teléfono, direccion y estado.

s Reporte de Lista de Clientes.

CIEIS

ORI

5% v

REPORTE LISTA DE CLIENTES EE‘ TECMIPESA
R.U.C. NOMBRE TELEFONO DIRECCION ESTADO
20325288991 |ANCHOVETA SA.C. 273030 JAV. INDUSTRIAL NRO. 501 - CHINCHA ACTIVO
[AV_ MANUEL OLGUIN NRO. 501 INT. 701
20136165667 |PESQUERA HAYDUK S A. 2112009 L A N T o ACTIVO
20505607831 |PESQUERA RIBAUDO S.A. 4214621 | 2222537 %”I‘S'R'bos COLIBRIES NRO. 104 - SAN ACTIVO
20278066004 |PESQUERA CENTINELA 8.A.C. 7104868 zaprean [ om0 DELAREPUBLIGANRO. 2820 1 yoqyg
WZA. B LOTE. 4.5 LOTIZIND. GRAN
20445205160 |PESQUERA JADA S A 352820 B LOTE s T ACTIVO
‘ [AV. PROLONG CENTENARIO NRO_ 2620 Z1
20100388121 |PESQUERA CAPRICORNIO S.A 5770633 /5771211 [y DOLONG CENTERARIO MRO 2 ACTIVO
NEGOCIOS FRUTOS DEL MAR S [AV. GENERAL GARZON NRO. 873 (200
2wae221821 [\ o 4332057 10, JESLS MARA ACTIVO
R. MONTERROSA NRO. 256 INT. 701 URG.
20521811221 |AKZO NOBEL PERU S A.C 44435286 CHACARILLA DEL ESTANGUE (OFICINA ACTIVO
CENTRUM) - SANTIAGO DE SURCO
CORPORACION PESQUERA ‘ [AV. PASEO DE LA REPUBLICA NRO. 3832
20361150048 [SORFORACIC 4211208 az1ase1 [ PASEQ DE LA REF ACTIVO
20159473148 |PESQUERA DIAMANTE SA. 5132000 CaL. AUADORMERINO REYNANRO. 307- | serivo
‘ [AV. LA MOLINA NRO. 2830 URB. EL SAUCE
20517834255 |INVERSIONES PRISCO S.AC. 2021111/ 888301749 [ LA MOLINA NRO. 2830 URE. ACTIVO
20512868046 (CFG INVESTMENT S.AC. 4181000 L [ DORMERINO REYNANRO. 308~ aerivo
COMPAA2E 1A AMERICANA DE NRO. 348- SECTOR MOGOTE GRANDE -
20511821542 [SOnEAnT € 1A AME 542603 Ao ACTIVO
20250763469 ||NVERSIONES ADE S.AC 302076 CAL. LIBERTAD NRO. 448 INT.207 - PIURA | ACTIVO
Impreso al 16/01/20154 3505 PM Paginaidad
4 13
Pagina 1 de 4

Figura 92. Lista de clientes

En la figura se muestra el reporte de clientes, mostrando todos los registros
ingresados por R.U.C., nombre, teléfono, direccion y el estado en que se
encuentra, también en este formulario de reporte tiene otras opciones como
aumentar tamafio, guardar el reporte como archivo, imprimir y avanzar por si es
gue hay mas hojas de informacion de clientes.
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e Modulo Lista de articulos

e Se mostrard la lista de reportes de articulos por nombre,

marca, modelo, categoria y stock actual.

.. Reporte

de Lista de Articulos.

OED 77,52%

Figura 93. Lista de articulos

G (][«
REPORTE LISTA DE ARTICULOS tE[EE!‘[}fEﬁﬂ
NOMBRE MARCA MODELO CATEGORIA STOCK ACTUAL

W Indicador Controlador de Peso Rise Like Wate Systemn  [920i Componente o0
Celda de Carga (any Load 108Ismt Componente oo
Perno de 1/2 - Emisor Material 0o

f Ferno de 1/2 - Receptor M aterial o0
Perno de 1/4 - Emisor M aterial 0o
Perno de 1/4 - Receptor M aterial i)

: Perno Cabeza - 1/8 X 1/2 M aterial 0o

{ Flancha de Acero Inoxidable M aterial 0o
tangulo Acero al Carbono M aterial 0o
Patas de Jebe M aterial 0o
Indicador Controlador de Pesa ‘achua Scales aiz Componente oo
Celda de Carga (any Load [94lsmt Componente oo
Flancha de Acero Inoxidable Material oo
tingulo Acero al Carbono M aterial 0o
Celda de Carga tany Load 70lsmt Componente 0o
Flancha de Acero Inoxidable Material oo
tAngulo Acero al Carbono M aterial 0o

[l Celda de Carga Iany Load fB5lsmt Componente 0o

I Imprasa al 16/01/20154.41.28 PM Pagina1da2

{l

|| « *

| Pagina 1 de 2

En la figura se muestra el reporte de articulos, mostrando todos los registros
ingresados por nhombre, marca, modelo, categoria y el stock actual, también en
este formulario de reporte tiene otras opciones como aumentar tamafio, guardar
el reporte como archivo, imprimir y avanzar por si es que hay mas hojas de
informacion de articulos.
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e Modulo Lista de proveedores
Se mostrara la lista de reporte de proveedores por nombre,

marca, modelo, categoria y stock actual.

=% Reporte de Lista de Proveedores. - = (S
of Wk | OB &@jrse -
L
i H
REPORTE LISTA DE PROVEEDORES '«:‘l; TEC"‘PE%H
R.U.C. NOMBRE TELEFONO DIRECCION ESTADO

| 20474048006 |MAESTRANZA DIESEL SA.C 6277154 /6277155  |AV. ARGENTINA NRO. 6194 - GALLAO ACTIVO

20112273922 |MAESTRO HOME CENTER S.A 12557339 (oY EFUBLICADE PANAMA NRO. 4679 - ACTIVO

FABRICA DE METALES ALEADOS ‘ [AV. REPUBLICA DE PANAMA NRO. 3872 -
i 20100802005 [ 4737957 jaa11100 O REPUBL ACTIVO
[AV. ANGAMOS ESTE NRO. 1605 INT. 2 -

20380230724 |[SODIMAC PERU S.A 2119500 AP ACTIVO
i 20474286020 |¢ &1 FERRETERASTANLY ELR. 4268647 LR. AZANGARG NRO. 870 INT. 186 - LIMA ACTIVO
0 20516957396 |PERNOS TAPIA S.AC 4238673 LR. MIGUEL ZAMORA NRO. 156 INT. 6- LIMA | ACTIVO
| ‘ [AV. ARGENTINA NRO. 2787 Z.1 ZONA

20100456495 |POLIMETALES S.A.C. 6193600 /4523404 |1y ARGENTINA N ACTIVO

20514753483 [0 ORACGION PROMATISA S A. 4282000 UR. AZANGARC NRO. 1008 - LIMA ACTIVO

‘ [AV. JAVIER PRADOD ESTE NRO. 1528 URB.
20106836451 [SEGO SEGURIDAD OPTIMA S. A. 3102650 / 3102662 fani T A Lo ACTIVO
WIS4868-0272 [RICE LAKE WEIGHING SYSTEMS [800-321-6703 / 715-234-017 1 an bt COVEMAN ST - PO BOX 272, RICE ACTIVO
SUITE 102-6994 GREENWOOD STREET,
PI21123K1  |ANYLOAD TRANSDUGER GO.LTD (604) 420-2130 SUNE o26ees GREEN ACTIVO

l 862167262822 1 8621~ |NO 4239,SHENDU RD. MINHANG DISTRICT
! ICPO7007802 [YAGHUA WEIGHING SYSTEM GO 7282822 | 01238 SHENDU RD. | ACTIVO

20536318195 [BAC THOR SAC 3235374 lAV. AVENIDA NICOLAS AY LLON #680 ACTIVO
| 20486255171 [CORPORACION RIO BRANCO S.A 261073 AV, CAL. CALLE GUAYABOS #389 ACTIVO
| 20524352266 |[FERRETERIA PABLITO ELR.L 5289154 lAv. CAL. CALLE ESPARA ACTIVO
I Impreso al 16/01/20154.49.25 PM Pagina1de 2
!

4 3
Pagina 1 de 2

Figura 94. Lista de proveedores

En la figura se muestra el reporte de proveedores, mostrando todos los registros
ingresados por R.U.C., nombre, teléfono, direccién y el estado actual que se
encuentra para verificar si sigue siendo proveedor de la empresa, también en el
formulario de reporte muestra otras opciones como aumentar tamafio, guardar el
reporte como archivo, imprimir y avanzar por si es que hay mas hojas de
informacioén de proveedores.
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Modulo Lista de compras

Se mostrara la lista de reporte de compras mediante filtro por

fechas y por numero, proveedor, fecha, documento, serie o/c,

monto, forma pago, estado.

3 Reporte de Compras.
-

QEIDCIE

CIEE

CJEr 5% -

i x|

REPORTE DE COMPRAS QE}T
NUMERO| PROVEEDOR FECHA |DOCUMENTO| SERIE O/C MONTO |FORMAPAGO| ESTADO
! 1 RCELAKEWEIGHING 1 o3/102014 /0010004720 RLW-0001245 2302000  Contado ACTIVO
2 PNYLOADTRANSDUCER |05105014 0010005871 JLT-0001222 162200  Contado ACTIVO
I 3 |PERNOS TAPIASAC. |03/102014/001-0006746  |PTS-0001234 134200 Contado ACTIVO
4 |POLMETALESSAC.  |0310:2014[001-0005681  [PSA-0001248 153600  Contado ACTIVO
I 5 [AOHUAWEIGHING | oe;1001a 0010007881 50001022 261600  Contado ACTIVO
i 6 [NYLOADTRANSDUCER g 10014 001-0000213  ALT-0001223 235400  Centado ACTIVO
| 7 [PERNOS TAPIASAC. |05/102014001-0004734  |PTS-D001235 110000 Contado ACTIVO
B |POLMETALESSAC.  |05(02014[001-0005698  [PSA-0001249 125300  Contado ACTIVO
g [HhOHUM WEIGHING 10/10/2014[001-0007872 50001023 157000  Contado ACTIVO
1o PNTLOADTRANSDUCER |1o10014 0010004258 fuLT-0001224 125500  Contado ACTIVO
11 |PERNOS TAPIASAC. |10/10/2014[001-0004756  |PTS-0001236 71400 Contado ACTIVO
12 |POLIMETALESSAC.  |10/102014j001-0005702  |PSA-0001250 54300  Contado ACTIVO
! 13 [AOHDAWEIGHING | 15/1012014/001-0007880 50001024 104600  Contado ACTIVO
14 ANVLOADTRANSDUCER |4/10014001-0000268  [ALT-0001225 71400 Contado ACTIVO
15  |PERNOS TAPIA SAC. |15/102014[001-0004764  [PTS-0001237 47600 Contado ACTIVO
|
I Impraso al 16/01/2015 4 .56.22 PM Pagina 1 de 2
|
| 4
N Pagina 1 de 2

Figura 95. Reporte de compras

En la figura se muestra el reporte de compras, mostrando todos los registros
ingresados pero como referencia principal muestra en la primera columna el
namero autoincrementado que es por defecto, después mostrara el proveedor,
fecha, documento, serie o/c, monto, forma de pago y el estado, también en el
formulario de reporte muestra otras opciones como aumentar tamafio, guardar el
reporte como archivo, imprimir y avanzar por si es que hay méas hojas de
informacién de compras.
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e Modulo Lista de ventas

Se mostrara la lista de reporte de ventas mediante filtro por
fechas y numero, cliente, fecha, documento, serie o/c, monto,

forma pago, estado.

-
& Reporte de Ventas. - - e = l‘:' E] ﬂ
HEo (A H: | OEN B&Ejmss -

REPORTE DE VENTAS X 5/ TEC"“PEsH
NUMERO CLIENTE FECHA |[DOCUMENTO| SERIE O/C MONTO |FORMA PAGO| ESTADO
1 |ANCHOVETASAC. 05/10/2014001-0007823  [ANC-0D02147 963900  Conlado ACTIVO
| 2 |PESQUERA HAYDUK S.A. |05/10/2014[001-0007824  |PSH-0002346 9629000  Contado ACTIVO
3 [ESQUERARIBAUDOS. oc10i001401-0007825  PSR-0007881 9.639,00  Conlado ACTIVO
NEGOCIOS FRUTOS DEL |,
! 4 NEGOCIOS 10/10/2014[001-0007826  [ANG-0002148 1785000  Contado ACTIVO
| CORPORACION
5  |PESQUERA COISHCO S. |10/10/2014[001-0007827  [PSR-0007862 178500  Conlado ACTIVO
|
a
6 [FESQUERADIAMANTES.|4040ma1aji01-0007828  [PSR-0007883 178500  Contado ACTIVO
7 NUERSIONES PRISCO S 10/10m014p01-0007828  |[PSH-0002347 178500  Contado ACTIVO
8  [SEGURINDUSTRIASA | 10/10/2012[001-0007830  JANC-0002149 1785000  Contado ACTIVO
o [JUNFRUTSEXFORTS S 16100014 p0t-0007831  [psr-onn7ess 161800  Contado ACTIVO
ARGROINDUSTRIA CAMPO
10 15/10/2014001-0007832  [ANG-0002150 161800  Contado ACTIVO

[ VERDE S.A.C

L 1 [CoMPUESTOS 15/10/2014[001-0007833  |PSR-0007885 161800  Contado ACTIVO
12 |PESQUERA JADAS.A.  |22/10/2014001-0007834  |ANG-0002151 1476000  Contado ACTIVO
PESQUERA .

! LET e 22/10/2014[001-0007835  |PSR-0007886 147600  Conlado ACTIVO
[ 14 |CFG INVESTMENT SAC. |25/10/2014[001-0007836  |ANC-D002152 654,00  Contado ACTIVO
| |
| Impraso al 1601/20155.05.01 PM Pagina1da?2
4 L3

Pagina 1 de 2

Figura 96. Reporte de ventas

En la figura se muestra el reporte de ventas, mostrando todos los registros
ingresados pero como referencia principal muestra en la primera columna el
namero autoincrementado que es por defecto, después mostrara el cliente,
fecha, documento, serie o/c, monto, forma de pago y el estado, también en el
formulario de reporte muestra otras opciones como aumentar tamafio, guardar el
reporte como archivo, imprimir y avanzar por si es que hay mas hojas de
informacion de las ventas.
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A4. Mddulo de Backups

e Desde Navicat

Para generar el backup de las base de datos.

Mavicat Premium

File View Fawvorites Tools Window Help

vl . aa |- X F E

Connection User Table View Function Ewe
4 [N Base de Datos Objects
biblicteca
dmnacimiento Open Table Design Table % Mew
information_schema
mysql

performance_scherma
sistema_wventas

> E tecnipesa
test Open Database

Close Database

Mew Database...
Delete Database
Database Properties...

Console...
Execute SQL File...
Dump QL File L4
sy Print Database...
%, Data Transfer...
C
Rewerse Database to Model...
Find in Database... .
Refresh
a4 1
(' Refresh ~ @ Lk a -
25 Tables n Base de Datos Usern root L

Figura 97. Generador backup desde Navicat

En la figura se muestra la opcién para generar un backup de las base de datos.
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B. Plan de pruebas y reporte de evaluacion

Con el fin de medir la calidad y comprobar como responde la
aplicacion a las diversas situaciones que puedan presentarse se

realizara una serie de pruebas.

e Acceso al sistema(login)

- 2 ——
|£| Sistema de Control ‘ 1 -

BTECNIPESA

Soluciones y exactitud en pesaje
o

t Error. Usuario y/o Contrasefia incorrecta.
Z%% Intente nuevamente.

SISTEMA DE GONTROL

Figura 98. Acceso incorrecto al sistema

El usuario ingresa sus datos respectivos, si ingresa de manera incorrecta saldra
un mensaje de error.
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e Anular Compra

# Anular Ventas o [
Codigo de Documento Codigo del Cliente
Fecha de Documento
N® FACTURA COD. CLIENTE FECHA MONTO TOTAL ESTADO
001-0007823 20325288991 |05}'10j'2014 | 9.639|ACTIVO -
001-0007824 201 TECNIREX &J D.639|ACTIVO
001-0007825 203 D.639|ACTIVO =
001-0007826 204 1.785/ACTIVO
001-0007827 203 | 4B Alerta. Seleccione Venta. 1.785/ACTIVO -
001-0007828 201 1.7853|ACTIVO
001-0007829 203 1.785|ACTIVO
001-0007830 201 1.785/ACTIVO
0n1-nnn7a3t 204 T2 1 R1RIACTIVN o

ANULAR

Figura 99. Anular compra

Saldra este mensaje de alerta cuando no se seleccione la venta a eliminar.

¢ Mantenimiento del cliente aviso falta de datos

:,. Mantenimiento de Cliente =l < |

MANTENIMIENTO DE CLIENTE

RUCIDMI | 1120211202 | |@)

Razdn Social  : |Pesqguera San.arge SAC

Departamento :LIMA -
Provincia - | CARETE -
Distrita . [cALANGO )
Direccion . |Av. san pedro 12

Teléfona : | 2529986

Sedtor | TeenIREx =

L Campos Obligatorios a Seleccionar/Digitar :
Z8% Ingrese el RUC/DNI del Cliente.,

Aceptar

. Eliminar

Figura 100. Mantenimiento del cliente aviso falta de datos

Saldra el mensaje de alerta al no seleccionar campos los obligatorios lo cual son
los datos importantes para poder referenciar la informacion con mas exactitud.
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e Mantenimiento de proveedor

& Mantenimiento de Proveedor =

MANTENIMIENTO DE PROVEEDOR

RUCIDMI : 998002512 &

Razdn Social - |Metales Raul SAC

Macional | Internacional

Departamente  ©  LIMA -
Provincia D LmMA .
Distrito . |ATE -
Direc r '

TECNIREX

L Campos Obligatorios a Seleccionar/Digitar :
L B8, Ingrese el RUC/DNI del Proveedor.

Figura 101. Mantenimiento del proveedor

Saldra el mensaje de alerta al no seleccionar campos los obligatorios lo cual son
los datos importantes para poder referenciar la informacién con mas exactitud.

e Acceso al sistema(login)

~ =
TECNIREX e

Figura 102. Acceso al sistema
Cuando el usuario ingresa correctamente los datos respectivos para poder
acceder al formulario principal, mostrara un mensaje con el nombre del usuario

completo.
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e Anular compra
" % Anular Ventas = .E."h.
Codigo de Documento Codigo del Cliente
Fecha de Documento
M= FACTURA COD. CLIENTE FECHA MOMNTO TOTAL ESTADO
001-0007824 20136165667 05/10/2014 0.639(ACTIVO -
001-0007825 20505607831 05/10/2014 0.639(ACTIVO
001-0007826 20492421821 10/10/2014 1.785(ACTIVO =
001-0007827 20361159048 10/10/2014 1.785(ACTIVO
001-0007828 20159473148 10/10/2014 1.785(ACTIVO | 4
001-0007829 20517834255 10/10/2014 1.785(ACTIVO
001-0007830 20131529181 10/10/2014 1.785(ACTIVO
001-0007831 20494586810 15/10/2014 1.618(ACTIVO
nn1-NNN7a3? 20502072006 15/10/2014 1 A1RlACTIVO i

Figura 103. Anular compra

Cuando el usuario selecciona la venta a anular filtrando ya sea por codigo, fecha
0 cddigo cliente, eliminara correctamente la venta seleccionada y mostrando los
reportes actualizados automaticamente.

Mantenimiento del cliente

= Mantenimiento de Cliente =

MANTENIMIENTO DE CLIENTE

RUC/DNI - [ 11202112021
Razdn Social . Pesquera San Jorge SAC
Departamentao o | LIMA - |
Provincia . | CARETE =)
Distrito . |[caLanGO -]
Direccidén o |Av. san pedro 12

| A
TECNIREX ==

/7 Eliminar

Figura 104. Mantenimiento del cliente

Cuando el usuario desea registrar un nuevo cliente, ingresando correctamente
los datos obligatorios mostrara un mensaje satisfactorio del nuevo cliente
guardado.
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e Mantenimiento de proveedor

4 Mantenimiento de Proveedor =l < |

MANTENIMIENTO DE PROVEEDOR

RUCIDHNI : 99800251200

Razdn Social : |Metales Raul SAC

Macional | Internacional

Departamento : :LIMA v:
Provincia : :LIM.n v:
Distrita . |aTE - |

TECNIREX [

Leos datos del Proveedor se registraron satisfactoriarmmente.

‘ HGuamar || ®Canoeiar | < Eliminar

Figura 105. Mantenimiento de proveedor
De igual manera cuando el usuario desea registrar un nuevo proveedor,

ingresando correctamente los datos obligatorios mostrara un mensaje
satisfactorio del nuevo proveedor guardado.

4.6. IMPLEMENTACION

4.6.1. Integracién de los prototipos:

Se logro la integracion de los prototipos en la siguiente interfaz de
usuario.

A. Compra de Materiales e insumo
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¥ Compra de Articulos

Usuario Responsable :

T E E n l P E 5 H VERASTEGUI BASILLIO,

Scoluciones y exactitud en pesaje Fene

Sefiores : ETALES ALEADOS S.A.

Direccion : TRO. 3972 - SURQUILLO N° Factura :001-0004720

R.UL.C. 20100302005 Orden de Compra :|QWE-0012344

Fecha :{03/10/2014 Condicion de Pago : Contado =
ITEM CANT. ARTICULO PRECIO UNIT. PRECIO TOTAL

1 2|Perno de 1/4 - Emisor 120 240
2 2|Perno de 1/2 - Receptor 58 116
3 2 Perno de 1/2 - Emisor

[ Agregar Articulo ] [ Quitar Articulos ] Sub-Total 556.0
Son : |[SEICIENTOS SESENTA Y DOS SOLES 1Gv |19.00) 2% 106.0
Total 662.0

[ Guardar ] [ Cancelar ]

Figura 106. Compra de materiales e insumo

El usuario especifica detalladamente ya sea por materiales e insumos, donde se
obtendra la opcidn de precios, articulos y la cantidad.

B. Equipos Ensamblados

== Mantenimiento de Equipos Ensamblados = .

MANTENIMIENTO DE EQUIPOS ENSAMBLADOS

Cddigo EQUOOOOOO01

MMombre Balanza de Fiso

Caracteristicas Soporta 2000 kg

Modelo Bench Mark TM HDF

Precio g100,0| [ Receta ]

’ | “* Registrar l I D Actualizar l | M9 Buscar |
B cuaraar ) cancelar ’ < Enminar ]

Figura 107. Equipos ensamblados

El usuario ingresa los datos correspondientes y otros caracteres
complementarios en el boton receta ya que sera el dato obligatorio para la
operacidn que hara el usuario, ya sea registrar, actualizar, buscar, guardar y
eliminar.
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C. Producir equipos ensamblados

& Mantenimiento de Produccion =0 X |

Fecha Inicio Fecha Fin REQUERIMIENTOS

Cantidad Equipo Ensamblado

Estado/Fase :

MANTENIMIENTO DE PRODUCCION

@= = CANT. ARTICULO

| o Registrar B Actualizar H Guardar ® Cancelar

Figura 108. Producir equipos ensamblados

El usuario podra ingresar los equipos ensamblados detallando la fecha inicio y
fin, como también la cantidad y el estado frase.

D. Generar Venta de equipos

=2 Ventas de Equipos Ensamblados — <

Tecnologia Integral de Pesaje EI.R.L. Usuario Responsable :

T E .: n I P E 5 F. VERASTEGUI BASILLIO,

- B = Rene
Soluciones v exactitud en pesaje

Venta v Servicios de Equipos Electronicos de Pesaje
Jr. Justo Arias Aranguez WNro. 373 - Los Olivos - Lima - Perm
Teléefono: S287653 Cel: 994044229 Email: tecnipesa@gmail.com

Secfiores  : |[SQUERA RIBAUDO S.A.| [.)

Direccidon : NRO. 104 - SAN ISTDRO N*° Factura 1 001-0001255
R.U.C. : | 20505607831 Orden de Compra : WER-0012339
Fecha :10/01/2015 Condicion de Pago : :Contado -
ITEM CAMT. EQUIPO PRECIO LINIT. PRECIO TOTAL
[ Agregar Equipo ] [ Quitar Equipos ] Sub-Total 0,0
Son : 1Gv 19,00/ 2% 0.0
[ Guardar ] [ Cancelar ] Total 0.0

Figura 109. Generar venta de equipos

En generar venta de equipos se detallara los datos correspondientes como
también tendra acceso a los datos complementarios ya que seran obligatorios
como agregar equipo donde se accederd a una nueva ventana y permitir
seleccionar correctamente.
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4.6.2. Instalaciéon y configuracion del software:

A. Instalacién y configuracion del MySQL 5.5

Tabla 26. Pasos de Instalacion del programa MySQL 5.5

Pasol: Usted debe ejecutar el instalador descargado desde
http://dev.mysqgl.com/downloads/

ﬂ MySQL Server 5.5 Setup ]

—==

Welcome to the MySQL Server 5.5 Setup
Wizard

The Setup Wizard wll irstall MySCL Server 5.5 on your
computer . Click Next to continue or Cancel to exit the Setup
Wizard,

m Copyright () 2000, 2011, Crade andjer its affilates. Al

MHSQL | rights resesved,
! [ sad [ Next ] | cancal |
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Paso2: Usted debe agregar y aceptar el contrato de
licencia.

1) MySQL Server 55 Setup =T
End-User License Agreement / 1
Plezse read the followng lcense agreement corefully
\
GNU GONERAL PUBLIC LICTWST ~ \

Versiom I, Jumme 1521 i ‘

Copyrighs (Ch 1909, 1591 Tree Jofuware Foundacion, Inc..

31 Fraetlin Street, Yifrh Floor, Noeten, MA CI110-1301 UNA
Evezycce i3 pesxattsd o copy and dastcibute verbatazm copies
of shis license docament., but changing it is nov allowed

Preanble

The lioecess for noer sofowsze Sie designed co =ile Jway yous

‘ Zzesdom To sharxe and ge iz, By T, the CNU Cenezzl Fablic
License is i= ded vo tec your freocdom bo shazc and change

.‘ free

sofrwsre=—to wSke sure The softyars is Sres for =1l Ite users Thie T

V|1 aczept the termrs in the License Agreemant

Pont | | Back J[ hext ] [ Carcel |

Paso3: Usted debe seleccionar el tipo de instalacion que
desea realizar, la instalacion tipica es la que mas se adapta

y es larecomendada.

) MySOL Server 5.5 Setup =1 >
Choose Setup Type 3
Choosz the setup type that best suits your reeds : )

Installs the most common program featres. Recommendad for most users.

| cwm |
Alows Lsers to dhoose which program features wil be instaled and where
they will be nstalled. Recommended for advanced users.

. Complet |
Al program faatures wil be nstallad. Requires the most dise space.

[[Badk. ] rext [ cancel ]
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Paso 4: Usted debe confirmar si realmente desea continuar

con lainstalacién de MySQL 5.5.

Ready to install MySQL Server 5.5

Qide [nstal to begn the nstallstion, Chck Badk to review or dange any of your
instalataon settngs, Click Cancel to exit the wzard.

8 MySQL Server 5.5 Setup [EE R

[ sk [ sl ] | cancel

J

Paso 5: Una vez presionado install, el proceso de arranque

de lainstalacién ha terminado.

— —

‘75 MySOL Server 5.5 Setup (o )

Wizard

ik the Fnsh button to ext the Setup Wzard.

Completed the MySQL Server 5.5 Setup

M H S Q L || Launch the MysSQL Instance Configuration Yizard

Sack | Fnsh l

Cance
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Paso 6: Una vez instalado MySQL, ahora seguira la
configuracion del servidor.

MySQL Server Instance Configuration Wizard e o

Welcome to the MySOL Server Instance
Configuration Wizard 1.0.17.0

The Configuration Wizard will sllow you to configure
the MySQL Server 5.5 server Instance, To Continue,
click Met.

Paso 7: Usted debe elegir la opcion Detailed Configuration.

MYSQL Server Instance Configuration Wizasd i S|

MySQL Server Instance Configuration
Configure the MySQL Server 5.5 server instance.

Flease select a configuration type

+ Detailed Configuration

[ Choose this configuration type to creste the optimal server
L ! setup for this machine,

" Standard Configurathon
[ Use this only on machines that do not already have a MySOL
| > seiver Installation. This uall use a general purpose contiguration
for tna server that can Bo tuned manuatly.

I
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Paso 8: Debe elegir la primera opcion.

MySQL Server bstance Conliguration Wizsrd - |

My SOL Servar inetance Configueaton
Conmguie e MyAQL Server 3.5 1 eiver ralance

Flesse sefelt o berver byoe, Th wilk Inffuenie memoty, disk atd TR Lange

o+ i.........'.:............‘...
This i 2 deet/oprmicl madh g, and many other g palion: will
e run om . WYSOE Servrt theid only use & minimsl amowet of
ooy

T Server Machine

| L Seversl (eIver ADPACATICON W Be TURTIG 00 TG Macine
Cnoods thic e ptian far weirapphicatiomn tervers. My SOl will nave
wATIIM MENOTY 1IGP,

T Dedicated MySOl Serves Machins

" Thismschine it dedente 1o run the MySL Dwtabace Server o
OUNE SOV L, Ll A% 4 wel o Ml Wwver Wil De run AWECL
Wik ARE T LP 20 31 avaiakie mam Ty

Paso 9: Una vez instalado MySQL, ahora seguira la
configuracion del servidor.

MySQL Server Instance Configuration Wizard Q

MySQL Server Instance Configuration
Configure the MySQL Server 5.5 server instance, .

Fizase set the approximate number of concurrent connecdions to the server.

Select this option for database applications that will not require
a anigh number of concurrent caonnections. A number of 20
connections wall be assumed.

" Online Transaction Processing (OLTP)
Chaase this option far highly concurrent applications that may
have at any one time up to 500 actre connections such as
heavily loaded web servers.

(7 Manual Setting
Flease enter the approximate number of concurrent

" Concurrent connections: I|B v|

« Back I Next » Cancel I

174



Paso

10: Elija el puerto 3306.

MySQL Server Instance Configuration Wizard

MySQL Server Instance Configuration
Configure the MySQL Server 5,5 server instance,

Please set the networking options,

[¥ Enable TCP/IP Networking
3! Enable this to allow TCP/IP connections, When disabled, anly

local connections through named pipes are allowed,

Port Number: EEE v' | Add firewall exception for this port

Please set the server 50U mode,
[¥ Enable Strict Mode

This option forces the server to behave more like a traditional
database server, Tt is recommended to enable this option,

Paso 11: Nombre del servidor elija MySQL y después elija

< Back I Next >

Cancel

| N

la segunda opcién.

MySQL Server Instance Configuration Wizard

MySOQL Server Tnstance Configueation

Configure the MySOL Server 5.5 server instance.

Please et the Windows options.

v Install Ac Windows Sorvico

" This I5 the recommended way to run the MySQL
f server on Vandows.

Sernce Mame: |m - l
[V Launch the MySQL Server automatically
i {ncludo Bin Diroctory in Windows PATH
Check this eption to indude the directory cortaining

- the seper ) client sxscutables in the Windows PATH
variible 50 they @n be Glled from the command line,
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Paso 12: Ahora esperemos que carguen las opciones y
después hacemos click en finish donde ha terminado la
configuracion del servidor.

MySQL Server Instance Configuration Wizard

MySQL Server Instance Configuration

Configure the MySOQL Server 5.5 server instance

Frocessing configuration ..,

Vi Prepare configuration

¥ Write contiguration Tile  (CilPeogram FlastiySCLMYSQL Sarver 5,50y, i)
W Start semvice

Vi Apply security settings

Configuration file created.

Windows service MySQL installed.

Service started successfully,

Secunty settings applied.

Press [Finish] to close the Wizard.

L Finish "3

En la siguiente tabla se muestra la instalacion del programa MySQL 5.5 el motor de

las base de datos del sistema.

B. Manual del sistema

En el manual del sistema se detallara el propésito de facilitar al
usuario de forma visual, escrita y con palabras basicas la
administracion del Sistema de Control, para un mejor
entendimiento de cada formulario dividido para las distintas
areas disefiadas de acuerdo a los requerimientos dados por la

empresa. (Ver Anexo ).

C. Capacitacion alos usuarios

Se desarroll6 la capacitacién a los usuarios sin errores en el

sistema, con el buen funcionamiento adecuado, por cual el
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4.7. MONITOREO

NO

sistema fue aceptado por la empresa, en cuanto a las actas se

presentaran en la parte final del anexo.

4.7.1. Desarrollo de pruebas en produccién:

Se procedio a realizar las pruebas en tiempo real en la empresa

Tecnipesa, obteniendo la aprobacion de los usuarios en los

diferentes procesos que se realiza.

Tabla 27. Monitoreo — Desarrollo de pruebas de produccién

Nombre

Mantenimiento de

Clientes

Mantenimiento de

Personal

Mantenimiento de

proveedores

Mantenimiento de

usuarios

Mantenimiento de

articulos

Proceso de
Compra de
Materiales e
insumos
Proceso de
Consulta de
compras

Mantenimiento de

Equipos

Proceso de

Producir Equipos

Ensamblados

Fecha

14/11/
2014

14/11/
2014

14/11/
2014

14/11/
2014

14/11/
2014

15/11/
2014

15/11/
2014
15/11/
2014

15/11/
2014

Duracion

De 09:00 a
10:10

De 10:10 a
10:40

De 10:40 a
11:40

De 10:40 a
11:10

De 11:10 a
11:40

De 09:00 a
10:00

De 10:00 a
10:15
De 10:15 a
11:15

De 11:15 a
11:35

Descripcién

Ingresar
registro de
clientes

Ingresar
registro de
personal

Ingresar
registro de
proveedores

Ingresar
registro de
usuarios

Ingresar
registro de
articulos

Ingresar
registro de
compras

Consulta de
compras por
filtro
Ingresar
registro de
equipos

Ingresar
produccion de
equipos

Resultados Observa
cion

Listado de
clientes
guardados
correcto
Listado de
personal
guardados
correcto
Listado de
proveedores
guardados
correcto
Listado de
usuarios
guardados
correcto
Listado de
articulos
guardados
correcto
Listado de
compras
guardados
correcto
Mostrar
registro de
compras
Listado de
equipos
guardados
correcto
Listado de
produccion de
equipos
guardados
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10

11

12

13

14

15

16

17

18

19

20

Proceso de
Generar venta de
Equipos

Proceso de
Consulta de
Ventas
Mantenimiento de
Tipo de Cambio

Reporte de Lista
de Equipos

Reporte de Lista
de Clientes

Reporte de Lista
de Articulos

Reporte de Lista
de Proveedores

Reporte de
Compras

Reporte de
Ventas

Proceso de
Anular Compra

Proceso de
Anular Venta

15/11/
2014

15/11/
2014
16/11/
2014

16/11/
2014

16/11/
2014

16/11/
2014

16/11/
2014

16/11/
2014

16/11/
2014

16/11/

2014

16/11/
2014

De 11:35 a
12:35

De 12:35 a
12:55
De 12:35 a
12:55

De 09:00 a
09:10

De 09:10 a
09:20

De 09:20 a
09:30

De 09:30 a
09:40

De 09:40 a
09:50

De 09:50 a
10:00

De 10:00 a

10:20

De 10:20 a
10:40

Ingresar
registro de
ventas

Consulta de
ventas por
filtro

Ingresar
registro de tipo
de cambio

Mostrar
reportes de
equipos

Mostrar
reportes de
clientes

Mostrar
reportes de
articulos

Mostrar
reportes de
proveedores

Mostrar
reportes de
compras

Mostrar
reportes de
ventas

Anular
compras
seleccionadas
Anular ventas
seleccionadas

correcto
Listado de
ventas
guardados
correcto
Mostrar
registro de
compras
Tipo de
cambio
guardado
correcto
Lista de
reporte de
todos los
equipos
Lista de
reporte de
todos los
clientes
Lista de
reporte de
todos los
articulos
Lista de
reporte de
todos los
proveedores
Lista de
reporte de
todos las
compras
Lista de
reporte de
todos las
ventas
Compras
anuladas
correctas
Ventas
anuladas
correctas

En la siguiente tabla se muestra las pruebas desarrolladas en la empresa en

tiempo real con la aprobacién de los usuarios.

4.7.2. Listay control de cambios

No se hizo ningin cambio ya que el sistema funciono sin errores y

con los requerimientos que esperaba el usuario.
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A. . Reajustes y aprobacion del usuario final.

Tabla 28. Reajustes y aprobacion del usuario final

Validacion
N°  Actividad Sl NO Normal No N° de
Aplica Usuario

1 ¢ Es facil el uso del 5 1 2 0 8
sistema?

2 ¢Los médulos realizan la 7 0 1 0 8
funcion requerida?

3 ¢ Es rapido el manejo de 6 0 2 0 8
los médulos?

4 ¢ Cambian correctamente 7 0 1 0 8
las acciones realizadas en
el médulo?

5 ¢ Cada modulo tiene su 8 0 0 0 8
listado de registros?

6 ¢El tiempo de respuestaes 7 0 1 0 8
el adecuado?

7 ¢ Cuando se realiza una 8 0 0 0 8
accion equivocada sale
mensaje de error?

8 Al realizar una accién 8 0 0 0 8
correcta sale un mensaje
de confirmacién?
Total 56 1 7 0 80

En la siguiente tabla se muestra la aprobacidon por parte de los usuarios que

interactuaron directamente con el sistema.

4.7.3. Descripcion del Sistema
A. Descripcion del Sistema

El sistema a desarrollar corresponde a una aplicacion de
escritorio que permita apoyar al control en el area de ventas de
la empresa, para asi facilitar las labores que se desempefian

en el area.
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El sistema debe permitir al encargado de area de ventas
gestionar las ventas, esto es, ingresar una venta, modificar una
venta que se encuentre registrada o eliminar una venta que se
encuentre registrada. La venta es una asociacion de un cliente
y una o varias ventas, y a su vez la venta esta asociada con
uno o varios productos. Lo anterior implica llevar también una
gestion de clientes y de los productos, esto significa que el
sistema deberia permitir ingresar, modificar y eliminar clientes y

productos del sistema.

Ademas el sistema permitira generar facturas en base a los
registros de una venta determinada, este documento incluira el
detalle de la venta y todos los célculos correspondientes de
una factura, también el documento generado debera permitir

imprimir y exportar a otros tipos de formatos.

4.7.4. Sistema de Control

A. Tactico

El sistema permitira a los encargados del area de ventas,
mediante un control de las ventas, acceder a la informacion
gue se encuentre registrada en el sistema relacionado con las
ventas, ademas se podra acceder a la informacion de los
clientes y de los productos que se encuentren registrados. Este
acceso se realiza a través del equipo que se encuentra en el

area de ventas.

B. Estratégico

El sistema ayudara a mejorar la calidad de la informacion de la
gque se dispone en esta area, ayudando a mejorar la
organizacion de la informacion, busqueda de informacion para
asi disminuir los tiempos de respuesta y facilitar la generacion
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de documentos que permiten tomar decisiones y ademas de
dar un formato a los documentos pre-establecido para la
entrega a los clientes, lo que en definitiva permite mejorar la

imagen de la empresa.

Requerimientos de Informacion

El sistema de apoyo al control de ventas, necesita considerar
los datos relacionados con las ventas, los clientes, los
proveedores y los productos.

Entradas

Los subsistemas generadores de entrada al sistema son:

e Control de Clientes.

e Control de Proveedores.

e Control de Productos/Equipos.
e Control de Compras.

e Control de Ventas.

e Control de Precios.

Salidas

Luego de la recopilacion de informacion de los diferentes
subsistemas, se debera generar la siguiente informacion para

consultas:

e Clientes.
e Proveedores.
e Productos.

e \Ventas.
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F. Factibilidad Operativa

A las personas quien va dirigido el sistema, al futuro usuario del
sistema del area de ventas, logistica, gerencia desde el inicio
han sido entusiastas con el desarrollo del sistema, puesto que
tienen claro que esto le favorecera y facilitara la tarea que a
menudo realizan, por lo que existe el deseo de los usuarios

directos de colaborar y participar en el proyecto.

G. Flujo de Datos / Diagrama de Contexto

Su objetivo es presentar en un gran modulo general el sistema
a desarrollar y la relacion de este con las entidades que
entregan flujos hacia él. De esta forma se pretende tener una
vision general de los agentes externos al sistema, participando

ellos en la entrega de los flujos de datos principales.

REPORTES

=

Documento solicitud listado compras e e
Sistemna de apoyo 3l
Documento solicitud listado ventas control de Comprasy

Ventas

Documento solicitud listadoclientes

Documento factura

Dstos Compra
Datos Proveedor
Datos Venta
Datos Cliente
Datos Producto
4

Solicitud Factura

Solicitud Listado Compras

Solicitud Listado Proveedores

%f?’ Solicitud Listado Ventas

& Solicitud Listado Clientes
g - Solicitud Listado Productos

Figura 110. Flujo de Datos / Diagrama Contexto del sistema

En la figura se aprecia el ciclo de secuencia de flujo de datos del Diagrama Contexto del

Sistema.
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CAPITULO V:
ANALISIS DE COSTO Y BENEFICIO
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5.1. ANALISIS DE COSTOS

En este capitulo se realizara el andlisis de los costos y beneficios que

incluye el sistema de control.

5.1.1. Recursos Humanos

Se tomé en cuenta el costo por cada participante del proyecto del
sistema de control creado, a cada uno se le define el tiempo de

labor y el costo mensual que recibe cada participante.

Tabla 29. Recursos Humanos

item Cantidad Descripcion Tiempo  Costo X Costo Total Monto
X Mes Mes

1 2 Analista 12 2500 30000 30000
Funcional
2 2 Programador 12 2000 24000 24000
3 2 Administrador 1 1500 3000 3000
de Base de
Datos
TOTAL 57000
PERSONAL

En la siguiente tabla se muestra el analisis de costo de recursos humanos.

5.1.2. Recursos de Hardware

El gastdé en la compra del hardware es para el desarrollo e
instalacién del sistema de control, en este caso no hubo ningun
gasto alguno ya que la empresa cuenta con computadoras
disponibles listas para usar el sistema software, como también para

otras instalaciones importantes adicionales.

Tabla 30. Recursos de Hardware

item Cantidad  Descripcion Costo X Unidad Monto
1 1 Computadora a Escritorio 0 0
TOTAL HADWARE 0

En la siguiente tabla se muestra el andlisis de costo de recursos de hardware.
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5.1.3. Recursos de Software

Es el gasto en el desarrollo del Sistema de Control, en este caso
como todo esta desarrollado en lenguaje java en la plataforma de
NetBeans que es libre o gratuito al igual que al software de base de
datos MySQL, el gasto es cero soles, a excepcion del uso del
software antivirus que es un producto con licencia por lo tanto si

tiene un costo como se podra apreciar en el cuadro.

Tabla 31. Recursos de Software

item Cantidad Descripcién Costo X Monto
Unidad

1 9 MySQL 0 0

2 9 NetBeans 0 0

3 9 Instalaciéon de 100 900

SW Antivirus

TOTAL 900
SOFTWARE

En la siguiente tabla se muestra el analisis de costo de recursos de software.

5.1.4. Otros Gastos
A. Costos Variables

En los costos variables es el costo utilizado de otros recursos en
el desarrollo del sistema de control, por lo tanto incluirian como

gastos adicionales.

Tabla 32. Otros gastos

Costos Variables Monto
Gasto de Luz 500
Gasto de Papel 120
TOTAL 620

En la siguiente tabla se muestra el andlisis de costo de otros gastos.
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5.1.5. Costo total del Proyecto

Item

A WNBE

El costo total del proyecto es la suma del subtotal, mas el IGV de
este, donde el subtotal es la suma del costo pre inversion mas
ganancia pre inversion y el costo pre inversion es la suma de costos

de recursos.

Tabla 33. Costo Total del Proyecto

Descripcion Costo Total
Gasto Personal 57000
Gasto Hardware 0

Gasto Software 900

Gasto Adicional 620
COSTO PRE 58520
INVERSION

En la siguiente tabla se muestra el analisis de Costos Total del Proyecto.

5.2. ANALISIS DE BENEFICIOS

5.2.1. Beneficios Tangibles

Un beneficio es que evitara la pérdida o dafio de archivos de
registros (archivos en Excel), ya sea por virus u otros problemas
como también documentos, el cual la empresa gasta mucho
dinero en estos aspectos, como también en el aumento de las
ventas, dando paso a ganancias superior al promedio normal de

las ventas.

Tabla 34. Beneficios Tangibles

Beneficios Tangibles Costo X Mes
Prevencién de pérdida o dafios de 1200
archivos

Ahorro con el Sistema 12000
Beneficio de ventas promedio 2014 9600
TOTAL 22800

En la siguiente tabla se muestra el analisis de Beneficios Tangibles.
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5.2.2. Beneficios Intangibles

El 6ptimo proceso de los registros con la ayuda de la base de
datos se logra a minimizar el tiempo de atencion al cliente como
también el tiempo a las demas areas de procesos de produccion
y compras, obteniendo asi la empresa un beneficio adicional de
eficiencia de las gestiones como también en la toma de

decisiones.

Esto es a través de la optimizacion de filtros de procesos y
reportes de los registros, que se logra con el motor de base de
datos una ventaja importante para la empresa ya que con esto
podra ser mas competitivo en el mercado laboral de la industria

de pesajes.

Aparte se logra prevenir informacion importante para la empresa
ya que influye en la toma de decisiones, pero también ayuda a
mejorar el beneficio de las ventas, lo cual es un punto importante

del uso del sistema de control.

Tabla 35. Beneficios Intangibles

Beneficios Intangibles Costo X Mes

Optimizacion de tiempo de proceso 1500

TOTAL 1500

En la siguiente tabla se muestra el analisis de Beneficios Intangibles.
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Tabla 36.

Beneficios y
Mejoras

Ahorro de tiempo en
proceso en el area
de compras

Ahorro de tiempo en
proceso en el area
de ventas

Ahorro de tiempo en
proceso en el area
de logistica

Eficienciay
seguridad

Beneficios Intangibles Mensual

Sin Sistema Software
. . Personal -

Tiempo - Dias Cantidad Costo
4 4 8000

4 4 8000

3 2 4000

3 2 4000
TOTAL

Al Mes
Con Sistema Software

. . Personal -
Tiempo - Dias Cantidad

1 2

1 2

0.5 1

0 1

Costo

4000

4000

2000

2000

Total de
Beneficio

4000

4000

2000

2000

12000

Andlisis de Beneficios Intangibles — En la figura se muestra a mas detalle sobre los beneficios y mejoras que obtuvo la empresa con la ayuda
del sistema de control en uso, en la parte de la izquierda se puede observar como es el beneficio de al principio y en la parte de recha se
puede observar como es que mejora considerablemente los beneficios y mejorias que aporta una vez usado el sistema de control.
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5.2.3. Total Beneficios

El beneficio total se obtiene de la suma total del beneficio
tangible y el beneficio intangible como se podra observar en la

figura.

Tabla 37. Total Beneficios

Beneficio Intangible 1500
Beneficio Tangible 22800
Costo Beneficio 24300

En la siguiente tabla se muestra el analisis del Total Beneficios.

189



5.3. ANALISIS DE SENSIBILIDAD

5.3.1. Desarrollo del flujo de caja

Tabla 38. Desarrollo del Flujo de Caja

CUADRO DE RECUPERACION DE LA INVERSION DE TECNIPESA O FLUJO DE CAJA

MESES 0 1 2 3 5 6 7 8 9
Costo de Desarrollo | 58520

Costo de Personal y 6000 6000 6000 6000 6000 6000 6000 6000
mantenimiento del

Software

Costos Variables 620 620 620 620 620 620 620 620
Costos Acumulados | 58520 | 65140 | 71760 | 78380 91620 | 98240 104860 |111480| 118100
Beneficios(ingreso 24300 | 24300 | 24300 24300 | 24300 24300 24300 | 24300
mensual)

Beneficios 24300 | 48600 | 72900 121500 | 145800 | 170100 | 194400 | 218700
Acumulados

Flujo de - -40840 | 45610 | 45610 45610 | 45610 45610 45610 | 45610
Caja(Ingreso Neto) 58520

Costo Beneficio 58520 | -99360 | -53750 | -8140 83080 |[128690 | 174300 | 219910 | 265520

En la figura se muestra el Desarrollo del Flujo de Caja
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5.3.2. Andlisis del VAN

En el andlisis del VAN se obtiene un valor mayor a cero de modo
gue el proyecto es factible para el beneficio de la empresa, ya que
es mayor que cero, en el caso el valor del VAN es S/.272,683.27,

en el periodo de 2 afios.

5.3.3. Andlisis de la tasa interna de retorno (T.l.R.)

En el analisis del TIR el resultado nos muestra un 38% de la
recuperacion de lo invertido en el proyecto, es decir se recuperara

al mes un 38% de la inversion realizada del proyecto.

5.3.4. Analisis del retorno de la inversion (R.O.1.)

En el analisis del ROI el valor obtenido es mayor que cero donde el
resultado nos muestra un 168% de ganancia, es decir por cada sol

invertido se obtiene una ganancia de S/1.68.

Tabla 39. Andlisis del VAN, ROly TIR

PROMEDIO DE INVERSION (2 ANOS)

Tasa de Descuento 10%

TIR 38%

VAN S/. 272,683.27

Total de Inversion en 2 afios S/. 217,400.00
Total de Beneficios en 2 afios S/. 583,200.00
ROI 168%

En la figura se muestra el Analisis del VAN, ROl y TIR como también la inversion
y el beneficio en 2 afios.
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5.4. CONSOLIDADO DE COSTO/ BENEFICIO

Andlisis costo beneficio, es una operacion matematica financiera es usada
para medir la relacion entre los costos y beneficios asociados a un

proyecto de inversion el cual sirve para determinar su rentabilidad.

En un afio la ventas aumentaron satisfactoriamente compensando en el
gasto de la inversion por el proyecto, por lo tanto como se podra apreciar
el B/C es mayor que cero, entonces esto quiere decir que es rentable el

proyecto hecho.

Tabla 40. Consolidado de Costo/Beneficio

Inversion 217400
Beneficio 583200
Tasa de Rentabilidad 0.38
Tasa de Interes 0.10
B/C 1.35

En la figura se muestra el Consolidado de Costo/Beneficio
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Conclusiones

En primer lugar, se logré crear un sistema que elimine al 100% los
problemas de duplicidad de datos de los registros de la compra y venta,

logrando de esta forma que la informacion sea totalmente segura.

También, se mejoro el tiempo de atencién al cliente que se muestra en el
proceso de ventas; ya que la empresa antes se demoraba un lapso de
90 minutos en este proceso generando molestias al cliente por la
demora y ahora solo toma 30 minutos, reduciendo un tiempo

considerable de 60 minutos para beneficio del cliente.

En segundo lugar, se logro reducir el tiempo de 3 horas a 15 minutos, al
realizar los reportes personalizados de la compra y venta, ya que antes
cada area tenia que preparar varios reportes usando la herramienta
Microsoft Excel demorando bastante tiempo. Y ahora con un solo clic se

obtiene de forma rapida y sencilla todos los reportes personalizados.

Y por ultimo, un aspecto primordial, es que el sistema es de mucha
ayuda para obtener ahorros econémicos importantes de S/. 144,000.00
en promedio, afio tras afio una vez implementado el sistema, ya que
antes sin el sistema se gastaba un promedio en personal S/. 288,000.00
anual y con el sistema se redujo a S/. 144,000.00 anual. También
optimiz6 mejor los procesos del control de la compra y venta como
también en el proceso de produccion y mantenimiento de las distintas

areas que gestiona la empresa.
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Recomendaciones

Como primera recomendacion hay que tomar en cuenta que siempre se
desea que haya una mejora continua del mismo; por lo tanto se
recomienda a futuros estudiantes que tengan interés en el proyecto, la
complementacion del sistema con mas distribuciones para el mejor

rendimiento en el proceso de compra y venta.

En segundo lugar, otra recomendacién seria también minimizar el tiempo
de espera de cualquier area de las empresas, tratando de reducir mas el
tiempo en el proceso de datos del sistema de cualquier accion que el
usuario sugiera a cada area, ya que esto ayudaria bastante a la mejor

coordinacién de las distintas areas de la empresa.

Por altimo, seria adaptar los sistemas a mejorar la optimizacion de proceso
de filtros con relacion a registros con otros modulos lo cual esto ayudaria a
la mejor facilidad de adaptacion de uso al usuario y asi tener mejor claridad

sus tomas de decisiones.
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Glosario

Base de datos

Una base de es un conjunto de datos pertenecientes a un mismo contexto
y almacenados sistematicamente para su posterior uso. Es decir, es un
Almacén, capaz de soportar gran cantidad de datos, que hace facil la

busqueda de informacion y la manipulacion.

Control de datos

Es un Lenguaje de control de datos proporcionado por el sistema gestor
de base de datos, que incluyen comandos y sentencias SQL, que permiten
al administrador controlar el acceso a los datos contenidos en la base de

datos que nos da la facilidad de controlar, acceder y modificar los datos.

Sistema

Un sistema es un conjunto de partes o elementos organizados vy

relacionados que interactian entre si para lograr un objetivo.

Formularios

Un formulario es un documento, ya sea fisico o digital, disefiado con el
propésito de que el usuario introduzca datos estructurados (nombre,
apellidos, direccion, etc.) en las zonas del documento destinadas a ese

propésito, para ser almacenados y procesados posteriormente.

Interfaz de disefio

El dialogo entre el usuario y el sistema informatico debe ser lo mas sencillo
posible donde debe proveerle los recursos necesarios para el proceso y

obtencion de la informacion de control buscada en la interfaz. La interface
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es el elemento clave de comunicacion o aspecto fundamental de disefio y

presentacion de los contenidos.

Usuario

Es un individuo que utiliza una computadora, sistema operativo, servicio o
cualquier sistema, ademas se utiliza para clasificar a diferentes privilegios,
permisos a los que tiene acceso un usuario 0 grupo de usuario, para
interactuar o ejecutar con el ordenador y con los programas instalados en

este.

Tecnologia

Es el conjunto de conocimientos técnicos, ordenados cientificamente, que
permiten disefar, crear bienes y servicios que facilitan la adaptacion al
medio ambiente como también satisfacer tanto las necesidades esenciales

como los deseos de las personas.

Lenguaje de programacién

Un lenguaje de programacién es un lenguaje de algoritmos especificos de
orden o control, disefiado para expresar procesos que pueden ser llevados
a cabo por maquinas como las computadoras.

Tecnologia de Informacién

El conjunto de procesos y productos derivados de las nuevas herramientas
(hardware y software), soportes de la informacion, canales de

comunicacién relacionados con el almacenamiento, procesamiento y

transmision digitalizados de la informacion.
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Metodologia

Una metodologia es el conjunto de métodos por los cuales se regira una

investigacion cientifica.

Software

Es un ingrediente indispensable para el funcionamiento del computador.
Esta formado por una serie de instrucciones y datos, que permiten
aprovechar todos los recursos que el computador tiene, de manera que
pueda resolver gran cantidad de problemas.

Control de ventas

El control de ventas comprende la estructura, las politicas, el plan de
organizacién, el conjunto de meétodos, procedimientos de la empresa
dirigidos a asegurar la maximizacion y optimizacion del control

administrativo de registros de ventas.

Software

Es un elemento importante y basico para el 6ptimo funcionamiento del
computador. Esta formado por una serie de instrucciones como también
datos, que permiten aprovechar todos los recursos que el computador
tiene, de manera que pueda resolver gran cantidad de problemas.

Aplicacion

Programa informatico disefiado para facilitar al usuario la realizacion de un
determinado tipo de trabajo. Posee ciertas caracteristicas que la diferencia
de un sistema operativo (que hace funcionar al ordenador), de una utilidad

(que realiza tareas de mantenimiento o de uso general).
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Programacion

En informética, es escribir el codigo fuente de un programa, es decir
escribir una secuencia de instrucciones que indican al hardware de un
ordenador, operaciones que debe realizar con los datos dados. Los
programas estan incorporados al software, pero también al hardware como

por ejemplo a una PC (sistema operativo).

Implementacion

Es la realizacion de una aplicacién, o la ejecucion de un plan, idea, modelo
cientifico, disefio, especificacion, estandar, algoritmo o politica de cédigos.
En ciencias de la computacién, una implementacion es la realizacion de
una especificacion técnica o algoritmos como un programa, componente

software u otro sistema de coémputo inteligente.
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Anexo B1l: Encuesta 01 - Modelo de encuestas utilizadas: (preguntas
abiertas y/o cerradas)

Fecha: 22/03/2014 | Duracion: 1 |de: 5:00 pm
hora a: 6:00 pm
Entrevistado: -Rene Nro. de 1
Verastegui cuestionario:
Basilio
Telefono:9860
99973

Realizada por : Llanos Basilio, Cristhian
Balcazar Linares, Robert Arturo

Temas tratados:

<Procesos de compras, ventas, distribucion>
<Toma de decisiones>
1, <Jmplementacion de sistemas de informacioén>

1. ¢ Trabaja usted con sistemas de informacion actuales?

Si No

L [

2. ¢Qué puesto o cargo ocupa usted en la empresa?

Director General
Gerente
Subgerente
Coordinador
Jefe de Area
Supervisor
Empleado

Ood|cymjo

3. Qué tanto usted influye en la toma de decisiones de la
empresa?

Bastante
Regular
Poco
Nada

Ljoi|m
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4. ¢Cual es el producto que mas venden a los clientes?

Dentro de los productos que ofrecemos que mas demanda
tiene son las Balanzas de Piso - Bench Mark TM HDP - 2000
KG, ya que lo utilizan principalmente los vendedores de

mercado.

5. ¢En el proceso de venta la actividad como el registro de
las ventas por ser lento y no sistematizado le perjudica
bastante a la empresa?

Si nos perjudica bastante ya que no contamos con un sistema
de ventas el cual te permite optimizar el proceso de registrar y

obtener reportes personalizados en corto tiempo.

6. ¢Cree usted que la empresa debe ser eficaz al finalizar el
proceso facturacion?

Claro por qué el proceso de facturacion al realizar una venta
es de forma fisica y muy tediosa ya que quita bastante tiempo

e incbmoda un poco a los clientes.

7. ¢Qué tan complicado es el proceso de compras dentro de
la empresa?

Es un proceso muy largo ya que el técnico de produccion
realiza un documento de requerimientos de forma fisica y este

le entrega al &rea de logistica.

Paso siguiente el encargado del area de logistica verifica el
stock de almacén y si no cuentan con los materiales en

almacén se realiza una orden de compra.
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Todas estas actividades que se realiza son muy lentas y
tediosas ya que todo se realiza de forma fisica y no

sistematizada.

¢Cree usted que los técnicos de produccién deben
mejorar en la capacitacion a los clientes a manipular
mejor el producto de pesaje?

Claro ya que nosotros ofrecemos un servicio especial
después de la venta en la cual se le brinda capacitaciones

constantes a los clientes por parte de los técnicos de soporte.
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Anexo B2: Encu

esta 02 - Modelo de Entrevistas

Fecha: 16/04/2014 Duracion: 45 | de: 5:00 pm
minutos a: 5:45 pm
Entrevistado(s): |-Rene Nro. de |1
Verastegui entrevista:
Basilio
Telefono:98609
9973

Realizada por : Llanos Basilio, Cristhian

Balcazar Linares, Robert Arturo

Temas

tratados:

<Procesos de compras, ventas, distribucion>
<Toma de decisiones>
<Implementacion de sistemas de informacién>

1.

¢, Cudl es el tipo de informacion que maneja?

El tipo de informacion que maneja la empresa son datos de

clientes, compras, ventas, reportes y proveedores.

. ¢Cual es el tipo de programa o software que maneja para

este tipo de informacion?

Para poder acceder o ver todos los tipos de informacion
segun se requiera como clientes, compras, ventas, reportes y
proveedores utilizan el programa de Microsoft Excel 2010
donde se guardara cualquier tipo de modificacion vy
actualizacion de cualquier dato segun se quiera reportar o

saber.

SActualmente control de dicha

informacién?

como registra el
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La empresa lleva el control de informacion mediante el
programa Microsoft Excel filtrando los datos con la
herramienta de tablas dinamicas para asi obtener reportes

personalizados lo cual es un proceso largo y tedioso.

(Al momento de registrar dicha informacion, se le ha
presentado alguna dificultad?

Si, al momento de actualizar la informacion o los registros ya
sea de cual tipo, el proceso de este es lento, también ocurre
en varias ocasiones la duplicidad de datos al momento de

registrar por parte del personal.

¢Cuanto tiempo estima que invierte usted para
administrar toda esa informacion?

Aproximadamente tenemos que esperar una hora para poder
conseguir los reportes personalizados que realiza cada

personal en los proceso de compras, ventas, control de stock.

¢,Cuantas personas utilizarian el programa?

e 3 Vendedores
e 1 Logistico
e 1 Gerente

¢, Qué problemas se presentan en la actividad diaria de la
empresa?

Una lentitud en el proceso de informacién de datos y la

atencion lenta al cliente.

¢ Qué decision tomaria la empresa en caso de que el
cliente quiera un producto que no esta en el mercado?

Se le explicaria al cliente darnos tomar un determinado plazo
para obtener los materiales y pedir los requisitos para ver si
es posible comenzar la produccion.
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ANEXO C1:

ENTREVISTA 01

RESPONSABLES Y FECHAS

PLAN DE

IMPLEMENTACION CON

NOMBRE DEL PROYECTO:
SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA,
PRODUCCION Y VENTA (TECNIREX)

PLAN DE IMPLEMENTACION:
SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA,
PRODUCCION Y VENTA (TECNIREX)

CODIGO: Version: 1.0 Fecha de emision: Pag.
Nro. | Actividad Duracion | Inicio Fin Responsable
1 Elaborar plan 1dia 01/10/14 01/10/14 CRISTHIAN
LLANOS BASILIO
2 Preparar entorno 2 dias 02/10/14 03/10/14 BALCAZAR
LINARES ROBERT
3 Instalacion del sistema 1 dia 03/10/14 03/10/14 BALCAZAR
LINARES ROBERT
4 Acta de carga de data 1 dias 03/10/14 03/10/14 CRISTHIAN
inicial LLANOS BASILIO
5 Capacitacién usuarios 1 dias 03/10/14 03/10/14 BALCAZAR
LINARES ROBERT
6 Acta de conformidad de | 1 dia 03/10/14 03/10/14 BALCAZAR
7 Acta de conformidad de 1 dias 15/10/14 15/10/14 BALCAZAR
implementacion real. LINARES ROBERT
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ANEXO C2: ENTREVISTA 02 - ACTA DE CONFORMIDAD DE CARGA DE
DATA INICIAL EN PRODUCCION

DOCUMENTO ACTA DE CONFORMIDAD DE CARGA DE DATA INICIAL EN PRODUCCION
IMPLEMENTACION DE UN SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA, PRODUCCION Y VENTA
CNIR
TEMA: (TE )
ELABORADO POR: TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.L.R.L. RUC: 20513920432

Acta de Conformidad

Asunto: Conformidad de pruebas realizadas con data real del mes de octubre.

Fecha 15 Octubre de 2014 [Hora [06:00 PM
Area Solicitante Gerente
Responsables Rene Verastegui B.

Se realizaron las pruebas para comprobar la correccion para poder Anular una Venta frente a cualquier problema que se

" ecniresn

a. Se anadio restricciones para no poder realizar una venta sin que se haya pasado por el proceso de compray
produccion.

4. Se adjunta los reportes de Compra y Venta del Mes de Octubre utilizados en la realizacion de carga de Datos.

5. Seadjunta reporte de datos de Clientes, Proveedores, Materiales/Componentes, Trabajadores del Negocio.
La ejecucion de este aplicativo impactara en el proceso de compra, produccion y venta/facturacion.

Appeoiratiorses
Jefe del Area | Area Solicitante |Usuarlo del Sistema Area de Sistemas
Wl RosariotbamaS:
Descripciiptobacién 15-10-2014 15-10-2014 15-10-2014
Firmas
Nombre Rene Verastegui B. Rosario Ibarra S. Cristhian Llanos Basilio / Robert
1. Configuraciongs Realizadas en la Aplicacion|en el Modulo de Compra Balcazar Linares
Carga de Daios de Articulos: Laracterlstlcjis, Precios. Analista Responsable / Técnico
2. Configuraciopes Realizaglaraitda Aplicacidn en el ModdmitésRradoccion Programador
Carga de Datos de Equipos: Articulos que conforma cada Equipo, Precios.

vnninmas Danlizadaa am la Anlianaile am al Madola da Vanka

a2 Dt H H LY}
9. UUIIIIguIG\iIUIICb nedaliZauas il la ApILaciull €11 €1 Vibuuliv uc velua

Fecha: 10/11/14 Version : 1.0 Responsables: Cristhian Llanos Basilio / Robert
Balcazar Linares
Preparado por: Rosario Ibarra-Rene Verastegui

Area Solicitante: Gerencia Paginalde 1

Anexo D1: Documentacién de Entrada — Formatos, listados

Proforma de Celdas de Carga - Realizado por el Proveedor: ANYLOAD

TRANSDUCER CO.LTD.
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ANYLOAD

ANYLOAD TRANSDUCER CO. LTD

2102, 6394 Greenwood Street

BURNARY, B.C. VSA 1X8 CANADA

Phono {604) 420-2130 . Fax 1-886.612-2008
Ssles: Karin Shen

Bill to:

Deda Fuamanfacpa Ship to:
TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJEELRL
JR.JUSTO ARIAS ARANGUEZ N* 373 URB. VILLA 50U

LOS OUVOS, Uma, Paru

Phona! +51 1 G2B.766), 537 7487

omnpd: tocn - L in Tipd ooem

Business No.: 861936078

Proforma Invoice

PN 1211238
Date:  Nowrser 23, 2012

Dotia Huamaniauge
TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJEE IR L.
SR ETO ASAS ARANGUEZ N' 375 USE. VILLA 800

LOS QUVOS, Lima. Pery
Prose +51 1 523.7653. 537 7427
emot acnigeaynghticy figmail com

Item = DESCRITTY ON QY. I UNIT PRICE ILSSDY AMOUNTIUSIN
105LSMT-50kg | load cel. single point. stainiess steal Slpes | 0] =<00| € £95.00
Shipping (OHL Fom Anfioad China %o Peny) £ 255.00
transactcn cost & 15.00
Total _ § 775.00
Anyload Bank Account
BANK SWIFT CODE CIBCCATT
BANK ADDRESS cIiBC
554-5TH STREET
NEW WESTMINSTER, BC. CANADA
V3L 385
BANK TRANSIT NUMBER 00520
BANK ACCOUNT NUMBER 00520-02-05910
NAME OF ACCOUNT HOLDER ANYLOAD TRANSDUCER CO. LTD.
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Anexo D2: Orden de Compra Juegos de Z6calos de Pesas Patrén —
Realizado por TECNIPESA para el Proveedor: - Avil Service S.A.
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Anexo D3: Registro de Compras del mes de Marzo 2014 — Realizado por TECNIPESA

Formato 8.1 - Registro de Compras

Periodo: MARZO 2014 =
RUC: "20512920432 El:“ ':?F ?ﬂ
Razon Social: TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE -
Expresado en: SOLES
NUMERQ FECHA DE COMPROBANTE DE PAGO INFORMACION DEL ADQUISICIONES GRAVADAS ADQUISICIONES GRAVADAS ADQUISICIONES GRAVADAS

CORRELATIVO | EMISIONDEL | FECHA 0 DOCUMENTO PROVEEDOR DESTINADAS A OPERACIONES DESTINADAS A OPERACIQHNES DESTINADAS A OPERACIONES

DELREGISTROO |COMPROBANTE|  DE Afio DOC. IDENTIDAD APELLIDOS Y NOMBRES, GRAVADAS Y/O DEEXPORTACION |  GRAVADAS Y/ DEEXPORTACION NO GRAVADAS

CODIGOUNICO | DEPAGD | VMTO |TIPO| SERIE | DUA | NUMERO DENOMINACION Y A OPERACIONES NO GRAVADAS

DELA OPERACION | 0 DOCUMENTO 0Ds! TIPO|  HUMERD 0RAZONSOCIAL BASE BASE BASE
IMPONIBLE 16V IMPONIBLE 16V IMPONIBLE 16V

SUBDIARIO : 11 REGISTRO COMPRAS LOCALES - VTAS GRAVADAS
11030001 01/03/2014 2 = "2005136 = T0511995028  GAZEL PERUSAC 29.66 5.34 0.00 0.00 0.00 0.00
11030002 01/03/201% "2 AAFOD000781 6 '20545547296  INVERSIONESIH EXCELENCIASAC 19.49 351 0.00 0.00 0.00 0.00
11030003 02/03/2014 o1 ooz M55 = "0516430447  CORPORACION L&MARINAIMPORT SAC 5.90 160 0.00 0.00 0.00 0.00
11030004 01/03/201% "2 "oos "95767 % 0502783441 TIMPUY LOMOSAC 70.47 1268 0.00 0.00 0.00 0.00
11030005 01/03/2014 "2 12014106093 5 20371326727 ESTACION DESERVICIOS GRIFD MASTER SRL 42.37 763 0.00 0.00 0.00 0.00
11030006 02/03/2014 "2 o1 "182973 % "0511958769  PIZZERIAEL MONDSAC 202.20 36.40 0.00 0.00 0.00 0.00
11030007 05/03/2014 "2 Tooe "ag412 %= Th0536313135  BACTHORSAC 63.64 1236 0.00 0.00 0.00 0.00
11030008 06/03/2014 1 o0 "os398 "= "20106897914  NEXTEL DELPERUSA 11.85 2.13 0.00 0.00 0.00 0.00
11030009 06/03/2014 1 ooz M24755 % Toerszozeso  ESTELSAC 169.49 3051 0.00 0.00 0.00 0.00
11030010 04/03/2014 o1 oos "s0857 = "0493089570  ESTACDESERVICIOSHYASAL. 70.34 1266 0.00 0.00 0.00 0.00
11030011 04/03/2014 "2 %os f13107 % "0512081372  INEGOCIACION KIDSAC 183.90 33.10 0.00 0.00 0.00 0.00
11030012 07/03/2014 2 Mo Mosas1s 5 0516335282 CONSORCIOE INVERSIONES SALOMON SCRL £7.80 1220 0.00 0.00 0.00 0.00
11030013 05/03/201% 72 "oz "26180 % "0537464543  DEVIANDESSAL. 4.32 078 0.00 0.00 0.00 0.00
11030014 01/03/2014 2 Yoo "e56481 = '0537464543  DEVIANDESSAC. 432 078 0.00 0.00 0.00 0.00
11030015 05/03/2014 1 751 "e3e3e % "0523621212  LINEAAMARILLASAC. 3.39 061 0.00 0.00 0.00 0.00
11030016 06/03/2014 1 Tes2 "20881 % 0523621212 LINEAAMARILLASAC. 3.33 0.61 0.00 0.00 0.00 0.00
11030017 05/03/201% "2 "bos "1397 & 0436255171  CORPORACION RIO BRANCOS.A 127.13 2288 0.00 0.00 0.00 0.00
11020012 01/03/2014 72 Mot Moo1seo & M0525166415  MULTISERVICIOS ECOGAS S.ALC. 127.12 2228 0.00 0.00 0.00 0.00
11030019 05/03/2014 2 Yooz "z34103 = '0537464543  DEVIANDESSAC. 432 078 0.00 0.00 0.00 0.00
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Documentacion de Salida — Reportes, consultas.

Anexo D4: Cotizaciéon para la Venta de una Balanza Electrénica de 30
kg — Realizado por TECNIPESA

I TECNIPESA
TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.1.R.L.

COTIZACION: 2014-0003-000216

Lo Dihecrs, 28 e PMarro de 2004,

Sefior=s : PROCESADDRA CAMPD VERDE SAC,

R s 2O549TH656E

Abemncicn = Imeg. Juan Taka Guermero

Dir=ccion £ Car. La Macarena 5/M Fnd. B Sol (Parceia 115355 pasando cerro R cubebra) Limsa - Huasal
Celular = FSOE TGS

E-mail 1 jwan. taba o repocampoyverd s, com.pe

Estimados sefcres:
For medio de la presenbs nos e grato ootizarkess b s rrie:

i 02 BALANTS ELECTRCMECH USEASS00  USEES.00  UISEE00.00

Capacidad: 30kg © 5G

Cada una de I balanzas esbd oom puesho

W’:

G Tndicadar de pese

Manca : TAHOILLA, '
Modeia I TT !
Material . MBS -

01 Platalorma de pesaje
Medidas: 40 = 50 om

Estruciura fabricada tuba cusdradc,
bamd=ia &n matenal aceno imowidabde.
Enclurges Padectnl an aosns moaddalbbla

01 Cedda de Carga
Capacidad: Elkg
Material: Akimimio
PAOMEDA | WALCH DE WENTA | LiG.W. | IMPORTE TOTAL
DOLARES B800.00 144.00 S3-3.. 000

dr. Jumto Arias Arsgueex - 3T3
Urk. Willa Scd - Los Ovos

Tel (O1)528-TES3

L e T S e
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Anexo D5: Cotizacion para la Venta de una Balanza Electronica a
Prueba de Agua — Realizado por: TECNIPESA

I TECNIPESA
TECAOLOGIA INTEGRAL DE PEFAJE E.1.R.L.

COTIZACION: 2014-0003-000159

Lioes COhee, 1.2 o Marso o SO0,

Cefores - IMVERSIONES PRISCO SAC
AfEncicn = Sr Cristian Caronada

[Hrecoacn Lima

Miexted S s L e ]

E-rmazil - prorpnaccdlipnscn, oM s

Estimadcs seficores:
For madio de la presenta nos a5 gratn ootizarkes 1o sgienis:

01 o EALANTA FLECTRONICS & PRUEESA DE L5S5217.00 104 US511, 718,00
AL

+  Prabeccdnc 1P 68

«  Pantala: LCDYLED, Doble DiEplay

+  Batera recangable de 4.34H,

*  Cangadior de baberia recangabbe

«  Batera: ahorro del ulirapovesr de
A0 horas uso conbirwa

# Cubierts: Aceo inocdable

+  Tamana de la cubierta 2019%om

MOMEDA | WVALOR DEVENTA LGN | IMPORTE TOTAL
DOLARES 11, 7F1i&.00 2,109.24 13,827.24

FORMA DE PRSD - A tratar
ENTREGA : 6 a ¥ Samanas después de haber recibido ba O C
VALIDES : 10 Dias de Ofarta.

dr. bumts Ariss Arsgueer - 373
Urk. Willa Scl - Los Oivons
Tel (01)528-TE53

e E R crapeE e . oL e
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Anexo D6: Cotizacion para la Venta de un Sensor Magnético Perimetral
— Realizado por: TECNIPESA

I TECMIPESA
TECAOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.I.R.L.

COTIZACTION: 2014-0004-000245

Las Qlvos, 10 de Al ded 2014,

Lefiores - COFG INVESTEMENT S.AC

ATENCICn Sr. Marco Huaymata

DHrecricn Amador Marino Reyna N® 3068 - San ksidro - Lima
Mt EFE R

E-mal = mamo, huymate fofopery.com

Estimados sefores:
For madio de la presenta nos es grabo cotizarkss o siguienia;

Crre [ cant ]~ =~ oescaircion | Funm | osoro | Totas |
o1 of SENSOR MAGHETICD PERIMETRAL US£330.00 10% LIS$297.00
Consta de:
= EMGonReceDin.

= Moddoo 15455
= aokaje: 230k

MONEDA WALOR WENTA IGY 18% PRECIO WENTA
DOLARES 297 .01 53.46 350.96

COMDICTON GENMERAL DEWVENTA:

FOEMA DE PAG0 = Factura 30 Dias.
EMNTREGA - inmediata
WaLIDE? DFERTA - 10 dias

dr. Jumits Arizs Arsgueex - 3T
Urk. Willa Sci - Los Ofvos
Tel (01528 TES3

A, LS AT L C T
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Anexo D7: Factura de Servicio de Calibracion y Ajuste de Balanza de

& Robles Cabezas Alejandrina Doris Tell-330-2202 / 824°0298 RLU.C. 10424128177 Serie 001 DEL 004201 AL 005200 Aut. N° 9530006023 1.

Grap

(o]

Plataforma Produce — Realizado por: TECNIPESA

TECNIPESA R.U.C. 20513920432

Soluciones y exactitud en pesaje

TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.IL.R.L.
VENTAS Y SERVICIOS DE EQUIPOS ELECTRONICOS, INDUSTRIALES,
SOFTWARE, INSTRUMENTACION Y AUTOMATIZACION :

Jr. Justo Arias Aranguez N° 373 Urb. Villa Sol - Los Olivos - Lima
Telefax: 528-7653 / 528-5715 Nextel: 404*4229 Cel.: 994-044-227 001 ” O 0 0 4 7 8 8
-

Email: tecnipesa@gmail.com / www.tecnipesa.com.pe

INVERSIONES PRISCO SAC

Sefor(es):

Direccign: AV SAN MARTIN NRO. 822 SAN ANDRES - PISCO - ICA Guia N°:

R.U.C.: i Orden de Compra SANNNZTZA
Lima, ....19.. de....QCTUBRE del 20.....13 Cond. De Pago: QTROS

DESCRIPCION

1 1 SERVICIO DE CALIBRACION Y AJUSTE $ 180.00 $ 180.00
DE BALANZA DE PLATAFORMA PRODUCE

CONSTA DE :

NIVELACION MECANICA Y ELECTRICA DE PLATAFORMA
AJUSTE EN PUNTOS SECCIONALES

PRUEBAS DE LINEALIDAD

PRUEBAS DE EXCENTRICIDAD

PRUEBAS DE REPETIBILIDAD

SERVICIO INCLUYE.
CONSTANCIA DE CALUBRACION, INSTALACION Y
PUESTA EN MARCHA EN PLANTA.

2 1 SERVICIO DE CERTIFICACION DE BALANZAS $ 400.20 $ 400.20
PLATAFORMA POR EMPRESA ACREDITA - INDECOPI.

Q[
C

Operacion Sujeta al SPOT
Cuenta de Detraccicn
NSO54-9222

7)

N

[ Son: SEISCIENTOS OCHENTA Y CUATRO CON 64/100 DOLARES AMERICANOS ] SUB-TOTAL $ 520.20
( Cheque N° Banco Ve°B® Cliente L.G.V %18| ¢ 104.44
L ¥ .
CANCELADO L TOTAL $ 684 64
Lims, de. B0 A By . TECNOLOGIA iNTEGRAL DE PESAJE EIRL ™

ADQUIRENTE O USUARIO
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Anexo D8: Orden de Compra de Balanza Electrénica a Prueba de Agua
— Realizado por el Cliente: Inversiones Prisco S.A.C.

/,—-—'—‘ﬁ ORDEN DE COMPRA M PS00012645 Fag 1 da
-\._____._,.'"(- Prosvessdor FOaiisa T8 HTEIAAL OF FELLIE BLA L . .
Cirscclare Lilis OO A ACPDE Cell b DFTO O R = B Beri c FMPTE RS [ TR LEGETES PER

L T i
[ ——— M 20F- VG003 Telubzrea: -
LICE R T Wandedor ““""m"“‘-‘%ﬁ_llﬂﬂ T

pepai A P ARS
%mh'{jﬂr‘ Mhmhlmh-.hﬂ- PR |
Conigtey

L
F. g | 300 RIS SN R A

B 3 e
m-DIJH 1'-F':'"'I'ill"-r.-E_n_.A.-.l WSO WD LA VR DO
L L

bW LR R e
il 8 Pl L 0 L Do P S ea w0 @b shedle: e i o PR e

T Fezaa owriaheed Peschs D Imipoame
Cadige e pct e fars, Ump  Estrega L ladriar VesTia
pEa0E B Bl Ak CLE CTADR LA & PEiiils, O &l WIOE LD B0 SHWF  mimesol PEA MGiid [0 ] 12550 [T ] (kLT
=]

2 RN OB MBRCE, MEICRLE FREITECIIOH B
PRRTELLA: LODVUED, DORE (M5FLAE OAT AECARGRELE D
4 anH RZERD eCo. Tasiabes D Le O kmn=T s, Sznredin

Dtasrescitn: GRS DE ACTIVEE RUEWCE FTA, SEVOOHEERRS OT PEliesds WELmAKD wiLLyY Sk Tetal: wriem
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Anexo D9: Orden de Compra Sensor TX/RX — Realizado por el Cliente:

Pesquera Hayduk S.A.

HAYDUK

Frapera ik =5
KLU 3013 a5 e T

Ay, Nl Ollgpam 300 kb 701 Uebsaeesoren Haoms Tyvbsr
Sanvagedo Srcn
Tl 31135593 Fas: F11314G1

Orden de Compra

S 2L DR 0 Bl A CTENTTE BE RETESCION (RS, 00T D=0 T

Fag |

e T [ e | LT ¢ e mbd Lt e it ] Yardde: TFFFFFFED
e - . gl -l hH L1 -illl:- I-lur\-n_h [ E'\:l 3
Doreadiés: | TR ILETG ARLAs: aRAaGLES RO URE bl il (B ] £ Pign Fodnin i = i
RO S LS S LA L i sunmebe. Do npras @
Toiclzer: SLTREED [Fa: | E-rrait
L cniscio:
[E T e T ) IHrex ek de Errogs
HIDI Aaws CESHOT - Av, Saras Rlaing ,, 5™ CALETA CHSHIT

|Pon. Maicrml  Descminaciin

Cidpedigo LM P bl “aler nees F.Enirega |
0 ThsEie SERSOR TR 0 80 HiLGsS 33 4+ U 45300 (R k]
10123557/ S0
AR TEFT AL 1A% (01
DESCUESTO E L]
([l Ea A% a0
FRECTO TS AL EREEE ]

CHBEIRY A CTON N S

ahefarks on aged s Jesdsa Calle Aswniode F

e i bt Ok il PECS AL

Dbk W= 858 Corcmka ol e, enwe becivadra 8 03 ok T Asen kbs Argens e de Lma

& prebade por

Agrabads e

L3100 15 BS-J 107

Lo Gals e M s o eliomr Ta doreeokn o o ga & ek sy soorpatoeds por b oopis Desdmpre. Sura  Trasss=rasn
] pawors do la prosand Cvden e Ooapi b Vigeod on o Das A Rormskin v Todd ard. cammdid b recosa i pars < fooea o | pa g camoapond ars
La ke e Campn dabsl sar prasrateds fards oo b Faoners v b Gl de Ramdials

Fooesl o la Fimrmis o vuls Lo dis 1 ol cheigm e do- sl ropais b owvs eleia
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Anexo D10: Registro de Ventas del mes de Marzo 2014 — Realizado por: TECNIPESA

REGISTRO DE VENTAS MARZO 2014

04-mar

05-mar

25322

001-0005253 4500122704 | 001-0004259

001-0005261 |54 TPA-2014 | 001-0005119

20224748711

20254051021

CORPORACION PESQUERA INCA S.A.C.C

TECNOLOGIA Y PROCESOS ALIMENTARIC

01 CELDA DE CARGA TIPO § MARCA: ANYLOAD

02 BALANZA A PRUEBA DE AGUA (MARCA : 5U

1,488.92

1,520.38

03-mar F | 1457 | 001-0005252 |4500118579 20224748711 |CORPORACION PESQUERA INCA S.A.C. €101 PROGRAMA DE MANTENIMIENTO TOLVAS 2 137.87| 2.801 386,18 TECNIPESA

03-mar F | 1457 | 001-0005253 |4500118579 20224748711 |CORPORACION PESQUERA INCA 5.A.C. C101 PROGRAMA DE MANTENIMIENTO TOLVAS 2 137.87| 2.801 386,18 TECNIPESA

03-mar F | 1457 | 001-0005254 (4500118579 20224748711 |CORPORACION PESQUERA INCA 5.A.C. C101 PROGRAMA DE MANTENIMIENTO TOLVAS 2 137.87| 2.801 386,18 TECNIPESA

03-mar F |25066| 001-0005256 4530008316 20136222725 |AGRICOLA HOJA REDONDA 5.A. 01 SERVICIO DE MANTENIMIENTO A BALANZA [ 524,36 2.801 1,468.75| TECNIPESA

03-mar F |25080| 001-0005257 |001-2032474 | 001-0005116 | 20452614767 |LA CALERA S.A.C. 01 SERVICIO DE MANTENIMIENTO DE MAQUINA 63.32) 2.801 177.35| TECNIPESA

03-mar F |25080| 001-0005258 |001-2032475 | 001-0005116 | 20452614767 |LA CALERA S.A.C. 01 SERVICIO DE MANTENIMIENTO DE MAQUIN 63.32) 2.801 177.35| TECNIPESA
4

TECNIPESA

ANDRES

06-mar

001-0005262 |024-0001396

20278366004

PESQUERA CENTINELA 5.A.C.

01 SERVICIO DE MANTENIMIENTO ¥ REPARACIO

1,903.10

TECNIPESA

10-mar F|25256| O01-0005267 |4500140568 20100154308 |SAN FERNANDO 5A 01 SERVICIO DE INSTALACION DE SOFWARE DE H 94400 2.803 2,646.03 ANDRES

10-mar F |25092| ppi1-D005268 |COT-20M-0003-00p1-0005123 20508996919 |LOS MOLINOS DEL MARQUES SR.L. 01 COMECTOR RECTO PARA CELDA DIGITAL (MAI 212.40| 2.803 595.36| TECNIPESA
11-mar F |25075| 001-0005263 |001-2014 20381334466 |IMPORTADORA DE CEREALES S5.A.C 01 MANTENIMIENTO DE BALANZA DE CAMIONE 213.90| 2.805 600.00) TECNIPESA
11-mar F |25078| 001-0005270 |LM00001359 | 001-0005124 20517834255 |INVERSIONES PRISCO SAC 20 BALANZAS ELECTRONICAS MARCA : TECNIP 4,720.00| 2.805 13,239.60| TECNIPESA
11-mar F |25068| 001-0005271 |4500072149 001-0005092 |20136165667 |PESQUERA HAYDUK S.A. 01 SERVICIO DE REPARACION DE BALANZA N20 378.07| 2.805 1,060.49| TECNIPESA
11-mar F |25093| 001-0005272 |4510014271 001-0005125 | 20136222725 |AGRICOLA HOJA REDONDA 5.A. 01 INDICADOR DE PESO (MARCA : R.L.W.5MOL 2,242.94| 2.805 6,291.46| TECNIPESA
11-mar F|25076| 001-0005273 20509897043 |INVERSIONES MAMAY E.LR.L. 01 SERVICIO DE REINSTALACION DE PRDGR.AM;{ 176.81| 2.805 495,95 TECNIPESA




Anexo D11: Registro de Ventas del mes de Marzo 2014 — Realizado por: TECNIPESA

S TECNIPESA

RESUMEN DE VENTAS 2014

DOLARES SOLES
SUB-TOTAL §. IGY 18% TOTAL §. SUB-TOTAL §1. IGY 18% TOTAL S/,
ENERD £ 56,034.62 $ 10,0703 $ 66,131.65 £1.157,516.72 £1.28,553.01 £1.155,563.75
FEBRE § 45,355.04 § 545245 § 55,410,435 1. 150,012,867 8. 23,402.32 5. 153,415.15
MARZL $ 45,067.07 § 5,112.07 § 53,173.14 £1. 126,600,965 1. 2215815 0. 149,583.14
ABRIL £ 3,105.31 £ 1,658.96 §10,744.26 &1, 2555174 £1. 4,604.71 5. 50,156.45
MATOD § 0.00 $ 0.00 $ 0.00 £1. 000 £ 0,00 &1, 0.0
JUNID § 0.00 $ 0.00 $ 0.00 £1. 000 £ 0,00 &1, 0.0
JULID § 0.00 $ 0.00 $ 0.00 £1. 000 £ 0,00 &1, 0.0
AGODET § 0.00 $ 0.00 $ 0.00 £1. 000 £ 0,00 &1, 0.0
ZETIEM § 0.00 $ 0.00 $ 0.00 £1. 000 £ 0,00 &1, 0.0
OCTUB £ 0.00 £ 0.00 £ 0.00 &0, 0000 &1, 0,00 &1, 0L
NOYIE § 0.00 $ 0.00 $ 0.00 £1. 000 £ 0,00 &1, 0.0
DICIE § 0.00 $ 0.00 § 0.00 £1. 0,00 £1. 0,00 £1. 000
ACUMI $157,225.03 | $ 28,300.50| #185.525.53|5). 433.712.28| 5i. 73, 148.22| 5l 518,860.50
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Anexo D12: Proyect Charter - ACTA DE IMPLANTACION DE
CONSTITUCION DEL PROYECTO

ACTA DE CONSTITUCION DEL PROYECTO (Proyect Charter)

Autorizacion del Proyecto

Gerente del Proyecto

BALCAZAR LINARER ROBERT ARTURO

LLANOS BASILIO CRISTHIAN

Fecha de Inicio

23/08/13

Fecha de Fin

10/12/2014

Patrocinador

TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.I.R.L.

Nivel de Autoridad

Poder sobre decisiones de Contratacion

INFORMACION DEL PROYECTO

Que es el Proyecto

IMPLEMENTACION DE UN SISTEMA DE CONTROL EN LA EMPRESA TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.I.R.L.

Para que es el Proyecto

PARA OPTIMIZAR LOS PROCESOS DE COMPRAS Y VENTAS EN LA EMPRESA

Entregables

Demos (Avances de la aplicacion)
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REQUERIMIENTOS

Seccion de Mantenimiento

RF1 Equipos ensamblados

RF2 Clientes

RF3 Personal

RF4 Proveedor

RF5 Usuario

RF6 Articulos

RF7 Tipo de cambio
Seccion de Reportes:

RF1 Lista de equipos ensamblados
RF2 Lista de clientes

RF3 Lista de articulos

RF4 Lista de proveedores

RF5 Reporte de compras

RF6 Reporte de ventas

Seccion de Produccion
RF1 Producir Equipos Ensamblados
Seccion de Compras
RF1 Compra de materiales e insumos
RF2 Consulta de compras
RF3 Anular compra
Seccion de Ventas
RF1 Generar venta de equipos

RF2 Consulta de ventas
RF3 Anular ventas
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DOCUMENTO ACTA DE CONFORMIDAD DE IMPLEMENTACION REAL DEL SISTEMA

IMPLEMENTACION DE UN SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA, PRODUCCION Y VENTA

PDTECNIPESA |y, (TECNIREX

ELABORADO POR: TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.IR.L. RUC: 20513920432

ANEXO D13: ACTA DE IMPLANTACION DEL SISTEMA 01

Movilidad
. Las aplicaciones de escritorio pueden ser mdviles, mediante Redes Privadas Virtuales (VPNs), o Terminales
Graficos Remotos, que nos permiten dar acceso a la base de datos o equipos de otra oficina central. Sin

tener riesgos de que la red se pueda caer o pueda haber un robo de informacién por web.
nl.\ Aanmandanaina da lknbaviaad ,rlAanmannva Al | HEWN

ACTA DE CONFORMIDAD DE IMPLEMENTACION REAL DEL SISTEMA

Asunto: Conformidad por parte del cliente en el desarrollo e implementacion del sistema

Fecha 15 Octubre de 2014 [Hora [06:00 PM
Area Gerencia
Responsables Rene Verastegui B.

Observaciones

Jefe del Area Usuarlo del Sistema

Administracion Rosario Ibarra S.

Descripcion

1. Se presentaron las propuestas para el desarrollo de un sistema de control tanto para web como para escritorio.
2. Se mostraron las ventajas y desventajas para la implementacion de un sistema en ambas plataformas.

3. Previa coordinacion con el cliente se decidié escoger el desarrollo de un sistema de escritorio por los siguientes
motivos.

Software cliente / servidor:

. Habitualmente las aplicaciones de escritorio son mono puesto o cliente/servidor en red local, de modo que
no es necesario el uso ni la dependencia de internet para trabajar. Esto es de fundamental y vital
importancia para nuestra empresa. Ya que nuestros trabajadores no pueden dejar de trabajar y asi no
descuiden a los clientes.

Mejores tiempos de respuesta.

e  Como consecuencia del mejor aprovechamiento del hardware y software del equipo, se pueden conseguir
unos tiempos de respuesta menores. Esto es algo que puede ser vital segun el caso.

. Habitualmente su ejecucidn no requiere comunicacion con el exterior, sino que se realiza de forma local.
Esto repercute en mayor velocidad de procesamiento.

. Suelen ser mas robustas y estables que las aplicaciones Web.

. Rendimiento: el tiempo de respuesta es muy rapido.

Fecha: 10/11/14 Version: 1.0 Responsables: Cristhian Llanos Basilio / Robert
Balcazar Linares
Area Solicitante: Gerencia Pagina1de 1 Preparado por: Rosario Ibarra-Rene Verastegui

Aprobaciones

Area Solicitante Area de Sistemas
Fechas de
Aprobacién 15-10-2014 15-10-2014 15-10-2014
Firmas
Nombre Rene Verastegui B. Rosario Ibarra S. Cristhian Llanos Basilio / Robert
Balcazar Linares
Analista Responsable / Técnico
Gerente Administrador Programador

221



ANEXO D14: ACTA DE IMPLANTACION DEL SISTEMA 02

—

TECNIPESA

Soluciones y exactitud en pesaje

DOCUMENTO /ACTA DE CONFORMIDAD DE CARGA DE DATA INIGAL EN PRODUCGION
DTECNIPESA [Tema: ACION DE U DE CONTROL DE COMPRA, PRODUCCION Y VENTA
(TECNVIREX)
ELABORADO POR: TECNOLC DEPESAJEELR.L RUC: 20513920432

Acta de Conformidad
Asunto: Conformidad de pruebas realizadas con data real del mes de octubre.

Fecha 15 Octubre de 2014 [Hora [06:00 PM
Area Solicitante Gerente

Responsables Rene Verastegui B.

Observaciones
Jefe del Area

[Usuario del Sistema
1. A i |Rosarlo Ibarra S.
Descripcion

1. Configuraciones Realizadas en la Aplicacion en el Modulo de Compra
Carga de Datos de Articulos: Caracteristicas, Precios.

2. Configuraciones Realizadas en la Aplicacion en el Modulo de Produccion
Carga de Datos de Equipos: Articulos que conforma cada Equipo, Precios.

3. Configuraciones Realizadas en la Aplicacion en el Modulo de Venta

a. Se realizaron las pruebas para comprobar la correccion para poder Anular una Venta frente a cualquier
problema que se presente.

b. Se afiadié restricciones para no poder realizar una venta sin que se haya pasado por el proceso de compra y
produccion.

4. Se adjunta los reportes de Compra y Venta del Mes de Octubre utilizados en la realizacion de carga de Datos.

5. Se adjunta reporte de datos de  Clientes, P d Material Trabajad

p It del Negocio,
La ejecucion de este aplicativo impactara en el proceso de compra, produccion y ventalfacturacion.

Aprobaciones
Area Solicitante Area e Sistemas
Fechas de
Aprobacion 15-10-2014 15-10-2014 15-10-2014
Firmas
Nombre Rene Verastegui B, Rosario Ibarra S. Cristhian Llanos Basilio / Robert
Balcazar Linares
Analista Responsable / Téonico
Gerente Administrador Programador
Fecha: 10/111/14 Version : 1.0 Responsables: Cristhian Lianos Basilio / Robert
Balcazar Linares
Area Solicitante: G i Pagina1de 1 Preparado por: Rosario Ibarra-Rene Veraste:

Jr. Justo Arias Aranguez 373 - Lima 39
Telf.: (1) 528-7653
www.tecnipesa.com.pe
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ANEXO E1: ACTA DE CAPACITACION A LOS USUARIOS DEL SISTEMA

NOMBRE DEL PROYECTO:

VENTA (TECNIREX)

SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA, PRODUCCION Y

ACTA DE CAPACITACION:

CARGA DE DATOS CAPACITACION DE USUARIOS EN EL
SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA, PRODUCCION Y
VENTA (TECNIREX)

CODIGO: 000-00010

Version: 1.0

Fecha de emision: 14/11/14 Pag. 1

Dirigida por: Cristhian Llanos Basilio

Fecha: 14/11/14 Acta N°:1

Modulo (tema): Mantenimiento de Datos.

Lugar: Los Olivos, Lima| Duracién: 2 horas

Objetivo: Realizar registros, modificacién y eliminacion de todo tipo datos ingresados al sistema.

Temas tratados: Mantenimiento de Datos (Registrar, Modificar, Eliminar).

e Empleados: Nombre, Apellidos, Cargo, Direccion, Distrito, Departamento, Teléfono.
e Usuarios: Id, Pasword, Restricciones de Acceso.

e Articulos: Categoria, Nombre, Marca, Modelo, Espesor, Longitud, Calidad

e Proveedores: Razén Social, Teléfono, Direccion, Departamento, Ruc, Estado.

e Clientes: Razén Social, Teléfono, Direccion, Departamento, Ruc, Estado, Sector.

Conclusiones y Observaciones:

Para realizar el Registro de un Usuario primero debe ser registrado el Empleado para poder
visualizar el Cargo y definir las restricciones de acceso.
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ANEXO E2: ACTA DE CAPACITACION A LOS USUARIOS DEL SISTEMA

NOMBRE DEL PROYECTO: ACTA DE CAPACITACION:

SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA, PRODUCCION Y REGISTRO DE COMPRAS CAPACITACION DE USUARIOS
VENTA (TECNIREX) EN EL SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA,
PRODUCCION Y VENTA (TECNIREX)

CODIGO: 000-00020 Version: 2.0 Fecha de emision: 15/11/14 Péag. 2
Dirigida por: Cristhian Llanos Basilio Fecha: 15/11/14 Acta N°:2
Modulo (tema): Mantenimiento de Datos. Lugar: Los Olivos, Lima| Duracion: 2 horas

Objetivo: Realizar el registro de una compra en el sistema.

Temas tratados: Registro de una Compra

e Reqgistro de una compra.
e Reporte de compras por fechas.
e Consulta de compra por Proveedor, Articulo.

Conclusiones y Observaciones:

Todo registro de Compra tiene que ser llenado obligatoriamente los campos de Orden de
Compra, Numero de Factura ya que son datos muy importantes para el registro de una Compra.
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ANEXO E3: ACTA DE CAPACITACION A LOS USUARIOS DEL SISTEMA

NOMBRE DEL PROYECTO:

SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA, PRODUCCION Y

ACTA DE CAPACITACION:

REGISTRO DE PRODUCCION CAPACITACION DE

VENTA (TECNIREX) USUARIOS EN EL SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA,
PRODUCCION Y VENTA (TECNIREX)

CODIGO: 000-00030 Version: 3.0 Fecha de emision: 15/11/14 Péag. 3

Dirigida por: Cristhian Llanos Basilio Fecha: 15/11/14 Acta N°:3

Modulo (tema): Mantenimiento de Datos.

Lugar: Los Olivos, Lima| Duracién: 2 horas

Obijetivo: Realizar el registro de un equipo y el proceso de Produccion

Temas tratados: Registro de un Equipo y realizacion del proceso de Produccion.

e Registro de Equipos: Nombre, Caracteristicas, Modelo, Precio, Cédigo.

e Receta: Asignacion de Materiales y Componentes que conforman un Equipo.

e Realizacién del proceso de produccién de un equipo, asignacién de estado de equipo:
Terminado, En produccion.

Conclusiones y Observaciones:

Para realizar el Registro de un Equipo, primero se debe registrar las compras de articulos que
conformar dicho Equipo y asi al registrar el equipo en la receta se actualice automaticamente la
suma de los precios de los articulos por cantidad, para poder saber cuanto se gasto en los
materiales de cada equipo para poder pasar al siguiente proceso de produccion.

225




ANEXO E4: ACTA DE CAPACITACION A LOS USUARIOS DEL SISTEMA

NOMBRE DEL PROYECTO: ACTA DE CAPACITACION:

SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA, PRODUCCION Y REGISTRO DE VENTA CAPACITACION DE USUARIOS EN

VENTA (TECNIREX) EL SISTEMA DE CONTROL DE COMPRA, PRODUCCION Y
VENTA (TECNIREX)

CODIGO: 000-00040 Versién: 4.0 Fecha de emision: 15/11/14 Pag. 4

Dirigida por: Cristhian Llanos Basilio Fecha: 15/11/14 Acta N°:4

Modulo (tema): Mantenimiento de Datos. Lugar: Los Olivos, Lima| Duracién: 2 horas

Objetivo: Realizar el registro de una venta.

Temas tratados: Registro de una Venta.

¢ Registro de una venta.
e Reporte de ventas por fechas.
e Consulta de venta por Vendedor, Cliente, Equipo.

Conclusiones y Observaciones:

Para realizar la venta de un Equipo primero se debe realizar el proceso de compra, produccion
(asignacién del estado de equipo en terminado)

N° Correo electrénico Cargo DNI Firma

/Apellidos y Nombres Area o Unidad

1 |Rene Verastegui B. rverastegui@tecnipe | Gerente Gerencia
sa.com.pe

2 |Rosario Ibarra S. administracion@tecn| Administradora |Administracion
ipesa.com.pe
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ANEXO F1: MATRIZ DE INVESTIGACION

Titulo: Implementacién de un Sistema de Control para Optimizar los Procesos de Compras y Ventas en la empresa Tecnologia Integral de Pesaje
E.ILR.L., Los Olivos - 2016.

Tipo de Investigacion:

Aplicada

< PREGUNTA DE PREGUNTAS DE OBJETIVOS <
PROBLEMATICA INVESTIGACION OBJETIVO GENERAL INVESTIGACION ESPECIFICOS ACCIONES MARCO TEORICO

En la empresa Tecnipesa,
el manejo de los registros
de las compras y ventas,
han sido un proceso que
genera muchos
problemas, debido a que
llega a consumir bastante
tiempo, porque exige un
arduo trabajo por parte de
una o mas personas, asi
como se corre el riesgo de
duplicidad de datos en
dichos registros. Otro
problema encontrado es
en el proceso de
realizacion de una venta
para generar una factura
se realiza de manera
manual y lento generando
insatisfaccidn por parte
del cliente.

CAUSAS:

La falta de una
herramienta tecnoldgica
que permita mejorar los
procesos de compray
venta en la empresa
Tecnipesa y la
optimizacion de recursos

¢Como se podrd
optimizar los
procesos de compras
y ventas en la
empresa Tecnipesa?

Implementar un
sistema de control
para optimizar los
procesos de compra
y venta de la
empresa Tecnipesa.

PE1: ¢ Como eliminar los
problemas de
duplicidad de datos en
la Empresa Tecnipesa?

PE2: ¢éComo se podra
mejorar el tiempo de
atencidn al cliente que
muestra el proceso de
ventas de la empresa
Tecnipesa?

OE1: Implementar una
base de datos para
eliminar los problemas
de duplicidad de datos
en la empresa
Tecnipesa.

OE2: Implementar el
mddulo de ventas para
mejorar el tiempo de
atencidn al cliente
durante el proceso de
ventas de la empresa
Tecnipesa.

Accl-0.E. 1

e Disefiar una base de datos bien
estructurado con un modelo
entidad relacién.

Acc2-0.E. 1

eRealizar la normalizacion e
identificar los campos principales
en la base de datos.

Acc3-0.E. 1

* Mantener la integridad de los
datos, recuperar la informacion si
el sistema se corrompe.

Accl-0.E.2

Analizar detalladamente el proceso
de atencidn al cliente y sus flujos
de actividades.

Acc2-0.E. 2

Evaluar el tiempo empleado en el
proceso de ventas y atencidn al
cliente.

Acc3-0.E. 2

Identificar los problemas y realizar
las pruebas para su mejoria.

M.T.Acc1-0.E. 1

Determinar el mejor modelo
relacional de base de datos.
M.T.Acc2-0.E. 1

Relacionar los registros de las
tablas mediante referencias,
usando identificadores definidos
como claves primarias y
foraneas.

M.T.Acc3-0.E. 1

Conocer a detalle el sistema de
gestion de base de datos a usar
MysQL.

M.T.Acc1-0.E.2

Conocer un flujo grama de
actividades del proceso de
atencion al cliente.
M.T.Acc2-0.E.2

Realizar acciones concretas y
sistematicas.
M.T.Acc3-0.E.2

Conocer como disefiar un
prototipo de interfaz amigable
y no muy complejo para el
usuario
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en dichos procesos.

Asi mismo la falta de
adaptacion a los cambios
tecnoldgicos, gran
demanda de clientes, bajo
presupuesto, etc.

PE3: ¢De qué manera
un sistema de Ventas
optimizara la toma de
decisiones con reportes
personalizados por
vendedor, cliente,
proveedor y fecha de
los procesos de compra,
ventas y actualizacion
de stock?

OE3: Implementar el
modulo de reportes
para filtrar los registros
y reportes
personalizados en corto
tiempo de las compras
y ventas de la empresa
Tecnipesa.

Acc1l-0.E.3

Observar como se almacena la
informacion de los registros de las
compras y ventas.

Acc2-0.E. 3

Identificar los principales campos
de informacién y tiempos
determinados que se desea
obtener en el reporte.
Acc3-0.E. 3

Generar copias de seguridad
constantemente de la base de
datos, para verificar la exactitud y
precisidn en los reportes
personalizados.

M.T.Acc1-0.E. 3

Definir mediante un diagrama
que permita obtener
informacioén preliminar sobre la
amplitud de los registros de las
compras y ventas.

M.T. Acc2-0.E. 3

Generar un alineamiento entre
los campos y entendimiento
entre los campos de
informacién importantes a
obtener en el reporte.

M.T. Acc3-0.E.3

Identificar las condiciones de
terminacién de las copias de
seguridad.
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ANEXO F2: MATRIZ DE INVESTIGACION

DESARROLLO

¢ Disefio del modelo conceptual, l6gico de la B.D.
* Disefio de las tablas, campos con PK y FK, las
relaciones y restricciones de la BD.

¢ Disefo del modelo fisico en MySQL.

¢ Disefio del flujo grama de la situacién actual a
investigar.

e Conocer los tiempos de atencién del cliente en el
proceso.

* Disefio de los prototipos principales del sistema,
usando lenguaje Java.

¢ La documentacion AS-IS ayuda a generar claridad

respecto a como se ejecutan las coas en el proceso de

registros de informacion.

e |dentificar los principales campos de informacion que

se desea obtener en los reportes mediante los
requerimientos.
e Para la realizacién de las copias de seguridad,

programar las funcionalidades del sistema de gestién de

la base de datos.

EVALUACION

Se utilizéd métodos de reutilizacién de los
datos para evitar que los datos se
dupliquen para evitar que los datos se
dupliquen y se evit6 que se especifiquen
datos duplicados al exigir que los nuevos
valores que se ingresen sean Unicos.

¢ Los médulos cuentan con una interfaz
amigable y practico que permite reducir
el tiempo de atencion al cliente.

oE| sistema cuenta con un médulo de
reportes personalizados con distintos
filtros de cuerdo a la necesidad de los
usuarios que lo solicitan.

CONCLUSIONES

* En el sistema de gestidn de datos MySQL se
disefié el modelo de datos (Entidad Relacién),
aplicando el uso de las claves primarias y

fordneas en la relacion de las tablas. Se puedo
eliminar los problemas de duplicidad de datos

¢ Se redujo notablemente el tiempo de atencion
al cliente mediante el sistema automatizado en
cuanto a las funciones de consulta de
disponibilidad de equipos y facturacién.

¢ Se optimizo la toma de decisiones en el area de
gerencia ya que se puede obtener reportes
personalizados de una manera rapida y eficaz.

RECOMENDACIONES

Integrar la base de datos a futuros Gestores con mayores
funcionalidades interrelacionadas de acuerdo al
desarrollo de los procesos y datos de la empresa.

¢ Integrar mas mddulos sobre el detalle de los equipos
que el cliente solicita para poder imprimir un catdlogo de
informacion para el cliente.

e Integrar los datos de todos los mddulos del sistema
para poder obtener reportes relacionables respecto al
registro de las compras y ventas.
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ANEXO G1: PROFORMA INVOICE

ANYLOAD TRANSDUCER CO. LTD.

#1062, 6994 Greanwood Streat

MABY, B.C. VSA 1X8 CTANADA

Phone (604) 420-2130 , Fax 1-866-812-9088
Bales: Karin Shen

Bill to: Delia Huamanfiaupa Ship to:
TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE ELR.L.

JR. JUSTO ARIAS ARANGUEZ N° 373 URB. VILLA SOL

LOS OLIVOS, Lima, Pery

Phone: +51 1 528-7653, 537 7487

email: tecnipesaiogistica@amail.com

ness No.: 461836078

Proforma Invoice
Pl Nao: 121123K1
Date: November 23,2012

Delia Huamanfiaupa
TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.LR.L.
JR.JUSTO ARIAS ARANGUEZ N° 373 URB. VILLA SOL

LOS OLIVOS, Lima, Pery

Phone: +51 1 §28-7653, 5377487

email: iecnipesalogistica@omail com

Item # DESCRIPTION QTY. | UNIT PRICE (USD) AMOUNTUSD)
108BLEMT-50kg | load cell, single point, stainiess stes! slpes | @) 99.00 3 495.00
Shipping (DHL from Anyload China to Peru) $ 265.00
transaction cost $ 15.00
Toial: 5 775.00
Anyioad Bank Account:
BANK SWIFT CODE CIBCCATT
BANK ADDRESS CIBC
554-6TH STREET
NEW WESTMINSTER, BC, CANADA
V3L 3B5
BANK TRANSIT NUMBER 00520
BANK ACCOUNT NUMBER 00820-02-08310
NAME OF ACCOUNT HOLDER ANYLOAD TRANSDUCER CO. LTD.
a1 R

TE:

ENTE
D,.“E._ meswﬂ 3
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ANEXO G2: PROFORMA DE CELDAS DE CARGA - REALIZADO POR EL

PROVEEDOR: RICE LAKE CO.LTD.

WEIGHING SYSTEMS

wwhw. riceiake.com

TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE

Page 10of 1

Date: 04-02-14 Customer #: 12949

B PR
RICE LAKE

WEIGHING SYSTEMS

wavericelake.ron

Date: 04-02-14 Customes #: 12949

EARL. you have any cuestions; please.
JR JUSTO ARIAS ARANGUEZ NO 373 bcontact your accpunt analyst
URB VILLA SOL l e
LOS OLIVOS, TARCIA FANKHAUSER at ext
PERU PLEASE RETURN THIS
STUB WITH YOUR PAYMENT
Charges/ Your Balance Purchase Days Since Imvoice ¥ Tran Balance
Invoice # Date Tran Credits Check # Due Order # Invoice Due
4080393  04-01-14 INVCE 8,370.99 8,370.99 EMAIL 03.24.14 1 4080393  INVCE 8,370.99
TEC
TEGU
Dgffo%:ezu
PAST IIIE ACCOUNTS ARE SUBJFCT TO A 1.5% MONTHLY FINANGE CHARGE WHICH IS AN ANNLAL RATE OF 18%:
Balance 8370.99 TOTAL DUE: 8370.99
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ANEXO G3: ORDEN DE COMPRA

— REALIZADO POR TECNIPESA
PROVEEDOR: AVIL SERVICE S.A.

£ off

’3& l TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE l
«HTECTI
{ ORDEN DE COMPRA N° 0049-2014
¥ FeECHA: | 18/02/2014
sah i
SENORES : AVIL SERVICE S A.
DIRECCION: IR MORRQ SOLAR N° 116 URB. VENTURA ROSSI - LIMA - RIMAC ]
CONTACTO ; Sr. Anforio Vilchez | ceLmexyeL | 404°2065
fE-MAIL: avil_sai@yahoo.com | TELF. FiJO { 451-4656
{FORMA DE PAGC A TRATAR
FACTURAR A NOMBRE - TEGNOLOGIA INTEGRAL DF PESAJE EIRL. |

{ RUC : 20513920432 TELF: 5‘2377653 i
DIRECCION: JR. JUSTO ARIAS ARANGUEZ MN° 373 URR. VILLA SOL - LOS QLIVOS

mem | cant BESCRIPCION oo | dsct%  fvatorventass

01 03 ZOCALOS DE PESAS PATRON 450.00 1350.00
MATERIAL: BRONCE CROMADO

CLASE: M2
CAPACIDADES:

— 5G

1 PESA -—— 106G
1 PESA ———n 206G
1 PESA -———50G
4 PESA-<ccer 100G
12 PESA-—— 200G
1 PESA -—- 500G
1 PESA—-—- 1KG

Vajor Venta 1350.00!

§ sou:

EUN ML TRESCIENTOS CINCUENTA CON 00/100 NUEVOS S0OLES

OTROS DETALLES:
TIEMPO DE ENTREGA: 3 JUEGOS DE ZOCALQ DE PESAS

18 DIAS

LUBAR DE ENTREGA
JR JUSTO ARIAS ARANGUEZ N°373- URB. VILLA S0L
DISTRITO - LOS OLIVOS

AUTORIZADO POR : SR. RENE VERASTEGUI B. ELABORADO POR : DELIA HUAMARRAUPA

AUTORIZADO POR @ SR, JOSE PACHASR. VOB RUSARICIBARRA S.

T‘EGU‘. BASILIC
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ANEXO G4: ORDEN DE

PESQUERA HAYDUK S.A.

COMPRA

REALIZADO POR CLIENTE:

Pesquera Hayduk S.A.
RUC: 20136165667

Av. Manue! Olguin 501 Int. 701 Urbanizacion Haras Tyber

Santiago de Surco
Telf: 2112999 Fax: 2113101

Orden de Compra

DESIGNADO COMO AGENTE DE RETENCION (R.S. 037-2002/SUNAT)

Pag 1/ 1

Proveedor Datos de Documento
Codigo: 1002951 | RUC: l 20513920432 O.Compra: 4500059640 Version: 90000000
Nombre: TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE Fecha OC: 15.10.2013 F.Aprob: | 15.10.2013
Direccién: | JR. JUSTO ARIAS ARANGUEZ NRO. URB. Moneda: Dolar Americano C.Pago: Factura a 30 dias
VILLA SOL LOS OLIVOS LIMA Lima Comprador: Asiste. Compras 01
Telétono: | 5377487 | Fax: E-mail:
Contacto:
B-mail: cobr z ipesa.com.pe Direccion de Entrega
H101 Planta COISHCO - Av. Santa Marina .. S/N CALETA COISHCO

[Pos. Materisl Denominacion

Ctd.pedido UM P.Unidad

Valor neto F.Entrega

20 13028812 SENSOR TX/RX 20MA 03 HILOS 3V 4 UN 495.00 1,980.00 18.10.2013
10120557 / 00010
SUB-TOTAL 1,980.00
DESCUENTO 0.00
IGV 18% 356.40
PRECIO TOTAL 2,336.40
OBSERVACIONES:

dejarto en agencia Joviza Catle Antonio de Elizalde N® 858 Cercado deLima, entre ia cuadra & y 9 de ta Avenida Argentina de Lima

(referenciacostado de grifo PECSA),

Aprobado por: Aprobado por: Aprobado por:
David Pinday Nifio
- - 4
15.10.2013 09:57:07
La Guin de Remision debe indicar 1a dircecion de entrega y debe ser acompafinda por fas copias D 10, Sunat y T ista,
El ninmero de la prosente Orden do Compra debe figurar e su Guie de Remision y Facturs, tiotd ta para ofc ot page corresport

La Orden de Compra debe ser presentada junto con la Factura y las Guias de Remision.
Proesentar la Factura a mas tardar 2 dias

és de

du la mercaderia
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ANEXO G5: ORDEN DE COMPRA - REALIZADO POR CLIENTE:
INVERSIONES PRISCO S.A.C.

/)*‘“7 ORDEN DE COMPRA N® PS00012645 Pag. 1da 1

| ek J Proveedor: EC013264 TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE ELR.L.

| S g G Transportista :

pmré?-(gag-AC . Direccion: LIMA COMAS JR. REP.DE CHILE DPT O. B URB. H R Social : EMPRESA DE TRANSPORTES PER

Ruc: 208 3 Telefono

INVERSIONES PRISCO S.A.C MT . RU.C: 20106076635
RUC:20517834255 v dor: RENE VERASTEGUI BASILIO. 51 1Z AR N\NGUN TRA Direceion : AV. MEXICO 333 LAVICTORIA
AH/‘Tk%T“’ + LIMA LIMA
'Bfﬁ'ﬁi?@ammm P
Garrsiora Paraces kim, HC@RRLA NO doheda: potares Tolefono :
Pisco lca Prce— Contactos 1
F. Pago : 30% ADELANTADC Y 70% T ey
Almacen de Destino ;.
Almacen Materiales Pisco
Sirvanse remitir en la fecha de entrega, lo sigulente: CARRETERA PARACAS KM 16
| Articulo | Pecha | Cantidad | Precio pscto | Importe |
[Cedigo | Descripcion [ Alm. [und| Entrega Unitario l Venia
038008.0266 BALANZA ELECTRONICA A PRUEBA DE AGUA MODELO: 800 SNWP  MTPS01 PZA 300472014 60.00 195.300 0.00 11,718.00
CAP: 1KG X 0.5 MARCA: TECSCALE PROTECCION: IP 88
PANTALLA: LCD/LED, DOBLE DISPLAY BAT. RECARGASLE DE
4.3AH ACERO INOX. TAMANO DE LA CUBIERTA 20X19CM
Observacion: COMPRA DE ACTIVGS NUEVOS PTA. SEMICONSERVAS OT PS00008245 USUARIO: WILLY Sub Total: 41,718.00
SIERRAV. Descuento: 0.00
Almacenes : MTPS01 Almacen Materiales Pisco impuesto; 2,109.24
Total: 13,827.24
Generado por: Carlos Delgado Uchuya Autorizado por

Importante:

1. Sitvanse adjuntar esta crden a sy facture
2. La condicion de pago de esta compra, sera a partir de la fecha de recepcion de la factura en nuestras oficinas.

3. Presentar factura original con copia Sunat

4. Sirvanse adjuntar cuando corresponda: Certificado de calidad, manuales de operacion y mantenimiento, certificacion de calibracion
5. Sirvase facturar haciendo referencia a una scla orden de compra.

6. El importe de la Factura no podra exceder el importe de la Orden de Compra

Avenida La Molina 2830 Urb. El Sauce de la Rinconada - La Molina
Nro. SN Z1 INDUSTRIAL{Costado De Enosa) Sechura - Piura-Peru
Carretera Paracas Km; 16 Pisco, lca - Peru
Calle Los Tallanes 169 int. 14 Urb. € Chipe, Piura - Peru
Carretera Sechura Parachique K 16 + 600 Mz 801 £1.91, Plura - Paru
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ANEXO G6: COTIZACION BALANZA ELECTRONICA A PRUEBA DE AGUA
REALIZADO POR TECNIPESA

STECNIPESA
T slidenesyenciud s reoNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE €.1.R.L.
COTIZACION: 2014-0003-000159

Los Olivos, 12 de Marzo de 2014.

Sefiores : INVERSIONES PRISCO SAC
Atencién : Sr Cristian Coronado

Direccion : Lima

Nextel 1 423%7125

E-mail : ccoronado@iprisco.com.pe

Estimados sefiores:
Por medio de fa presente nos es grato cotizaries lo siguiente:

ITEM | CANT - DESCRIPCION P.UNIT DSCTO TOTAL
01 60  BALA A P US$217.00  10% US$11,718.00
AGUA

Modelo: 600 SNWP
Capacidad: 1kg % 0.5g
Marca; Tecscale

Descripcién:

Disefiado para soportar ambientes
hamedos

Proteccion: IP 68

Pantalla: LCD/LED, Doble Display
Bateria recargable de 4.3AH,
Cargador de bateria recargable
Bateria: ahorro del ulrapower de
200 horas uso continuo

Cubierta: Acero inoxidable
Tamafio de la cubierta 20x19cm

£

SO RO

N

MONEDA VALOR DE VENTA LG.V. IMPORTE TOTAL
DOLARES 11,718.00 2,109.24 13,827.24

FORMA DE PAGO : A tratar
ENTREGA : 6 a 7 Semanas después de haber recibido la 0/C
VALIDES : 10 Dias de Oferta.

e SErEY
. 5 G Jr. Justo Arias Araguez - 373
' Urb. Vilia Sol - Los Olivos
\ 2 :

Tel.{01)528.7653

www.tecnipesa.com.pe
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ANEXO G7: DOCUMENTO DE TRANSFERENCIA BANCARIA

«ATECNIPESA
™ Soluciones y exactitud en pesaje TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.I.R.L

- TRANSFERENCIA BANCARIA

Nombre del Banco : Banco de Crédito del Peru
Direccién : Av. Tapac Amaru N°999 - Comas
Teléfono ' : (01) 536-4040

Nombre del Beneficiario : TECNOLOGIA INTEGRAL DEL PESAJE E.I.R.L.
Numero de Cuenta Corriente Soles  : 191-1606435-0-15 :

Caédigo de Cuenta Interbancario Soles : 00219100160643501556

Numero de Cuenta Corriente Délares  : 191-1567993-1-21

Cédigo de Cuenta Interbancario : 0021-9100156799312150

Délares

TIPO DE CAMBIO:

Para pagos en Soles tenemos un tipo de cambio fijo de S/. 2.80

ACEPTACION:
Para realizar el servicio, el cliente debera enviar la Orden de Compra, Orden de Servicio o correo de
aceptacién especificando el NO de Cotizacién y/o los datos consignados en la presente cotizacién.

IMPORTANTE:

Enviar la Orden de Compra a nombre de TECNIPESA EIR.L. - TECNOLOGIA INTEGRAL DE
PESAJE E.I.R.L., con N° de R.U.C. 20513920432, con direccién en Jr. Justo Arias Aranguez N°373
Urb. Villa Sol - Los Olivos. )

La correspondiente factura sera emitida por TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.LR.L.

OBSERVACIONES:

a.- Servicio Técnico: TECNIPESA EIRL cuenta con Ingenieros y Técnicos calificados para cualquier
requerimiento de servicio en balanzas o sistemas de pesaje.

b.- Garantia: base Lima a partir de la entrega y puesta en marcha. La garantla cubre defectos
causados por fallas de disefio, material y/o mano de obra, en condiciones normales de uso y
servicio. Esta garantia no cubre dafios producidos por instalaciones eléctricas deficientes,
transientes eléctricas como rayos y mantenimiento y/o reparacion efectuada por terceros, no
autorizades por TECNIPESA E.I.R.L.

c.- La garantfa del equipo no incluye calibraciones posteriores, este trabajo metroldgico debe ser
programado periddicamente cada 6 meses o de acuerdo al uso y aplicacidon que le den a la balanza
segun directivas de INDECOPI.

A espera de su amable aceptacidn,
Atte.

TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.I.R.L.
René Verastegui Basilio

ASESOR DE PROYECTOS Y VENTAS
Telefono: 528-7653

Nextel : (99) 404*4229

Email : rverastequi@tecnipesa.com.pe

Jr. Justo Arias Araguez - 373
Urb. Villa Sol - Los Olivos
Fel {01)528-7653

www.tecnipesa.com.pe
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ANEXO G8: CONDICIONES DEL SERVICIO Y/O VENTA

STECNIPESA
e e TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAIE E.1.R.L

DICIONES DEL SERVICI O VENTA

General:

1. El servicio y/o venta y entrega del equipo sélo se programard y ejecutard una vez que el
cliente emita alguno de los siguientes documentos: Orden de compra o su similar (orden de
servicio u otro documento indicando como referencia el presente N° de cotizacion);
cotizacion escaneada, sellada y firmada; Boucher de depésito; e-mail indicado el N° de
cotizacién de referencia y sus respectiva aceptacién u otro documento que acredite la
aceptacion del cliente con la presente cotizacién.

2. EL CLIENTE acepta las condiciones de pago, plazo de ejecucion, condiciones y garantias
del servicio indicadas en el presente documento. Los reclamos del cliente se consideran
como no procedentes en caso solicite servicios adicionales y otras caracteristicas no
contempladas en la presente cotizacién. Aceptada la presente cotizacién, cualquier cambio 0
modificacion solicitada por EL CLIENTE serd evaluado econdmicamente y EL CLIENTE
debera pagar el monto de los cambios adicionales en caso sea necesario.

3. Las fotos e imagenes de la presente cotizacion son referenciales.

4, La entrega de prodictos y/o realizacién de servicios se realizara dentro de los dias habiles de
ejecucion indicados en nuestra cotizacion.

5. En caso El CLIENTE incumpla las condiciones de forma de pago de la presente cotizacion,
se le aplicara al cliente una mora del 5% del valor de la venta, por cada mes.

6. No se aceptard anulacion total o parcial de Grdenes de compra, salvo casos fortuitos o de
fuerza mayo debidamente sustentado. En caso se procede y TECNIPESA E.I.R.L. acepte fa
anulacién total o parcial, este hecho devengara la obligacién del comprador de pagar a
TECNIPESA E.LR.L. el 6% del valor de la orden de compra por concepto de gastos
administrativos.

—Jr. Justo Arias Araguez - 373
- Urb. Villa Sol - Los Olives
~Tek (01)528-?653

WWW, *.BCVHDCSB Lom.pe
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ANEXO GO09: COTIZACION SENSOR MAGNETICO PERIMETRAL
REALIZADO POR TECNIPESA

—

GTECNIPESA
TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAIE €.1.R.L

COTIZACION: 2014-0004-000245

Los Olivos, 10 de Abril del 2014.

Sefiores : CFG INVESTEMENT S.A.C

Atencién : Sr. Marco Huaynate

Direccion : Amador Merino Reyna N° 309 — San Isidro - Lima
Nextel 1 814*8396

E-mail § e

Estimados sefiores:
Por medio de la presente nos es grato cotizarles lo siguiente:

DESCRIPCION

01 01 S R G CO PE| US$330.00 10% US$297.00
Consta de:

» Emisor/Receptor.
» Modelo: JSA-SS
» Voltaje: 220v

MONEDA VALOR VENTA IGV 18% PRECIO VENTA
DOLARES 297.00 53.46 350.46
CONDICIO DE VENTA:

FORMA DE PAGO : Factura 30 Dias.
ENTREGA : inmediata
VALIDEZ OFERTA : 10 dias

= Jr. Justo Arias Araguez - 373
Urb. Villa Sol - Los Dlives
Tel. (01)528-7653

www.techipesa.com.pe
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ANEXO G10: COTIZACION BALANZA ELECTRONICA REALIZADO POR
TECNIPESA: 2014 - 0003 - 000216

S TECNIPESA
R i b i TECNOLOGIA INTEGRAL DE PESAJE E.L.R.L

COTIZACION: 2014-0003-000216

Los Olivos, 28 de Marzo de 2014.

Seiiores : PROCESADORA CAMPC VERDE SAC.

Ruc : 20549766588

Atencidn : Ing. Juan Taba Guerrero

Direccién  : Car. La Macarena S/N Fnd, El Sol (Parcela 11586 pasando cemro la culebra) Lima - Huarai
Celular : 999082065

E-mail 3 0 e.

Estimados sefores:
Por medio de la presente nos es grato cotizarles lo siguiente:

ITEM | CANT - DESCRIPCION

01 02 BALANZA EL NICA US$465.00 US$65.00  US$800.00
Capacidad: 30Kg x 5G

Cada una de las balanzas estd compuesto
por:

01 Indicador de pesc

Marca : YAHOUA

Meodelo I

Material : ABS

01 Plataforma de pesaje .
Medidas: 40 x 50 cm e
Estructura fabricada tubo cuadrado, i
bandeja en material acero inoxidabie. :

Incluye: Pedestal en acero inoxidable ‘ ‘

01 Celda de Carga
Capacidad: 60kg ‘
Material Aluminio

MONEDA VALOR DE VENTA 1GV. IMPORTE TOTAL
DOLARES 800.00 144.00 944.00

v, Justo Arias Araguez - 373

Urb. Villa Sol - Los Olives
Tel {01)526-7653
wWww.tecnipesa.com.pe
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ANEXO G12: REGISTRO DE COMPRAS MES OCTUBRE REALIZADO POR TECNIPESA.

Formato 8,1 - Reglsto tho Compras
Parlodo: OCTUSRE 2054 PAG, L
RUE: 20513920432 ciuerat
Ratdn Sadial; TEGHOLOGIA INTEGRAL DE PESAUE ELAL,
Expresado en: SOLES.
INFORKACIN DEL BCOURIENTD INFORMACION DEX PROVEEDCR
i ADQUEICIONES SRAVADES PrITL (A
ORDEN DECOMPRA | FECHA APORTE EQUIPDS
sl | numERo o RuC RAZON S00AL o ay sof oy
CONCEP D [ CANTIDAD l PRECIOUNITARIO: Y
»
RUG001245 63/10/2034 001 OH720 FAILTURS WISIBAE.027Y  RICE LAKE WEIGHING SISTENS INTERNACIONAL tndlcador Controfador do Pest 9201 300 641320 116088 18,348.60 1282663 JOSE PACHA VEGA
ATOR01222 03100 1 060587 EBLTURY P13k ANYLOAD TRANSDUCER-COLTD, INVERNACIOMAL Lelda de Ciga L0Blsmt m 45431 3178 136253 150526 JOSEPACHA VEGR
PIS 0001234 03102034 001 00GEV4G FACTURA 20516257396 PERNDS TAPIA 5.4,C. NACIONAL Peciode 112 - Emisor 2408 6.0 108 ahn 168:92 JOSE PACHAVEGA
PIS01238 037107054 B0 OOGEHG FAITURA WSIE95TI96 PERNDS TAPIA SAC. NACIONAL Petnoe 12 - Receptol 240 50h 108 U0 16660 JOSEPACAVEGA  Equipo-DBatinza
PYST001234 mA0f0 001 QU0EME FALTURA WSL6857I56 PERNDS TABIA SAC. HACIONSL Pewmode 14 - Emisor 304 400 ) 12040 141,60 JOSE PACRAVEGR e P - pench
PIS001234 03107004 001 0006746 FALTURA AS1F957396 PERNOS TAPIA S, HACIONAL Pertode 1/4 - Receptot 3000 40h on 12000 14160 JOSEPACRAVEGR  MlackTNTHOP 3
PISCA01230 371002034 1 OCETAG FAiTURA 2S16957396 PERNDS TAPIA SAC MHALIONSL Perno Cabera - 1R X 1/2 E040 2000 140 0000 O8O0 JOSE PACKAVEGH UND 0310
PSAGEI248 03/10/2004 001 COOS6RL FACTURX 20100456495 POLNETALES § AL, HACIONAL ancha de Acein Inoxidable - Ancho 3 Milimetens - 1068 - 305 30 293,16 276 §19.30 LO3NS7 JOSE PACAVEGH
PSAQ001248 03fgiosa 001 OB0S68L FAGTURY 26300056495 POUMETALES AL HACIONAL Angula Acero a1 Carbono - pulgsda x 4 pulgada 300 13724 RARY 5172 415,03 JOSE PACHAVEGH
PEAIB01248 031002050 001 O0USESL FACTURA 20000456495 POLIMETALES S AL, HACIONL Patas de Jobe 1240 500 g 000 80 JOSE PACHA VEGR
VIS 0001002 054100024 001 0007851 FACTURR 1CP 07007802 ADHUA WEIGHING SYSTEM €O INTERMACIONAL indkador Contiofados de Peso a12 500 43985 4 2,198.25 2,593,980 JOSE PACRA VEGR
ALLNCLZ2Y 0501002034 001 OOGH213 EACTURY P23 ANYLOAD TRANSOUCER COLTD. INTERNACKOMAL Ceda de Ciga 4kt 500 39584 na LIIEAS 2334.57 JOSEPACHAVEGR  Equifo - Batanza
PTR01235 oyHohoe W01 0004734 FACTURY 20516957396 PERNDS TAPIASAC, NACIONAL Perootabeza - 1/8 4172 100,00 1000 140 100040 LIBG.0D JOSEPACHAVEGA e Mesa - 16S
FSAQ001240 nyopote 001 O00SGIS FALTURA 260456495 FOUMETALES S 4 HACIONRL Phonch de Acers Inoxidable - Ancho 3 Milimetios - 50 % 46 - 304 540 14655 158 bir 2] 854,65 JOSEPACHAVEGR 2050 S UMD
FSAG00121% 05110/2043 001 BDOS60S FACTURA 2100456495 POLMETALES SAC. HACIONAL fngul Aceroat Carbono -1 142 pulgadd x4 142 pulgada S40 39 791 2085 25582 JOSEBACHA VEGR h5{1A
PSAG0GI249 05140/2034 001 0605698 FRETORA | 20408458495 POUMETALES SAC. HACIONGL Patasde lebe 2040 508 050 10050 118,00 JOSEPACHAVEGR
YRS001602 10M0/ma 001 OBO782 FACTURY Ick 07007302 YADHUA WEIGHING SYSTEM CO INTERNACIOMAL Indiador Coplralador b0 Peso a1 Eid 439685 7944 134845 1556:36 JOSEPACHAVEGR
RTOR01224 1000018 001 0D0N2EG FACTURL PLL2LI23KE ANYLOAD TRANSDUCER COLTD. INTERNACIONAL Celds e Ciga Tosm 300 35071 6331 105515 L205,09 JOSEPACHAVEGR  Equipo- Bafwnza
PISN01236 Aaiaejama 0t 00746 FACTURA 16957256 PEBNDS TAPIA SAC. NACIONAL Perno Cabeza - 18 % 212 6000 100k 10 60050 F08.00 JOSE PACHAVEGR de Mesa - DS
PSAGO0T250 A6 001 0B0kTN2 FARTHRY 2400456445 POUMETALES SAL. HACIORAL Phaicha e Aceto fnaddable - Ancho 1.5 biltimetros -S040 - 304 3 .54 1847 7.7 36317 JOSEPACHAVEGR 20203 e
PSAG001250 00 00r obosTe FALTURR 2000456495 FOLIMETALES SAL. NACIONAL sl Acevoal Carbodo - 378 pulgadax 38 pulgada 30 231 578 ) 10376 JOSE PACKR VEGA w10
PSAT0G1250 WO 001 GUOSTOY FARTURA 200456455 POLIMETMES AL, HACIONAL Patas do fobe 240 50k 040 600 76,80 JOSE PACHA VEGA
YWS0001008 1510216 001 0007380 FACTURA i 07007802 GAOHUA WEIGHING SYSTEM 00 HNTERRACIONAL tndiadur Conttolador de Peso 43565 7644 27930 L3257 JOSEDARAVEGA
ALT001225 15010/2010 001 ODCS268 FACTURA £H21123K8 ANYLOAD TRARSDUCER COLTE. INTERNACIOMAL Cold do Larga Gkt 38008 500 0040 703,00 JOSEPACHAVEGR  Equdpo - Bakanzs
PIS004237 asA0h0E 0 0086 FRCTURA 20616957396 PERNS TAPIA SAL RACIONAL P Cabeza - 1/ X 412 100k 160 <tk 472,00 JOSEPACHAVEGA e Mesa - 365
PSA0001231 JhHofma 001 OFOsT0Y FACTRA 0000456455 POLINETALES $.AL. HATIONAL Phaneha e Acern noxidabde - Anco 1.5 Mitkmetsos - 50X 40 - 304 Lag.34 1847 0518 242,11 JOSEPACHA VEGA 2102 UAR
PSADD1ZS oma 001 066ET08 EARTURA 2AO0456455 POLMETALES S AL, RACIONAL Sagula Acero al Carbodo -1, pulgada 142 pulgads 205k 369 414 48483 1OST PACHR VEGR 1510
PSA001251 15002018 051 OGN FALTURY 20060456495 FOLMETALES S AL NACIGNAL Patas de febe Son Q%0 4040 47.20 JOSEMACHAVEGR
$50-0001547 wfoo 00 OBON3NL FULTURR 206936451 SEGO SEGLRIAD OPTIMAS. A, RACIONAL Sneor Kepo k103 7.9 153 W39 31127 JOSEPACHAVEGA
PSADO01Z 52 20102014 w1 Quoing FACTURA 10A00456455 POLIMETALES S AL, TEACIONAL Manicha de Acera fnoxiilable - Anclvo 1 miimetro - 601 56 . 304 17585 11,65 Q758 622,51 JOSE PACHA VEGA Extiipo - Sarisor
MSMpIZIE wiofng 001 000EKTS EALTURR MS1R357396 PERNDS TAPIA SAL. HACZIONAL Pounode 14 - Emisor A0k 032 1060 14160 JOSE PACKHAVEGR Magnefleo
PIS0001238 A6/ 001 0047 FACTURS MGL6S5 7396 PERNOS ThPIA SAC NACIONAL o ge 144 - Receptol 408 [x0) 12040 14160 JOSE PACHA VEGA Perimetial- J5A-
MHCA001745 w001 0B4IS FALTURA 10122739722 MATATRO HOME CENTER S0, NACIONAL angisera dutomotrlz - Medida 12 - 3 meteos de targe 586K nns 17556 207,51 JOSEFACHAVEGR $53 UND 2610
MHCA00L 746 20410120454 a0l o0 FACTURR Han2e MAELTHQ HOME CENVER S.A. NACIONAL Taable da Cethda fpantafado - hilos - metzos de Largo - caiibee 24 g 30 S8 W05 17,66 2074 1058 PACHAVEGH
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ANEXO G13: REGISTRO DE VENTAS MES OCTUBRE REALIZADO POR TECNIPESA.

Periodo; OCTUBRE 2014

G 1
RUG; 20s13920022 i)
Razin Sodals  TECNOLOGIA NTEGRAL DE PESRJE ELRL
Exgresadan;  SOLES

INFORKIACION DEL BOCUMENTO INFORMACION BEL CLIENTE
ADQUSIIONES GRAVADAS
SERE HUMERD TR0 e RAZON SC0iAL 10 oo
CONCEPG CANTIOAD uum 16y

ANCOO147  Qsfoflone 0L 2000628 FACTURA 1305288981 ANCHOVETH SAL, NAGIONAL BALANEA DE PISO - Sunch Marl TN HOP - 2000 kG 100 810000 145800 610000 556,00 DARI0 BACK
PSHOOZMG  5ftofot 001 1005629 FACTURA 20136165667 PESCUERAHAYDUKS NACIONAL BALANEA DE PISO - Bunch Mark Tt HOP - 2000 G 100 340000 145800 ,10000 5,556,00 DARI0 BACA
PSRODOTSEL @S0 o1 00025 FACTIRA 20305607831 PLSCRIERN RBAUDESS 4. SACIONAL BALANZA DE PISO - Bernch Mark Th1 HOP - 2000 K6 100 410000 143800 8,10000 9,556,00 DRI BACA
ANCQos  10f0fone 0oL 0625 FACTURA 0452421821 NEGOCIS FRUTOS DEL MAR S.A., NACIONAL BALANZA DE MESA - P5 7050 300 16 100 1,500.00 2000 1,500.00 1,770.00 £ YNTHIAFERRORIAL,
PSROOOTBE.  10M0f0 00 w0087 FACTIIRA 10361159048 CORPORACION PESCURACOIHCO S&  NACIONAL BALANZA DE MESA- 195 2050+ 50016 1 1,50000 2000 1,500.00 177000 CHTHIAFERRORAI,
PSROO0TSE:  Agfofdons Q01 200928 FACTIRA 20158473148 PESCUERA DIAMINTE 3.4, BACIONAL BALANZA DE MESA- 195 2080 500 KG 100 1,50090 27000 1,50000 1,710:00 CENTHIAFERRONAY,
PSHOO0RT  s0jtoffor ot 200Nl FACTIIRA 20517634255 INVERSIONES PRITO S MACIONA), BALANZA DE MESAJ65 2080+ 500 ¥ ] 1,50000 M0 1,500,00 1,71000 CINTHIAFERRORAI,
ANGO00LLY  safioflow oL 00930 FACTIRA U528 SEGURINDUSTRIAS.A, MACIONAL BALANZA DE MESA 195 2080 500 K6 10 1,500 2000 150,00 177000 CYNTHIARERRORA.
PSREOOTGEA 1500t Q0L HWoseL PACTURA 20434366810 SUN FRUITS EXPORTS $.4 NACIONA, BALANZA DE MESA 195 2030300 K6 100 1,360.00 U480 136000 1,604.80 DELAHUMMARRA A
AN 15inften QL 00083y FACTIIRA 20502072006 AGRINDUSTIA CAMPQ VERDE SAL, NACIONAL BALRNZA DE MESA» JP5 2030- 300 K6 100 136000 A4 136000 1,604,30 DEUARUANAR fiJpa,
PSROCOIERS  150flo oot 2007835 FACTIRA 20100344425 CONPUESTOSSINTETICAS § A DACIONAL BALANZA DE MESA- RS 20311+ 300 K6 100 136000 WH0 1,360,00 1,604:80 OEURHUANAN R Jpy,
ANCOMASY  fioflod 0t o00ead FACTURA 20465205168 PESCIUERA JADAS.A. NACION, BALAN7A DE MIESA - J9S 2010 100 K5 10 1,240.00 w0 1,240,00 1,063,20 CYIIAFERRORAL,
RGODES Mmool ot 000635 FACTRA 0100388121, PESGUERA CAPRICORVII S A, NACIONAL BRLANEA DE MESA 95 2010- 100 K6 100 1,24000 2320 1,240.00 1.463.20 CYNTHIAFERRORAY,
NGOG  2shofon oo 007836 FACTIRA 20512858045 CFG INVESTMENT $.4.0, DACIONAL SENSOR MAGNETICO PERIMETRSL - 5455 - EMISOR / RECEPTOR D 2200 100 550,00 900 55000 645,00 DARIO BACA
PROOOTSET  25f0ftoss 0oL (000837 FACTIRA R4T4871L CORPORACION PESCUSRAINCAS AL, NACIONAL SENSORIAGNETICED PERETRAL - SSA-SS -EMISOR/ RECEPTOR DE 2201 100 35000 4900 55000 643,00 DRIO BACA
PH0002348  ASfioflols 001 000838 FACTIRA 20312231904 MERCBALSAC, NACIONAL, SENSOR MAGNETO PERIMETRAL - ISA-5 - EMIGOR/ RECEPTOR DE 220 100 550,00 4900 550,00 649,00 DARIDBACA
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ANEXO G14: REGISTRO DE CLIENTES REALIZADO POR TECNIPESA.

SRRSO A

AV, INDUSTRIAL NRO, 501 - CHINCHA

4214621 /2222537

PESQUERA CENTINFLASAC.
P

PESQUERA CAPRICORNIOSA.

NEGOCIOS FRUTOS DELMAR 'S A.C

7104838 / 2327820
9

AV, MANUEL OLGUIN RO, 501 15T, 701 URD, HARAS TYBER - SANTIAGO DE SURCO_

JALANZA DE MESA - P8 2010 - 100K

5132000

{30207

158787 / 3261423

2021111/908301739 |

_|20s17833255

0512868036,

INDUSTRIAL

CAL LBERTAD NRD. Mfﬁi}v 207 PIURA

b0
756693 / 981189337

20511821503 |3

INDUSTRIAL

RIAL
AL

AGRICOLA

K31 - MIRAFLORES
I\V I\V(Nlﬂr\i VI'MM(N[DN!()!S ELAGUSTING _
50 HORRILLOS.

| m HIRON CARABAYA 1381 - LIMA .
(Al CALLE ALFONSO DA SILVA 1124 ’ﬂ MN"K&U DE SURCO. =

AGRICOLA

Oe . B
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ANEXO G15: REGISTRO DE PROVEEDORES REALIZADO POR TECNIPESA

TELEFONO

SENERALE
S ENERALE

DIRECCION

DEPARTAMENTO

CODIGO

ESTADO

MAESTRANZA DIESEL S.A.C. 6277154 / 6277155 AV. ARGENTINA NRO. 6194 - CALLAO LIMA 20474948006 1 ACTIVO
MAESTRO HOME CENTER S.A. 12557339 AV. REPUBLICA DE PANAMA NRO. 4679 - SURQUILLO LIMA 20112273922 2 ACTIVO
FABRICA DE METALES ALEADOS S.A. 4737957 / 4411100 AV. REPUBLICA DE PANAMA NRO. 3972 - SURQUILLO LIMA 20100302005 3 ACTIVO
SODIMAC PERU S.A 2119500 AV. ANGAMOS ESTE NRO. 1805 INT. 2 - SURQUILLO LIMA 20389230724 4 ACTIVO
K & L FERRETERIA STANLY E.L.R L. 4268647 JR. AZANGARO NRO. 970 INT. 186 - LIMA LIMA 20474286020 5 ACTIVO
PERNOS TAPIA S.AC. 4238673 JR. MIGUEL ZAMORA NRO. 156 INT. 6 - LIMA LIMA 20516957396 6 ACTIVO
POLIMETALES S.A.C. 6193600 / 4523404 AV. ARGENTINA NRO. 2787 Z.1. ZONA INDUSTRIAL - LIMA LIMA 20100456495 7 ACTIVO
CORPORACION PROMATISA S.A.C. 4282000 JR. AZANGARO NRO. 1008 - LIMA LIMA 20514753483 8 ACTIVO
SEGO SEGURIDAD OPTIMA S. A. 3192650 / 3192662 AV. JAVIER PRADO ESTE NRO, 1529 URB. SANTA CATALINA - LIMA LIMA 20106836451 9 ACTIVO
BAC THOR SAC 3235374 AV. AVENIDA NICOLAS AYLLON #5680 - LA VICTORIA LIMA 20536318195 10 ACTIVO
CORPORACION RIO BRANCO S.A 261073 AV. CAL. CALLE GUAYABOS #389 - LA MOLINA LIMA 20486255171 11 ACTIVO
FERRETERIA PABLITO E.L.LR.L 5289154 AV. CAL, CALLE ESPANA - SAN ISIDRO LIMA 20524352266 12 ACTIVO
COESTIS.A. 2254079 AV. AVENIDA NICOLAS ARRIOLA #740 - LA VICTORIA LIMA 20127765279 13 ACTIVO
STORE TECHE.LR.L. 7761856 AV. AVENIDA REPUBLICA DE ARGENTINA #501 - LIMA LIMA 20522842878 14 ACTIVO
HANDEL WELT SAC 4285001 AV. AVENIDA COLONIAL #1609 - LIMA LIMA 20514299669 15 ACTIVO
VY F TECNOLOGIA COMERCIAL S.A.C 7195500 AV. AVENIDA CANAVAL Y MOREYRA ENRIQUE #385 - SAN ISIDRO LIMA 20111740438 16 ACTIVO
CORPORACION VEGA S.A.C. 5363990 AV. JR. JIRON BELAUNDE OESTE #198 - COMAS LIMA 20502257987 17 ACTIVO
ELECTRONICA CHAVEZ IMPORT S.A.C. 4263903 AV. JR. JIRON PARURO #1359 - LIMA LIMA 20522548252 18 ACTIVO
COVIPERU CONCESIONARIA VIAL DEL PERU SA 4410570 AV. AVENIDA JAVIER PRADO ESTE #4109 - SANTIAGO DE SURCO LIMA 20511465061 19 ACTIVO
H & L FABRICACION E INGENIERIA S.A.C. 356573 AV. JR. JIRON CARLOS DE LOS HEROS #898 - SANTA ANCASH 20541645307 20 ACTIVO
ALLISON WORLD ELECTRONIC'S S.A.C. 4270380 AV. JR. JIRON PARURO #1351 - LIMA LIMA 20502118278 21 ACTIVO
SISI ELECTRONIC S.A.C. 4261357 AV. PARURO #1235 - LIMA LIMA 20537552752 22 ACTIVO
CONSORCIO FERRETERO FUERTES S.A.C, 4319623 AV. AVENIDA ARGENTINA #451 - LIMA LIMA 20472259572 23 ACTIVO
|.R, ELECTRONIC'S E.I.R.L. 4276627 AV, JR. JIRON PUNO #801 - LIMA LIMA 20511315337 24 ACTIVO
CONSORCIO ELECTRICO INDUSTRIAL SAC 4261961 AV. JR. JIRON BAMBAS #416 - LIMA LIMA 206519022461 25 ACTIVO
AVANCET OLARTE EIRL 4334120 AV. AVENIDA ARGENTINA PASAJE 9 #215 - LIMA LIMA 20492466175 26 ACTIVO
COMERCIAL JCG SA 676788 AV, AVENIDA GUARDIA CIVIL #263 - CHORRILLOS LIMA 20100722713 27 ACTIVO
CODIZA SA 5283706 AV. AVENIDA LOS PLATINOS #300 - LOS OLIVOS LIMA 20102167296 28 ACTIVO

OMBR ONO D 0 P R oD DO
RICE LAKE WEIGHING SYSTEMS 800-321-6703 / 715-234-9171 230 W COLEMAN ST - PO BOX 272, RICE LAKE ESTADOS UNIDOS WI 54868-0272 1 ACTIVO
ANYLOAD TRANSDUCER CO.LTD. (604) 420-2130 SUITE 102-8994 GREENWOOD STREET, BURNABY. BC V5A 1X8§ CANADA Pl 121123K1 2 ACTIVO
YAOQHUA WEIGHING SYSTEM CO 86-21-67282822 / 86-21-67282819 NO.4239, SHENDU RD. MINHANG DISTRICT, SHANGHAI, P.R.CHINA CHINA ICP 07007802 3 ACTIVO
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ANEXO G16: REGISTRO DE EQUIPOS REALIZADO POR TECNIPESA

CATEGORIA
Componente
Componente

NOMBRE
Indicador Ce

_|Celda da Cargn

o do 1/2 - Emisor

[Material
i

|Material

[OATEGORIA
Componente
Componente

Material
ol

Componente
Componente
Material
Mirterial
Material
Matetlal

TEGORIA
Componente
Componente
Material
Mate lal
Material
Material

Componente
Material
Matarial
Material
Material
Material

Angulo Acaro

Permo de 1/2 - Raceptor
Parna do 1/4 - Lmisor
Pamo de 1/4 - Recoptor
Pomo Cabeza - 178 X 1/2
Flancha de Acero Inoxidable
Angulo Acoro al Carbono
Patan de Jobe

NOMERE

Indicador Gontrolador do o
Colda do ¢ g

1/8 X 1/2
Planchi do Acero Inoxidabie

Carbono

atas do

ntcolador de Pe
Coldn do Carga )
Perno Gabeza
Planchia do Ac
Anpulo Acer
Patas do Jobs

18 X 172
(o Inoxidablo

Porma

NOMBIRE
Indicador Controlador de Paso
Colda de Carga

abeza - 1/8 X 1/2
Plancha de Acero Inoxidab)
al Garbono

NOMERE
Sensor Kopo
Flancha de Acaro Inoxidabie
Parmo de 1/4 - Lmisor
Pormo do 174 - Recoptor
Manguers Aulomolriz
Cable de Celda Apantallado

MARGA
Rise Like Wate Syslomn
Any Lond

MARGCA
Yaohua
Any Load

calos

MARCA

Any Load

MARGA
Yaohun 8
Any Load

MARGA

MODELSD
9201

108lamt_

MODELO
a1z
9alsmit

MODELD
e
G518t

MO DELO
kpl103

ESPESOR

LQuUIpG.

Ancho 3 Milimetros

ESPESOR

Ancho 3 Milimetros

ESPESOR

Ancho 1,5 Milimetros

ESPESOR

Ancho 15 Milimetios

ESPESOR

Ancho 1 milimetro

Medida 1/2
1 hilos

100 » 80
1 pulgada % 1 pulg

LONGITUD

50 % 40
1172 pulgada x 1 1/2 pulgadia

LONGITUD

£

a

LONGITUD

50 x 40
3/4 pulgada x 3/4 pulgada

LONGITUD

50 x 40
172 pulgada x 1/2 pulgada

LONGITUD

L metros de Largo

T

neh Mai

Fauipe - Balanea de Mesa - 1f

) - Sensor Mognetico Perimetral

)

CALIDAD

104

CALIDAD

301

CALIDAD

GALIDAD

104

CALIDAD

calibre 24 awg

tros do lorgo

CANTIBAG (UND)

BRECIO.
6,448.20

A51.31

6.00
6.00
4.00
A4.00
10.00
393.10
117.24
5,00

439,65
195.69
10.00

.00

139,64
351,72
10.00
102.59
29.31
5.00

A39.65
300,00
10.00

6,448.20
454.3
48.00
48.00
40.00
10.00

200,

293.10

117.24
20,00
708,85

[ NSDUCER CO.LTD,
TAPIA §.A

C00R

YAOHUA WEIGHING SYSTEM CO

195.69 |ANYLOAD TRANSDUCER CO.LTD.

146,
A397

,245 86

200,00 [PERNOS TAPIA §.A.C
POLIMETALE

POLIME TALL

.00 |POLIME TALE

SAC

PROVEEDOR

439.65 [YAOHUA WEIGHING 5YSTEM CO

200,00 [PERNOS TAPIA

102.59
29.31
20.00
,143.27

100.00
200.00

ANYLOAD TRANSDUCER CO.LTD.

POLIME TALL
FOLIMETALES
POLIMI

PERNC

102,59

20,00
[082.76

40.00
10.00
58.62

.86
A408.27

POLIM|

FROVEEDOR
SEGO SEGURIDAD OPTIMA
POLIMETALES

PERNOS TAPIA 5.A.C
MAESTRO HOME GENTER
M/\[ ';ll{(!}i(lMl' CENTER £
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ANEXO H: MANUAL DEL SISTEMA

1. MODULO BOTONES DEL SISTEMA: A continuacion se

indica la funcionalidad de los botones utilizados en varios

formularios del médulo.

Boton que nos permite registrar un nuevo registro o
" “ Registrar dato.
— Botdn que nos permite actualizar o modificar un registro.
Actualizar ‘

Botdn que nos mostrara un listado de registros de
busqueda especifica mediante filtros.

Botdn que nos permite guardar el nuevo registro recién
registrado.

Botdn que nos permite cancelar la accion de registrar un
nuevo registro.

Botdn que nos permite eliminar un registro ya guardado.
NOTA: se eliminara el registro del listado a excepcién
del registro en la base de datos.

Boton que permite validar el cédigo numérico, ya sea
RUC, DNI o usuario, también blsqueda especificas por
filtro en otros mddulos.

Botdn que permite la basqueda especifica del personal o
sector del area.

Botdn que nos llevara a una web mostrandonos el valor
actual del tipo de cambio.

Botdn que nos llevara a otro formulario, el cual nos

’ Recets ] mostrara la busqueda especifica del articulo o material.
I ] Botdn el cual nos permitira salir del formulario.

Botdn el cual nos permitira anular un registro de
| AMLLAR | compras y ventas.
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2. MODULO DE ADMINISTRACION: Se mostrara los siguientes
interfaces:
2.1. Equipos Ensamblados: Se registrara los datos de equipos
ensamblados una vez que se haya comprado los articulos o

materiales para ensamblar.

== Mantenimiento de Equipos Ensamblados — |

MANTENIMIENTO DE EQUIPOS ENSAMBLADOS

Codigo EQUOO000001

MNombre Balanza de Piso

Caracteristicas Soporta 2000 kg

Modelo Bench Mark T HDP

Precio g100,0| | Receta |

‘ “* Registrar ‘ ‘ | Actualizar % Buscar
H Guardar Cancelar £<, Eliminar

Cddigo: Campo de tipo cadena, que genera automéaticamente al
realizar un registro.

Nombre: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el nombre
del equipo o balanza.

Caracteristicas: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar las
caracteristicas del equipo.

Modelo: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el nombre
del modelo del equipo.

Precio: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el precio del
equipo.
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2.2. Cliente: Se registrara todos los datos respectivamente en el

sistema de todos los clientes que hayan hecho un pedido.

s Mantenimiento de Cliente =Tl > |
MANTENIMIENTO DE CLIENTE
RLIC/DMI : 20118800371
Razdn Social ;| PESQUERA JUAMITA SRLTDA
Departamento : LT
Provincia : HUALIR.A
Distrito : CALETA DE CARCLIMN
Direccidn DAV CAL. CALLE SIETE
Telefono I 2324208
Sector . | PESQUERDO (&
| “* Registrar | | 7| Actualizar | &% Buscar
H Guardar Cancelar | £, Eliminar

RUC/DNI: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el cédigo
del cliente.

Razén Social: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre de la empresa.

Departamento: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre de la ubicacién del departamento.

Provincia: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre de la ubicacion de la provincia.

Distrito: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el nombre
de la ubicacion del distrito.

Direccion: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre de la direccion.

Teléfono: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el nimero
de teléfono fijo.

Sector: Campo de tipo carécter, el cual se debe ingresar el nombre
del sector o industria a que se dedica la empresa.
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2.3. Personal: Se registrara los datos del personal de la
empresa, donde se divide por tipos de personal (Gerente
General, Técnico, Ventas, Logistico), esto ayudara a tener un
mejor control también de sus respectivas areas de cada personal

gue ocupan en sus respectivos cargos asignados por la empresa.

¥ Mantenimiento de Personal = |

MANTENIMIENTO DE PERSONAL

DI = 48065214 A

MNombres : |José

Apellidos : |Pacha Vega

Departamento : LIRA
Provincia oo LM

Distrito | JESUS MARIA

Direccidn |2 426 (A una cuadra de |la Cal.Micaragua)
Cargo - |TA=cnico

Estado : Habilitado

| “? Registrar | | | Actualizar | | &% Buscar |

: .
H Guardar Cancelar 25 Eliminar

DNI: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el cddigo del
personal.

Nombre: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el nombre
del personal.

Apellidos: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
apellido del personal.

Departamento: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre de la ubicacién del departamento.

Provincia: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre de la ubicacién de la provincia.

Distrito: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el nombre
de la ubicacion del distrito.

Direccion: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre de la direccion.

Cargo: Campo de tipo carécter, el cual se debe ingresar el cargo que
ocupa el personal.

Estado: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el tipo de
estado, si es que esta habilitado o no.
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2.4. Proveedores: En este formulario se registrara los datos de
los proveedores ya sea internacional o nacional vy

respectivamente por tipos de articulos o materiales por

proveedor.
& Mantenimiento de Proveedor =n |
MANTENIMIENTO DE PROVEEDOR
RUCIDMI : 20102167296 R
Razdn Social . CODIZA SA

Madienal | Internacional

Departamento o |LIMA
Provincia D [LIMA
Distrito : [Los oLvos
Direccidn DAV AVENIDA LOS PLATINGS #300
Teléfono . 15283706
‘ “* Registrar | ‘ | Actualizar % Buscar
H Guardar Cancelar < Eliminar

RUC/DNI: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el codigo
del proveedor.

Razon Social: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre del proveedor.

Ubicacion Nacional:

Departamento: Campo de tipo caracter de output, el cual se debe
ingresar el nombre de la ubicacién del departamento.

Provincia: Campo de tipo caracter de output, el cual se debe
ingresar el nombre de la ubicacién de la provincia.

Distrito: Campo de tipo caracter de output, el cual se debe
ingresar el nombre de la ubicacién del distrito.

Ubicacion Internacional:

Pais: Campo de tipo caracter de output, el cual se debe ingresar el
nombre de del pais.
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Estado: Campo de tipo caracter de output, el cual se debe
ingresar el nombre de la ubicacion de la provincia.

Direccion: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre de la direccion.

Teléfono: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el niumero
de teléfono fijo

2.5. Usuario: Aqui se registra los datos de usuario, definidos por
tipo de personal, lo cual a cada personal se le asignara una clave
de acceso al sistema dependiendo al area de gestion que realiza

en la empresa.

4 Mantenimiento de Usuario =X

MANTENIMIENTO DE USUARIO

Usuario . administrador A
Contrasefia D sassassssease Ver
Repetir )
Cﬂntraseﬁa . SaseesRRRRRRR
Personal 1 2| VERASTEGUI BASILLIO, Rene | &0
Estado - |Habilitado

‘ v Registrar ‘ ‘ A Actualizar ‘ ﬂ Buscar ‘

i . . .
H Guardar Cancelar /<. Eliminar

Usuario: Campo de tipo cardcter, el cual se debe ingresar el nombre
del usuario del cargo a ocupar.

Contrasefia: Campo de tipo cadena, el cual se debe ingresar el
cédigo usuario.

Repetir Contrasefia: Campo de tipo cadena, el cual se debe
ingresar de nuevo el codigo usuario.

Personal: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar o elegir
el tipo de personal.

Estado: Campo de tipo caracter de output, el cual se habilitara
automaticamente.
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2.6. Articulos: Aqui se registrara los datos de articulos
comprados del respectivo proveedor, por tipo de categoria

(componente y material).

# Mantenimiento de Articulos = |t
MANTENIMIENTO DE ARTICULOS

Categoria Material

Mombre Cable de Celda Apantallado

Marca

Maodelo

Espesor 4 hilos

Longitud 4 metros de Largo

Calidad calibre 24 awqg

‘ - Reqistrar ‘ ‘ A Actualizar !’ﬁ Buscar ‘
H Guardar Cancelar 2{ Eliminar ‘

Cddigo: Campo de tipo caracter de output, el cual se debera elegir el
tipo de categoria del articulo.

Nombre: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el nombre
del articulo.

Marca: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el nombre
del tipo de marca del articulo.

Modelo: Campo de tipo carécter, el cual se debe ingresar el nombre
del modelo del articulo.

Espesor: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
espesor del articulo.

Longitud: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar longitud
del articulo.

Calidad: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el nombre
del calibre del articulo.
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2.7. Tipo de cambio: En caso de que se procese en otra divisa 0
moneda aqui se podra hacer el cambio a dolares o soles, e
incluso se puede modificar el precio del ddlar actualizado, en
caso de no saber en el boton dblar se accedera a internet para
verificar el precio del ddlar.

12} Tipo de Cambio e

Tipo de Cambio del Sistema

Moneda del Pais Sl

Tipo de Cambio uss$ VENTA 280 L%)

I.G.V x Factura 15,00 %

A Modificar H Guardar Cancelar

IGV x Factura: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el
valor actual de IGV.

Modelo: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el precio
actual del dolar.

3. MODULO DE PROCESOS
3.1.Compras:
3.1.1. Compra de materiales e insumos: El proceso de

compra de articulos ya sea materiales o componentes del

respectivo proveedor.
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9 Compra de Articulos = &I

Usuario Responsable :

TECNIPESA  erousmo

Soluciones y exactitud en pesaje Rene

Seflores : ETALES ALEADOS S.A.

Direccién : [RO. 3972 - SURQUILLO  N° Factura : 001-0004720

R.U.C. :/20100302005 Orden de Compra : Q“’E-0012344|

Fecha  :03/10/2014 Condicion de Pago ::Contado v:
IEM  CANT.  ARTICULO PRECIOUNIT.  PRECIO TOTAL

1 2[Perno de 1/4 - Emisor 120 240
2 2[Perno de 1/2 - Receptor 58 116
3 2Perno de 1/2 - Emisor

[ Agregar Articulo ] [ Quitar Articulos ] Sub-Total 556.0
Son: [SEICIENTOS SESENTA Y DOS SOLES 1GV 19,00 % 106,0
[ Guardar ] [ Cancelar ] Total 662‘0

Sefiores: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el nombre
del proveedor.

Direccién: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre de la direccion.

RUC: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el numero RUC
del proveedor.

Fecha: Campo de tipo fecha, el cual se debe ingresar la fecha de la
compra.

Nro. Factura: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el
namero de la factura.

Orden de compra: Campo de tipo cadena, el cual se debe ingresar
el codigo de compra.

Condicion de pago: Campo de tipo caracter de output, el cual se
debe elegir el tipo de pago.
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3.1.2. Consulta de Compras: En consulta de compras se
podra hacer una consulta mediante por tipos de filtros

como textbox, proveedor, articulo o fechas.

3 Consulta de Compras =R
CONSULTAS:
Buscar Compra:  pernos tapia :PRDVEEDDR v:
N°FACTURA  PROVEEDOR  ARTIC... MARCA FECHA  CATEG.. STOCK  PRECIOT... ESTADO
001-0006746 |PERNOS TAP... [Pemo ... 03/10/... [Material |50 600,00 [AcTVO
001-0006746 |PERNOS TAP... [Pemo ... 03/10/... [Material [30 120,00 [ACTIVO
001-0006746 |PERNOS TAP... [Pemo ... 03/10/... [Material |24 144,00 [acTVO
001-0006746 |PERNOS TAP... [Pemo ... 03/10/... [Material [30 120,00 [ACTIVO
001-0006746 |PERNOS TAP... [Pemo ... 03/10/... [Material |24 144,00 [acTVO
001-0004734 [PERNOS TAP... [Pemo ... 05/10/... |Material [100 1000,00  [ACTIVO
001-0004756 |PERNOS TAP... [Pemo ... 10/10/... [Material |50 600,00 |ACTIVO
001-0004764 |PERNOS TAP... [Pemo ... 15/10/... [Material _[40 400,00 [ACTIVO
001-0004775 |[PERNOS TAP... [Pemo ... 20/10/... [Material [30 120,00 [ACTVO
001-0004775 |PERNOS TAP... [Pemo ... 20/10/... |Material |30 120,00 [aCTIVO
FILTRAR POR FECHA: AL B

MONTO TOTAL: 3368,00

Buscar Compra: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre del articulo a buscar especificando mediante el combobox de
tipo (proveedor o articulo).

Seleccionar: Campo de tipo caracter de output, aqui se elige el tipo
de filtro a buscar, por proveedor o articulo.

Filtrar por Fecha: Campo de tipo fecha, aqui se elige la fecha de
inicio y final para filtrar la basqueda por fecha.

Monto Total: Campo de tipo entero, aqui se obtendra el monto total
de la busqueda por filtro en la lista automaticamente, buscada por
fechas.
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3.1.3. Anular Compras: Aqui se anularan las compras de
los registros de compras desde la base de datos, haciendo
filtros por codigo de documento, cédigo de proveedor o por

fecha de documento, pero por defecto saldrdn todos los

datos.

£ Anular Compra o [

Codigo de Documento Codigo del Proveedor

Fecha de Documento |03/10/2014

M= FACTURA COD. PROVEEDOR. FECHA MONTO TOTAL ESTADO

001-0004720 WIS4868-0272 n3/10/2014 23.020|ACTIVO

001-0005871 PI121123K1 03/10/2014 1.622|ACTIVO

001-0006746 20516957390 03/10/2014 1.342|ACTIVO

001-0005681 20100456495 03/10/2014 1.336/ACTIVO

Cddigo del Documento: Campo de tipo caracter, el cual se debe

ingresar el codigo de la factura para filtrar con este codigo.

Cédigo del Proveedor: Campo de tipo caracter, el cual se debe

ingresar el cédigo del proveedor para filtrar con este cédigo.

Fecha Documento: Campo de tipo fecha, aqui se elige la fecha de

compra para filtrar con este.

255



3.2. Produccion: Se procede a registrar los equipos en

produccién especificando el inicio y fin.

% Mantenimiento de Produccién E‘E

MANTENIMIENTO DE PRODUCCION

Fecha lnicio Fecha Fin REQUERIMIENTOS

@ B CANT, ARTICLLO

Canfidad Equipo Ensamblado

EstadofFase .

W Registrar i Actualizar H Guardar Cancelar ﬁ Buscar

Fecha Inicio: Campo de tipo fecha, aqui se elige la fecha de inicio de
la produccién.

Fecha Fin: Campo de tipo fecha, aqui se elige la fecha de fin de la
produccion.

Cantidad: Campo de tipo entero, aqui se ingresa la cantidad de
equipos a ensamblar.

Equipo Ensamblado: Campo de tipo caracter de output, aqui se
elige el tipo de equipo a ensamblar.

Estado/Fase: Campo de tipo caracter de output, aqui se elige el
estado del equipo (En proceso, Terminado).

Requerimientos: Campo de tipo lista, aqui se mostrara el listado de
los articulos a utilizar para el ensamblaje y produccién.
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3.3. Venta: Aqui se procede al registro de las ventas.

=2 Ventas de Equipos Ensamblados = X |

Tecnologia Integral de Pesaje E.I.LR.L. Usuario Responsable :

{7 T E E n I P E 5 H VERASTEGUI BASILLIO,

: . : Rene
Scoluciones y exactitud en pesaje

Venta v Servicios de Equipos Electronicos de Pesaje
Jr. Justo Arias Aranguez Nro. 373 - Los Olivos - Lima - Pert
Teléfono: 5287653 Cel: 994044229 Email: tecnipesa@gmail.com

Sefiores : SQUERA RIBAUDO S.A.| [0

Direccion : | NRO. 104 - SAN ISIDRO, N° Factura :|001-0001255

RU.C. : 20505607831 Orden de Compra : WER-0012339

Fecha :110/01/2015 Condicien de Pago :|Contado >~

ITEM CANT. EQUIPO PRECIO UNIT. PRECIO TOTAL

[ Agregar Equipo ] [ Quitar Equipos Sub-Total 0,0

Son : 16V 19,00/ % 0,0
Guardar ] [ Cancelar Total 0.0

Sefiores: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el nombre
del cliente.

Direccion: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre de la direccion.

RUC: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el numero RUC
del proveedor.

Fecha: Campo de tipo fecha, el cual se debe ingresar la fecha de la
venta.

Nro. Factura: Campo de tipo entero, el cual se debe ingresar el
namero de la factura.

Orden de compra: Campo de tipo cadena, el cual se debe ingresar
el codigo de venta.

Condicion de pago: Campo de tipo caracter de output, el cual se
debe elegir el tipo de pago.
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3.3.1. Consulta de ventas: En consulta de ventas se

podra hacer una consulta mediante por tipos de filtros

como textbox, codigo, cliente, empleado o fechas.

=2 Consulta de Ventas = (mm
COMSULTAS:
Buscar Venta: pes
Me EMPLEADO CLIEMTE FECHA MN® FACTURA MONTO TO... ESTADO
1 Verastegui ... |PESQUERA ... |05/10/2014 |001-0007824 [3639,00 ACTIVO
2 Verastegui ... |PESQUERA ... |05/10/2014 |001-0007825 [9639,00 ACTIVO
3 Verastegui ... |PESQUERA ... |10/10/2014 |001-0007828 (1785,00 ACTIVO
4 Verastegui ... [PESQUERA ...|22/10/2014 |001-0007834 |1476,00 ACTIVO
5 Verastegui ... |PESQUERA ...|22/10/2014 |001-0007835 |1476,00 ACTIVO
FILTRAR POR FECHA: AL
MONTO TOTAL: 24015,00

Buscar Venta: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre del articulo a buscar especificando mediante el combobox de

tipo (Cddigo, Cliente, Empleado y Tipo Documento).

Seleccionar: Campo de tipo caracter de output, aqui se elige el tipo
de filtro a buscar, por Cédigo, Cliente, Empleado y Tipo Documento.

Filtrar por Fecha: Campo de tipo fecha, aqui se elige la fecha de
inicio y final para filtrar la busqueda por fecha.

Monto Total: Campo de tipo entero, aqui se obtendra el monto total
de la buasqueda por filtro en la lista automaticamente, buscada por

fechas.
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3.3.2. Anular venta: Aqui se anularan las ventas de los

registros de ventas desde la base de datos, haciendo

filtros por codigo de documento, cédigo de proveedor o por

fecha de documento, pero por defecto saldran todos los

datos.
# Anular Ventas P e

Codigo de Documento Codigo del Cliente

Fecha de Documento |10/10/2014

M= FACTURA COD, CLIENTE FECHA MONTO TOTAL ESTADO

001-0007826 20492421821 10/10/2014 1.785|ACTIVO

001-0007827 20301159048 10/10/2014 1.783|ACTIVO

001-0007828 20159473148 10/10/2014 1.785/ACTIVO

001-0007829 20517834255 10/10/2014 1.785|ACTIVO

001-0007830 20131529181 10/10/2014 1.785|ACTIVO

Buscar Venta: Campo de tipo caracter, el cual se debe ingresar el
nombre del articulo a buscar especificando mediante el combobox de
tipo (Cdédigo, Cliente, Empleado y Tipo Documento).

Seleccionar: Campo de tipo caracter de output, aqui se elige el tipo
de filtro a buscar, por Cédigo, Cliente, Empleado y Tipo Documento.

Filtrar por Fecha: Campo de tipo fecha, aqui se elige la fecha de
inicio y final para filtrar la busqueda por fecha.

Monto Total: Campo de tipo entero, aqui se obtendra el monto total
de la busqueda por filtro en la lista automéaticamente, buscada por
fechas.
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4. MODULO DE REPORTES
4.1. Reportes
4.1.1. Lista de equipos ensamblados: Se mostrara la lista de reportes de equipos ensamblados por
nombre, caracteristicas, modelo y stock actual.

——— A —

== Reporte de Lista dejqul'pos.

REPORTE LISTA DE EQUIPOS *?;F o TE',:'_!,?P'.E%F!
NOMBRE CARACTERISTICAS MODELO STOCK ACTUAL
Balanza de Piso Soporta 2000 kg Bench Mark ThM HDP Lala]
Balanza de Mesa Soporta 500 kg MFPS 2050 oo
Balanza de Mesa Soporta 300 kg MFPS 2030 oo
Balanza de Mesa Soporta 100 kg MFPS 2010 oo
Sensor Magnetico Perimetral Emisor / Receptor de 220w HSA - 55 o
Imprasa al 160142015 2 21.05 PM Pagina 1 da 1

Listado: Campo de tipo listado, aqui mostrara el reporte de los registros de equipos ensamblados por nombre,
caracteristicas, modelo y stock actual.
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4.1.2. Lista de Clientes: Se mostrara la lista de reportes de clientes por RUC, nombre, teléfono,
direccion y estado.

q:_ Reporte de Lista de Clientes.

ElIEIE

]« @@1

e —

=[S | S—

REPORTE LISTA DE CLIENTES T TECI-!x|PE$F!
R.U.C. NOMBRE TELEFONO DIRECCION ESTADO
20325288991 |ANGHOWVETA S.A.C. 273039 [4v . INDUSTRIAL NRO. 501 - GHINGHA ACTIVO
AV MANUEL OLGUIN NRO. 501 INT. 701
20136165667 |PESQUERA HAYDUK S.A. 2112899 L O I R S N T co| ACTWO
20505607831 |PESQUERA RIBAUDO S.A. 4314621 { 2222537 ICSJTII:;i?IE}DS COLIBRIES NRO. 104 - SAN ACTIVO
20278966004 |PESQUERA GENTINELA S.A.G. 7104888 | 2427820 AV S SEO DE LA REPUBLICA NRO. 2520 - ACTIVO
MZA. B LOTE. 4.5 LOTIZ.IND. GRAN
20445205169 |PESQUERA JADA S.A. 352820 eI o2 ACTIVO
. PROLONG GENTENARIO NRO. 2620 Z.1.
20100388121 |PESQUERA CAPRICORNIO S.A. 5770633 / 5771211 O e a1 RO 2 ACTIVO
NEGOCIOS FRUTOS DEL MAR S. AV . GENERAL GARZON NRO. 973 (200
20492421821 [n'0 4332057 IS0 - JEELIE MARIS ACTIVO
UR. MONTERROSA NRO. 256 INT. 701 URB.
20521911221 |AKZO NOBEL PERU S.A.C. 44435286 CHACARILLA DEL ESTANQUE {OFICINA ACTIVO
CENTRUM) - SANTIAGO DE SURCO
CORFPORACION PESQUERA AV . PASED DE LA REFUBLICA NRO. 3632
20361150048 [CORPORALIO 4211293 / 4214591 . PASED M L e ACTIVO
20158473148 |PESQUE RA DIAMANTE S.A. 5132000 e i e MERIME REVINA NIRG. 0T - ACTIVO
v LA MOLINA NRO. 2630 URB. EL SAUGE
20517834255 ||INVERSIONES PRISGO S.A.C. 2021111/ 998301749  [Ad- LAMOLINA NRO. 2830 URS. ACTIVO
20512868046 |CFG INVESTMENT S.A.C. 4181000 AL S ACIOR MERING REVTLS NRO. 308 - ACTIVO
COMPAA fEE 1A AMERIGANA DE NRO. 348- SEGTOR MOGOTE GRANDE -
20511821542 [COMPAATEE 1A AME 542603 MR ACTIVO
20250763460 ||NVERSIONES ADE S.AC. 302076 CAL. LIBERTAD NRQO. 449 INT. 207 - PIURA ACTIVO

Impraso al

16/01/2015 4 35.05 PM

FPagina 1 da 4

Listado: Campo de tipo listado, aqui mostrara el reporte de los clientes por RUC, nombre, teléfono, direccién y estado.

Pagina 1 de 4
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4.1.3. Lista de articulos: Se mostrara la lista de reportes de articulos por nombre, marca, modelo,
categoria y stock actual.

«<. Reporte de Lista de Articulos.

== ©

e ][]

77,52% -

[ = [ B [

REPORTE LISTA DE ARTICULOS QE;‘TECI'"F'EEFI
NOMBRE MARCA MODELO CATEGORIA STOCK ACTUAL
Indicador Controlador de Peso Rise Like Wate Systemn  [220i Componente o0
Celda de Carga Py Load 108Ismt Components oo
FPerno de 1/2 - Emisor M aterial aln}
FPerno de 1/2 - Receptor M aterial oo
Perno de 1/4 - Emisor M aterial o0
FPerno de 1/4 - Receptor M aterial oo
FPerno Cabeza - 1/8 X 1/2 M aterial oo
Flancha de Acero Inoxidable M aterial aln}
lAangulo Acero al Carbono M aterial oo
Patas de Jebe M aterial o0
Indicador Controlador de Peso [ achua Scales la12 Componente oo
Celda de Carga vy Load [94lsmt Componente o0
Flancha de Acero Inoxidable M aterial aln}
lungulo Acero al Carbono M aterial oo
Celda de Carga vy Load T Olsmt Components o0
Plancha de Acero Inoxidable M sterial o0
lAangulo Acero al Carbono M sterial o0
Celda de Carga Py Load |6 5lsmt Components oo

Imprasa al 16M01/2015 4 .41.28B PM

Pagina 1 da 2

Listado: Campo de tipo listado,

actual.

aqui mostrara el reporte de los articulos por nombre, marca, modelo, categoria y stock

Pagina 1 de 2
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4.1.4. Lista de proveedores: Se mostrara la lista de reporte de proveedores por ruc, nombre, marca,
modelo, categoria y stock actual.

rl.,;g Reporte de Lista de F‘::weedores. — S S = | =]

<[> ][] 7, 52%

|
REPORTE LISTA DE PROVEEDORES =+ TEEr!jPEEIEF!
R.U.C. NOMBRE TELEFONO DIRECCION ESTADO

L 204749480068 MAESTRANZA DIESEL SA.C. B277154 / G27T155 A ARGENTINA NRO. 6194 - CALLAO ACTVG

20112273922 |MAESTRO HOME CENTER S.A. 12557339 SEQT)ETELBS}‘ICA DE PANAMA NRO. 48749 - ACTVG

FABRICA DE METALES ALEADOS . A . REPUBLICA DE PANAMA NRO. 3972 -
I 20100302005 S A 4FT3ITA5T /4411100 SURQUILLO ACTVG
AN . ANGAMOS ESTE NRO. 1805 INT. 2 -

20389230724 [SODIMAC PERU S.A 2119500 SURQUILLO ACTVG
[l 20474286020 E & L FERRETERIA STANLY E.LR. 4268647 MR, AZAMNGARO MRO. 970 INT. 186 - LIMA ACTVG
N 20516957396 (PERNOS TAPIA S .AC. 4238673 MR, MIGUEL ZAMORA NRO. 156 INT. & - LIMA ACTING
L ' AN . ARGEMNTINA NRO. 2787 Z.1. ZOMNA

20100456495 |POLIMETALES S.A.C B193600 / 4523404 INDUS TRIAL - LIMA ACTIVG

20514753483 EORPORACION PROMATISA S A 4282000 MR, AZAMNGARO MRO. 1008 - LIMA ACTVG

r AN JAVIER PRADO ESTE NRO. 1529 URB.
201068836451 SEGO SEGURIDAD OPTIMA S. A 3192650 / 3192662 SN TA CATALIMNA - L1MA ACTVG
WIS4868-0272 |RICE LAKE WEIGHIMNG SYSTEMS [800-321-6703 / 715-234-9171 Ei?("év COLEMAN ST - PO BOX 272, RICE ACTVG
SUITE 102-6994 GREENWOOD STREET
PI121123K1 NY LOAD TRANSDUCER COLTD. (604} 420-2130 BURMNABY. BC WA 148 ACTIVG

| BE-21-6T262822 / 86-21- MO 42538 SHENDU RD. MINHANG DISTRICT,
| ICPOFOO7E02  FAOCHUA WEIGHING SYSTEM CO 67282819 SHAMNGHAL P.R.CHIMNA ACTVG

205363181895 [BAC THOR SAC 3235374 A . AVEMNIDA NICOLAS AY LLON #5580 ACTING
| 20486255171 CORPORACION RIO BRAMNCO 5.4 261073 W CAaL. CALLE GUAY ABOS #389 ACTVG
[ 20524352266 |[FERRETERIA PABLITO E.lLLR.L 5289154 o . CAL. CALLE ESPAA A ACTVG

| |
| Imprasa al 16/01/2015 4.48.25 PM Pagina 1 da 2
L
A 3

Pagina 1 de 2

Listado: Campo de tipo listado, aqui mostrara el reporte de los proveedores por ruc, nombre, marca, modelo,
categoria y stock actual.
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4.1.5. Lista de Compras: Se mostrara la lista de reporte de compras mediante filtro por fechas y por

namero, proveedor, fecha, documento, serie o/c, monto, forma pago, estado.

.
§ Reporte de Compras.

(=8 >

TR @@1

77,52%

| REPORTE DE COMPRAS S TECNIPESA
NUMERO PROVEEDOR FECHA |DOCUMENTO SERIE O/C MONTO FORMA PAGO| ESTADO
I 1 SICE LARE WEIGHING 03/10/2014 |001-0004720 RLW-0001245 23.020,00 Contado ACTIVO
2 S“SYLLT%AD TRANSDUCER | 0s) 402014 [001-0005871 laLT-0001222 1.622,00 Contade ACTIVO
I 3 PERNOS TAPIA S.A C. 03/10/2014|001-00067 46 PTS-0001234 1.342,00 Contado ACTIVO
4 POLIMETALES S.A.C. 03/10/2014|001-0005681 PSA-0001248 1.536,00 Gontado ACTIVO
AGHUA WEIGHING
| 5 LaobLA e 05/10/2014 |D01-0007851 ws-ooo1022 2.616,00 Contado ACTIVO
i & (ANYLOAD TRANSBUCER | g5/10/2014[001-0004213 IALT-0001223 2.354,00 Contado ACTIVO
! FERNOS TAPIA S.A.C. 05/10/2014|D01-00047 34 FTS-0001235 1.190,00 Gontado ACTIVO
8 POLIMETALES S A.C. 05/10/2014 |001-0005698 PSA-0001249 1.253,00 Contado ACTIVO
NADHUA WEIGHING
a CAORLIA WE 10/10/2014 [001-0007872 N s-0001023 1.570,00 Gontada ACTIVO
10 ‘é"c"}YLLT%AD TRANSDUCER | 14,1 0/0014 [001-0004256 laLT-0001224 1.255,00 Contade ACTIVG
11 PERNOS TAPIA S.A.C. 10/10/2014 [001-0004756 PTS-0001236 714,00 Gontado ACTIVO
12 FOLIMETALES S.A.C. 10/10/2014 [001-0005702 FSA-0001250 543,00 Contada ACTIVO
I NAGHUA WEIGHING
I 13 Ao e 15/10/2014 [001-0007880 W s-0001024 1.046,00 Gontado ACTIVO
14 ANYLOAD TRANSDUGER | 15,10/2014(001-0004268 laLT-0001225 714,00 Gontada ACTIVO
15 FERMNOS TAPIA S.AC 15/10/2014 [001-0004764 FTS-0001237 476,00 Gontada ACTIVO
]
I Impraso al 16/01/2015 4 56822 PM Pagina1 da 2
| |

Pagina 1 de 2

Listado: Campo de tipo listado, aqui mostrara el reporte de compras por numero, proveedor, fecha, documento, serie

o/c, monto, forma

pago, estado.
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4.1.6. Lista de ventas: Se mostrara la lista de reporte de ventas mediante filtro por fechas y namero,
cliente, fecha, documento, serie o/c, monto, forma pago, estado.

— A — —. A To—

77,52%

~
+“ Reporte de Wentas.

Q 14 46]@1

“
REPORTE DE VENTAS FIECINPESA
NUMERO CLIENTE FECHA | DOGCUMENTO SERIE O/C MONTO FORMA PAGD| ESTADO
1 laMCHOVETA S .A.C. 0s/10/2014 j001-0007823 lamc-o00z2147 9.639,00 Contado ACTIVO
N 2 PESQUERA HAYDUK S.A. |05/10/2014 |po1-0007824 PSH-D002346 9.639,00 Contado ACTIVO
3 :ESQUERA RIBAUDO S. | neiqar2014 f001-0007825 PSR-0007881 8.639,00 Contado ACTIVG
| 4 S Oo\0S FRUTOS DEL | 40/10/2014 [oo1-0007826 laMc-0002 148 1.785,00 Contado ACTIVC
|| CORP ORACION
1 5 PESQUERA COISHCO S. |10/10/2014|001-0007827 PSR-D007882 1.785,00 Contado ACTIVO
lev.
& FESQUERA DIAMANTE S- | 10,10/2014 |po1-0007828 PSR-0007883 1.785,00 Contado ACTIVO
7 EEERS'ONES PRISCO S. | 101002014 jpo1-0007828 PSH-0002347 1.785,00 Contado ACTIVG
SEGURINDUSTRIA SA 10/10/2014 |po1-0007830 laMc-oo0z2149 1.785,00 Contado ACTIVO
a [SUN FRUITS EXPORTS S-| 1511002014 [oo1-0007831 PSR-0007884 1.618,00 Contado ACTIVO
AGROINDUSTRIA CAMPD
| 10 S EROE o 15/10/2014 |001-0007832 laMc-0002150 1.618,00 Contado ACTIVC
| COMPUESTOS
11 o MTETICoS S A 15/10/2014 |DD1-D007B33 PSR-0007 B85 1.618,00 Contado ACTIVO
12 PESQUERA JADA S.A. 22/10/2014 |001-0007834 laMc-0002151 1.476,00 Contado ACTIVC
PESGUERA
| 13 Pl 1 SA. 22/10/2014 |001-0007835 PSR-0007 886 1.476,00 Contado ACTIVO
|| 14 CFG INVESTMENT S.A.C. | 25/10/2014 |oo1-0007836 lamc-0002152 654,00 Contado ACTIVO
l |
1 Imprasa al 160152015 5.05.01 PM Pagina 1 da 2

II' i

Listado: Campo de tipo listado, aqui mostrara el reporte de ventas por numero, cliente, fecha, documento, serie o/c,

monto, forma, pago, estado.

Pagina 1 de 2
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